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1. Introduction 


INCE Kahn’s original article on the multiplier [8], published in 1931, and 
S early attempts to determine statistically the multiplier and the marginal 
propensity to consume, the examination of various forms of the consumption 
function has become one of the most intensive fields of econometric research. 
It seems plausible that aggregate consumption should be related in a com- 
paratively simple way to aggregate income but experience shows that it is 





1) An earlier version of this paper was presented to the International Association for Research 
in Income and Wealth at Hindsgavl, Denmark in September 1955 and also formed the subject of 
a lecture delivered at the University of Copenhagen. 

*) Professor at the University of Cambridge. 

3) Research Officer at the National Institute of Economic and Social Research, London. 
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more difficult than might be supposed to find a satisfactory relationship of 
this kind. Early studies of the consumption function obtained an apparent 
success with very simple hypotheses such as that consumption is a linear 
function of income plus a disturbance term which expresses the effect of 
other influences not explicitly introduced. Numerous variants of this relation- 
ship were tried. Consumption and income were expressed in real terms. 
They were expressed per head of the population. A trend was introduced 
into the relationship. These and similar devices made it possible to find 
close relationships between annual time-series of consumers’ purchases and 
income relating to the nineteen twenties and thirties and, in some instances, 
to longer periods as well [13]. 

Simple statistical investigations on such lines were not without their 
critics but for a time it could at least be said that the relationships seemed to 
‘work’. Various reasons were advanced why in theory they should not work 
but it was not until they demonstrably failed to do so that any substantial 
step forward was made. 

The arrangement of this paper is as follows. Section 2 contains a brief 
account of the main improvements that have been suggested in the formu- 
lation of the aggregate consumption function. In section 3 it is shown how 
these improvements can, to a large extent, be accommodated within a system 
of ideas in which the aggregate consumption function is derived by adding 
up the equations for individual commodities which appear in a simple, 
dynamic, theory of demand. In this theory consumers’ purchases are divided 
between consumption and net investment and a distinction is drawn between 
actual consumption and equilibrium consumption. In the case of durable 
goods, an excess of equilibrium over actual consumption involves an ad- 
dition to stocks. Net investment takes place to reduce the gap between 
equilibrium and actual stocks and the consumption of each commodity 
comes to depend on income, prices, capital and the consumption of the 
previous period. This theory contains, in addition to the long-period income 
and price parameters, familiar in static theory, additional parameters 
associated with durability and with the rate at which adjustment to equili- 
brium is attempted in the case of different commodities. 

Sections 4 through 8 are concerned with the further clarification and 
development of the basic theory. In section 4, a distinction is drawn between 
expenditure functions, which include net investment, and consumption 
functions. Section 5 is concerned with the use of index-numbers. In principle, 
the aggregate functions could be built up from empirical studies of individual 
commodities but this is not done in the present paper. Instead, the basic 
relationships are reformulated in terms of index-numbers of consumption, 
retail prices and the like and the parameters in these functions are estimated. 
Section 6 is concerned with the introduction of some approximation to 
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capital into the analysis in the absence of any statistics on this subject. The 
method adopted follows Brumberg [2] in introducing last year’s saving 
(less the amount of net investment in consumers’ durables) into an equation 
for the year-to-year change in consumption. In section 7, the consequences 
are examined of assuming that consumers adjust not to current income but 
to some average of recent income experience. Section 8 is devoted to the 
subdivision of income. It is usually supposed that the immediate response 
to an income change is likely to be smaller for the rich than for the poor 
and a reason for this is given in terms of the basic theory. The empirical 
investigation shows that there is in fact a significant difference of this kind. 

Sections 9, 10 and 11 contain the results of applying these ideas to British 
experience over the interwar period (1924—38) and over this and the postwar 
period (1947—54) combined. The equations used all involve the first or 
second differences of the dependent variable and yield, directly, estimates 
of year-to-year changes or rates of change. 

Section 12 sets out the results obtained by combining certain interwar 
equations with postwar data on changes in the determining variables to 
estimate changes in saving in the postwar period. These results, which are 
encouraging, are compared with calculations based on equations fitted over 
the whole period. 

Section 13 contains a summary of the conclusions reached in the paper 
and section 14 contains a list of works cited. A brief appendix sets out the 
sources of the basic data used. 


2. The Development of the Consumption Function 


This section contains an account of the development of the consumption 
function. It is in no sense complete and is concentrated on certain basic 
suggestions which are taken into account in later sections of the paper. It 
provides a background for the ideas set out below rather than an historical 
survey. 

For the present purpose it is sufficient to consider only simple linear 
relationships and to ignore the effect of disturbing factors. The simple 
linear consumption function may be expressed in the form 


=~putyZ (1) 


where v and yw denote aggregate consumption and disposable personal 
income respectively expressed per head of the population. In this formulation 
y denotes the marginal propensity to consume and x denotes a constant. If 
actual behaviour could be represented by this relationship then a change 


1* 
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in income of 6 ~ would change consumption by yéu whether this change 
represented normal growth or cyclical fluctuation. With this form of the 
consumption function, the short- and long-period marginal propensities to 
consume are the same. 

Modigliani’s formulation [9], designed to make possible a distinction 
between the two propensities, consists in making z in (1) depend simply 
on the previous highest level of income per head, jg say. Thus (1) is changed 
to 


v= PU+YMo (2) 


In the case of (2) the short-period marginal propensity to consume is still 
measured by gy. A value for the long-period marginal propensity can be 
obtained by considering what would happen if ~ were to change from jy 
to #, and then remain at «,. Before the previous peak of income changes 
from fp to w,, the increase in consumption will equal »(u, — po) but 
thereafter it will be increased to (gy + y) (4, — po). Similarly if income 
is assumed to grow at a steady rate, so that is related to uw» by the expression 


w=(1+*)M, (3) 


there results, on combining (2) and (3), 


v=([p+ y/(1+%)] uw (4) 


Thus, under conditions of steady growth, consumption is proportional 
to income and the average and marginal propensities to consume are given 
by the term in square brackets. This term reduces to g + y if x = 0; if 
y + y= 1, (4) would imply the equality of consumption and income in 
a stationary state. 

Duesenberry’s formulation [6] of the consumption function is similar to 
(2) except that jy is replaced by y?/u 9. The symmetry of the two formulations 
is more apparent if the equations are written out not for consumption but 
for the consumption-income ratio, since the determining variable, j/u 
in this form of (2), would simply be replaced by its reciprocal in Duesen- 
berry’s formulation. 

The argument for including the previous peak of income in the consump- 
tion function is that the continued growth of real income accustoms people 
to a rising standard of living which they are reluctant to abandon in the face 
of falls in income which may prove to be only temporary. It seems reason- 
able then to consider the hypothesis that it is the previous peak in con- 
sumption rather than in income which should be introduced. This is 


Davis’ suggestion [5] and may be written as 
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v= PU+ Pr (5) 


where v9 denotes the previous peak in consumption. It should be noted 
that while both (2) and (5) have the merit of introducing past values they 
do this in a rather inflexible way. As a consequence they might be adequate 
to describe behaviour in a fairly steadily growing economy but they could 
hardly be expected to be of general validity. For example they would not 
be useful in describing the relationship of consumption to income over the 
life cycle. 

The kind of spending and saving behaviour associated with (5) can be 
expressed in an especially simple form if it can be assumed that y + y = 1. 
For in this case 

v= out (1— ¢)% 


= U + Y (HU — %) (6) 
and saving, a, is given by 
o = (1 — 9) (u— %) (7) 


Equation (7) shows that, with a low value of @, the short-period marginal 
propensity to consume, the community will depart only slowly from its 
previous peak of consumption v9. If “ < vp it will reduce its current con- 
sumption below its previous peak by y (4 — v9); if uw > vo it will increase 
its current consumption above its previous peak by gy (“~— v9). In the 
second case it will raise the value of vp for future periods and so if income 
remains unchanged in the next period it will further increase its consumption. 
Similarly (7) shows that, with a small value of , the greater part of the 
excess of w Over Up will be saved or, if negative, dissaved. 

Equations (2) and (5), permit the highest level of income or consumption 
reached in the past to influence the current level of consumption. An alter- 
native hypothesis that seems worthy of consideration is that the actual 
development of income, mainly in the recent past, exerts a similar influence. 
In principle it would be possible to introduce past values of income ex- 
plicitly but the formulation which will now be considered is that current 
consumption is influenced by current income and by last year’s consumption. 
Under conditions of steady growth this approach would give the same 
results as (5) but in general it expresses a different form of behaviour. 

The present hypothesis can be expressed in the form 


v=qgu+ypEv (8) 
where E denotes an operator which retards or advances the variable to 


which it is applied so that E~®v, = v,@. Since the application of E-} to 
(8) yields 
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Ev = gE1n+ pE-v (9) 


it can be seen that continuous substitution for E~®v in the right-hand side 
of (8) will yield, with y < 1 and a stationary or increasing income stream, 
the convergent series 


ie. @) 
v=9> PE*u (10) 
6=0 
whence 
4 oe) 
o=(1—9S we) (11) 
6=0 


\ 


Thus (8) is equivalent to the hypothesis that consumption is proportional 
to a weighted sum of incomes up to and including the present, the weight 
attached to the income of 0 years ago being y?. 

The short-period marginal propensities to consume associated with (5) 
and (8) are, as in previous cases, equal to y. The corresponding long- 
period propensities can be calculated by making the assumption that in- 
come grows at a steady rate, so that 


w=(14+x)E%n (12) 


If a substitution is made for E~ uw from (12) into (10) there results 


6=0 


yp (1+) ; 
1+x—y" (13) 


If (12) holds, vy = E~v and (13) applies not only to (8) but also to (5). 

The expressions considered up to now have all sought to explain con- 
sumption in terms of flow variables: the level of capital has not so far been 
introduced. In their studies of individual and community behaviour [10, 11], 
Modigliani and Brumberg proposed a linear function in which the constant 
term is replaced by a constant times total capital per head, A say. This 
variable may here be defined to exclude capital already sunk in consumers’ 
durable goods. On this basis the consumption function becomes 


v=qgut+yaA (14) 


If changes in the size of the population and in the value of money can be 
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neglected and if the fact of investment in consumers’ durable goods is 
ignored, then 


oc 
A= > E%s (15) 
6=1 


If a substitution for A is made from (15) into (14) and if first differences 
are taken there results 
Av=qgAun+ypE"o (16) 
where 4 =1 — E“. 
Again, the short-period marginal propensity to consume is given by 9. 
The corresponding long-period value can be calculated as follows. Equation 
(16) can be written in the form 


v=pu—(9—y) E*v+(—y) Ev 


fo @) 
pM + 2. — 9) y(— pte u (17) 
=1 


If (12) is assumed to hold and if a substitution for E~9u is made from it 
into (17) there results 


v= ett 3 Ca a 


_gety 
= are * (18) 


Up to this point, disposable income per head, w, has been treated as a 
single, homogeneous flow. The hypothesis that the short-period marginal 
propensities are different for different types of income-recipient can be 
tested, as in Brown’s study for Canada [1], by replacing p uw by X ¢; “,; where 


t 
fu; denotes a particular type of income payment per head of the total popu- 
lation. On this basis the consumption function becomes 


v= DMM + ye (19) 


where x denotes z/y, M9, V9, E~!v or A according as (1), (2), (5), (8) or 
(14) represents the hypothesis to be considered. 
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3. A Formulation of the Aggregate Consumption Function 


From the foregoing discussion of the work of previous writers, it would 
appear desirable to introduce into the consumption function the stock of 
capital and the flow of past consumption in addition to the flow of current 
income. A formulation that will permit this to be done can be derived from 
the simple dynamic theory of demand for individual commodities which 
has been set out elsewhere [15] by the present authors. This theory will 
now be summarised and extended to the present purpose. 

The vector of commodity purchases by the household sector, q say, is 
divided into two parts, u and v say. The first part, u, represents consumption 
and the elements of u represent the amounts required to maintain the initial 
stock against the depletion arising from current use. The second part, v, 
represents net investment and the elements of v represent the net additions 
during the period to the opening stocks of the various commodities. Thus 


q=u+ovp (20) 


It is assumed that the amount of each commodity consumed in a period is 
a specific fixed proportion of the opening stock and the amount purchased 
in the period, which, for simplicity, is assumed to be concentrated at the 
outset. Thus. 


u=nl(s + q) (21) 


where s is the vector of initial stocks and n-) is a diagonal matrix, denoted 


by the circumflex accent, with the consumption (or depreciation) rates in the 
diagonal. 


The vector of closing stocks, denoted by Es, is simply the sum of opening 
stocks plus the net investments of the period. Thus 


Es =s+0 (22) 
If a substitution for g is made from (20) into (21) there results 


u=ni(s+v+u) 


=n (Es + uv) 
= m-' Es (23) 
from (22), where 
m=n —I (24) 


If a substitution is made for u from (23) into (21), if the resulting equation 
is multiplied by E~1m and if a continuous substitution is made for E~s, 
there results 
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(in n~1)9 E-%q (25) 


s = 
6 


ims 


which shows how, on the assumptions made, s can readily be built up from 
past values of q. 

The elements of n are greater than or equal to unity. If an element is 
equal to unity the corresponding commodity is a perfect perishable, stocks 
and net investment are always zero and consumption is equal to the amount 
purchased. If an element is greater than unity the corresponding commodity 
is, in greater or less degree, durable. 

The vector u contains as elements the actual consumption of each com- 
modity in a period. In contrast to this, consider a vector u* the elements of 
which represent the equilibrium levels of consumption. The elements of 
u* may be supposed to depend on income and the price structure. Since 
this paper is concerned with the aggregate consumption function and there- 
fore with a system of demand relationships which can be added up to give 
this function it is convenient to assume that u* is related to personal dipos- 
able income, yu, and the vector of the prices of consumers’ goods and services, 
p, by a linear expenditure system [14]. On this basis 


u* = p? [bu + I— bi’) ¢ p| (26) 


where b and c are vectors of parameters subject to the restriction that i’b = 1 
and where i denotes the unit vector, the prime indicating transposition. This 
restriction ensures that, under equilibrium conditions, the consumption 
functions for individual commodities given by (26) have the following 
properties. 

(i) They are additive in value terms and their sum is total income, that is 


put =p (27) 


as can be seen by premultiplying (26) by p’. 

(ii) They are homogeneous, that is if ~ and the elements of p all change 
in the same proportion then u* will not change. In other words the sum of 
the elasticities of each element of u* with respect to ~ and p sum identically 
to zero, that is 


(a*)-" (gu + Gp) =0 (28) 


where g and G denote the vector and matrix, respectively, of partial deri- 
vatives of the elements of u* with respect to ~ and the elements of p. 
(iii) They possess a symmetric substitution matrix (Slutsky’s condition), 
that is 
S=S' (29) 
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where 
S = (a*)* [gi’ + G (a*)7) (30) 


One objection to the simple formulation (26) is that it does not allow 
capital, as opposed to income and prices, to exercise an influence on the 
level or composition of equilibrium consumption. A part of the capital of 
the personal sector is absorbed by investment in consumers’ durables but 
the remainder, equal to accumulated net lending at current values, A say, 
could be spent and might be expected to influence at least the composition 
of u*. It is not clear how A might best be introduced into (26) and it is here 
assumed that it enters into the term in square brackets in as simple a manner 
as possible. On this assumption (26) becomes 


u* = p? [bu + (1 — bi’) ¢ p+ aA] (31) 


where a is a vector of parameters. If A is assumed to affect the composition 
of u* but not the value total p’u*, the elements of a are restricted by the 
relationship, i’a = 0. On the other hand (29) will only continue to hold 
if a = ab where a is a parameter. In this case, however, the total value of 
equilibrium consumption is ~ + aA. There is thus some doubt about the 
way in which a term in A should be introduced into the equation for u* 
and no finality can be claimed, even within the present simple system of 
ideas, for the actual formulation in (31). 

Corresponding to u*, the vector of equilibrium consumption levels, let 
Es* denote the vector of equilibrium closing stocks which are related to 
the elements of u* by the equation 


Es* = mu* (32) 


which may be compared with (23). 

If consumption is not in equilibrium then consumers may be supposed 
to attempt to adjust towards the equilibrium levels. In order to do this they 
will have to approximate more closely the equilibrium stocks of durable 
goods. If their actual stocks are below the equilibrium stocks, this means 
that they will have to buy these goods in excess of the amounts needed to 
replace their consumption. It is assumed that their investment in each case 
is a certain fixed proportion of the excess of their equilibrium stock over 
their opening stock. Thus 

v=r (Es* — s) 


= rm(u* — Eu) (33) 


The elements of r are associated with the rates at which adjustment is 
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attempted for the different commodities. In general they may be expected 
to be less than unity and they are defined for all commodities and not 
simply for durables. 

If (22) is multiplied by m-! there results 


u = Eu + mv 
= Eu + fr (u* — Eu) 
=ru*+ (I—?r) Eu (34) 


Total consumption at current prices is the vector product p’u which, 
from (34) and (381) is given by 


pu=rbuet+rd—di)cpt+raAs p' U—?r) Eu (35) 


Equation (35) is thus the general form of the consumption function which 
emerges from the system of ideas put forward in this paper. It can be seen 
that total consumption at current prices depends on four variables. The 
first of these is disposable income, , and the short-period marginal propensity 
to consume, r’b, is the vector product of the adjustment rates, r, and the 
long-period marginal propensities for individual commodities, b. The 
second variable is the price structure, p. The third is the current value of 
accumulated lending, A. The fourth is the sum of the current values of 
consumption in the previous period each weighted by the complement of 
its adjustment rate with respect to unity. 

An examination of (35) shows that it is not a relationship between aggregate 
variables since it contains a term in each price and in last year’s consump- 
tion of each commodity. If it is to be transformed into an aggregate relation- 
ship it is necessary to assume that r takes an average value, @ say, which 
applies to each commodity so that 

r=ol (36) 
This is not a realistic assumption since it is known that the elements of r 
vary considerably and are larger, for example, for food and clothing than 
they are for household durables and motor cars. Nevertheless it must be 
made if an aggregative analysis is to be possible on the basis of (35) and 
the experience of later sections suggests that for this purpose it is probably 
not seriously misleading. 

By combining (35) and (36) it can be seen that 


pu=oeou+t+otaA+(1—oe)p' Eu (37) 


Thus the term in p in (35) has disappeared, since i’ (I — bi’) = {0,...,0], 
and the term in A would also disappear if 'a = 0. 
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The saving function is easily derived from the consumption function 
since saving, o, is defined by the equation 


o=u—pu 
= (1 — rb) uw—r' U—bi')¢p—raA—p' I—?r) Eu 
= (1— eo) u— eiaA—(1—o) p’ Eu (38) 


given (35), and (35) together with (36), respectively. 

This section contains the basic ideas that will be examined empirically 
in this paper. Before this is done, however, there are a number of subsidiary 
issues to which attention will first be given. 


4, The Aggregate Expenditure Function 


As has already been remarked, consumers’ expenditure is made up of 
two parts, the value of consumption and the value of net investment in 
consumers’ durable goods. It was seen in (34) that the consumption of each 
good was a weighted average of equilibrium consumption and the con- 
sumption of the previous period. If (33) and (34) are added together then 


q=u+tov 


=rnu* + (I—rn) Eu (39) 


Thus the elements of qg are also weighted averages of the corresponding 
elements of u* and E~‘u but the weights depend on the elements of n as well 
as on those of r. 

The aggregate expenditure function, expressed in current money terms, 
is obtained by premultiplying (39) by p’. But, as will shortly be seen, this 
operation will only lead to a relationship between aggregate variables if, 
in addition to (36), it is assumed that the elements of n also take an average 
value, » say, so that 

n=vi (40) 


Thus if u* takes the form of (31), then 
PqHrnbuetr’nd—di)yept+rnadA + p’UT—Fn) Et 
=ovut+oviaA+(1—or) p’ Eu (41) 


if (36) and (40) hold. 
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Equation (40) represents a further drastic simplification which puts a 
severe restriction on aggregate equations derived from its use. Thus if 
i'a = 0, the term in A will disappear from (41). In fact, however, if i’a = 0 
it is to be expected that the true value of n'a >0 because it is likely that 
the elements of a are positive for durable goods. Thus A may well have a 
significant effect on aggregate expenditure even if it does not have a significant 
effect on aggregate consumption but this result cannot emerge from an aggreg- 
ative analysis based on (41). 

It remains only to write down the equations for the value of net investment 
in consumers’ durables and for net lending which can readily be derived 
from the foregoing. Thus if (31) holds the premultiplication of (33) by p’ 
yields 


pv=rmbut+rmd—dbi)ep+rmaA—p rmeEntsu 
= o(y—1) w+ o(y—1) fad — 9 (v—1) p! Eu (42) 


if (36) and (40) hold. Similarly net lending, 4 say, is defined by the relation- 
ship 


A=o—p'v 
= (1—?’nb) uw — r’ nh I—bi’) cp — r'na A— p’ (l—ran) Eu 
= (l—e v) u— ovi'aA—(1— oe?) p’ Eu (43) 


if (36) and (40) hold. 


5. The Use of Index-numbers 


The equations just referred to relate to aggregates expressed in current 
money terms. Thus, for example, (37) expresses the current value of con- 
sumption in terms of certain variables also expressed in current values. At 
times when prices are highly variable, (37) is unlikely to be appropriate 
for estimation purposes since, if an error term is introduced, it is likely that 
its variance will increase roughly in proportion to the level of prices. It 
would be more appropriate therefore to work with deflated values. 

This means that the variables in (37) should each be divided by the 
consumption price index. A further simplification is introduced if p’E~‘tu 
is represented by the current price index multiplied by the volume index 
of consumption for the preceding year. If, for the sake of simplicity, it is 
assumed that i’a = 0 so that the term in A disappears, then (37) could be 
modified to the expression 
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(p'u)/x = v 
@ (u/x) + (1 —@) Ev (44) 


| 


where v, a scalar, denotes the volume index of consumption and z denotes 
the price index of consumption. In a similar way the investment and ex- 
penditure equations can be simplified to 


(p'v)/a = @ (v— 1) [(n/a) — EW] (45) 
and 
(p'q)/% = @ v (w/a) + A — er) EV (46) 


Additional simplifications of this sort will be introduced throughout the 
applications given in this paper. 


6. An Approximation to A/z 


As already explained A denotes the value at the beginning of the period 
of the accumulated net lending of the personai sector. If there were no 
change over time in the value of the net claims held by the personal sector 
then A would be simply the sum over all past periods of A. In fact, of course, 
these values change considerably and so A may be defined as the accumulation 
of A adjusted to current values, that is 


A=t 5 E-9 (Jt) (47) 
on 


where t is an index of the average value of claims. If it is assumed that 
t = 2 then 


8 


A/jx= 5 
6 


" E-9 (A[z) (48) 


} 


I 
an 


and 
A (A/x) = E" (A/x) (49) 


The values of A/z can readily be calculated and with this approximation 
the influence of A can be estimated by writing the equations in first-difference 
form. This has the additional advantage that in this form it will probably 
be more reasonable to assume that the disturbance term is serially indepen- 
dent. 
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7. Current Income and Income Time Lags 


It is implied in (31) that consumers are continually attempting to adjust 
to current income levels since the equilibrium consumption vector depends, 
in part, on yw. It is worthwhile to examine the hypothesis that adjustment is 
made not to current income but to some average of recent income experience. 
This can be done by defining a new variable, *, as 


w= net(l—n) EE“ (50) 


This variable can then replace yu in the consumption function. In a similar 
way it would be possible to operate with an average of real rather than 
money income but this possibility need not be separately exemplified. 

If 7 =1 then w* = w and the community adjusts to current income. 
If 0 < » < 1 then the community adjusts to an average with positive weights 
of current income and the income of the previous period. If 7 > 1 then the 
community adjusts to a linear extrapolation of recent income experience. 


8. The Subdivision of Income 


A complication is introduced by the subdivision of income and this will 
now be considered. It is usually thought that the poor will respond to in- 
come changes to at larger extent in the short run than will the rich. The 
analysis of section 3 provides one reason why this should be so. From (35) 
it can be seen that the short-period marginal propensity to consume is r’b. 
In a milieu in which only perishable goods are considered there is no obvious 
reason why adjustment should not take place immediately, in which case 
the short-period marginal propensity to consume would be equal to the 
long-period marginal propensity. As durable goods come more and more 
into the consumer’s horizon the possibility of immediate adjustment will 
recede and this will be particularly so in the case of durable goods themselves. 
The net result will be a fall in r’b, that is in the short-period marginal propen- 
sity to consume. This effect will be reinforced if, in fact, there is a tendency 
for the elements of b to fall as the level of income rises. 

The question of how the subdivision of income affects the analysis can 
be studied by supposing that a simple equation of the form of (44) holds 
for two separate classes of household distinguished by the subscripts 1 and 
2. It is also assumed that a single price index, 2, may be applied to each 
group. Then the system of equations becomes 


Vy = 01 (4/2) + (i — @) EM, (51) 
Vg = Oe (Me/%) + (1 — @2) Env, (52) 
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In practice it usually happens that series are not available for separate 
types of household but only for separate types of income payment and that 
separate consumption series are not available at all. For this reason, (51) 
and (52) cannot be used directly for estimating 0, and 0,. Various possibilities 
suggest themselves. 

One possibility is to substitute continuously in (51) for E~%v, so that 
v, is expressed in terms of a weighted sum of all values of (,/z) up to the 
present time. If (52) is treated similarly and if the two equations are added 
together, there results 


adie a> (1 — 9,)° E~6 (44/2) + a> ( — 02) E~? (u/2) (53) 


In principle it would be possible by trial and error, to find values of 2, 
and @, which would minimize the sum of squares of the differences between 
the actual and calculated values of v. This methods would be laborious 
and would not provide a basis for estimating the reliability of the resulting 
estimates. 

A second possibility is to assume that v, is related to v, in the simplest 
case by a factor of proportionality, w, say. This assumption permits the 
terms in E~'v, and E~'v, in (51) and (52) to be replaced by terms in E~!v. 
The addition of the two equations then yields 


V = 0; (My/%) + Oe (Me/%) + [1 — @, 0, — (1 — @) @,] E~!v (54) 


This method is used in a subsequent section. Two variants may be con- 
sidered. In the first, the term in square brackets is estimated by regression 
analysis and this yields an estimate of w,. In the second, an independent 
estimate is made of w, which makes possible estimates of v, and vy so that 
0, and @, can be separately estimated from suitable transformations of (51) 
and (52). 

An obvious objection to the preceding assumption, which would not, 
however, necessarily distort greatly the estimates of @, and oe, from (54), 
is that if the shares of the two classes of income payment in total income 
vary then «@, is not likely to be constant. This suggests a third possibility, 
namely that the ratio y4,/u should enter into the relationship connecting 
v, and v. For example it might be assumed that 


Vy = @,* (My/M) v (55) 


or, in other words that the consumption-income ratio for type 1 incomes 
is proportional to the consumption-income ratio for all incomes. The same 
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assumption can, however, only be made for type 2 incomes as well if 
w,* = w,* = 1. If this condition is not satisfied then the assumption can 
be made only with respect to one type of income payment and different 
results will follow according to which type is chosen. 


9. Empirical Results: 
the Consumption Function with One Income Variable 


The first question examined in this section is the estimation of the para- 
meters in various versions of the consumption function when no subdivision 
of income is made. Estimates obtained from eight different models are 
brought together in table 1. In each case the results are presented on the 
basis of interwar experience alone and on the basis of interwar and postwar 
experience combined. The estimating equations actually used are shown 
in the table. The forms adopted are needed partly to ensure that the estimates 
in each equation are consistent with the other estimates in that equation 
and partly to give effect to the assumption that the disturbance term is more 
likely to be serially independent when the original equation is expressed 
in first-difference form. 

The assumptions which lead to the eight models are as follows. 


(1) It is assumed that the long-period marginal propensity to consume is 
unity; that the effect of accumulated net lending can be neglected; and that 
consumers attempt to adjust to the current level of income. As a consequence 
there is only one parameter to be estimated, namely the short-period marginal 
propensity to consume which is equal to the average rate of adjustment, o. 

(2) This model is similar to (1) except that it is assumed that the long- 
period marginal propensity, 6, is not necessarily equal to unity but that 
nevertheless the influence of prices on the aggregate consumption function 
can be neglected. The short-period marginal propensity is now @ 8 where o 
is the average rate of adjustment. 

(3) This model is similar to (1) except that it is assumed that consumers 
attempt to adjust to the current value of some average of the money incomes 
received in this and the preceding period. The weight attaching to this year’s 
money income is 7 while that attaching to the money income of the preceding 
year is (1 — »). 

(4) This model is similar to (1) except that it is assumed that accumulated 
net lending cannot necessarily be neglected. 

(5) This model involves a combination of the complications considered 
in (2) and (3) and so involves three parameters, 0, 8 and 7. 

(6) This model involves a combination of the complications considered in 
(2) and (4) and so involves three parameters, 0, 8, and a. 


2 
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(7) This model involves a combination of the complications considered in 
(3) and (4) and so involves three parameters, 0, 7, and a. 

(8) This model involves all the complications considered and so involves 
four parameters, oe, 6, 7 and a. 

The first eight columns of figures in table 1 show the estimated values of 
the parameters and their standard errors, in brackets. In all the models 
except the first, one or more of the parameters are estimated in combination 
with one or more others. These combined values are given first and are 
followed by the estimates of the components which, in all cases can be 
obtained by simple division. The final three columns in the table show: R?, 
the square of the multiple correlation coefficient; s, the estimated standard 
deviation of the residual expressed in £s of 1938 purchasing power per head 
of the population; and d which denotes Durbin and Watson’s [7] statistic 
for testing serial correlation in the residuals. While in no case is there clear 
evidence of serial correlation at the 5 per cent level of significance, a single 
asterisk in this column denotes that the test is inconclusive at that level. 

A number of conclusions are suggested by a study of table 1. 

In the first place, the table lends considerable support to the view that the 
short-period marginal propensity to consume in Britain lies in the neigh- 
bourhood of one-half. The estimates of this parameter, which is equal to 
o in models (1) and (4), to of in models (2) and (6), to @7 in models (3) 
and (7) and to ef” in models (5) and (8), vary between 0.48 and 0.52 in 
the interwar analyses and between 0.48 and 0.56 when the two periods are 
combined. The standard errors of these estimates lie between 0.06 and 0.08. 
The difference to the estimate made by the introduction of the postwar 
years is reduced still more when #, the long-period marginal propensity to 
consume, is freely determined instead of being assumed equal to unity. 

Second, when f is freely determined its value appears unexpectedly 
low though allowance must of course be made for the considerable standard 
errors that attach to the estimates £ of 8 in models (2), (5), (6) and (8). It 
seems plausible that 8 should be a little less than unity but not that it should 
be as low as one-half or even two-thirds. The low values obtained may, how- 
ever, be associated with the fact that there is no subdivision of income in 
the models and that a low value of 8 appears in some measure as a com- 
pensation for a comparatively high value of o, the average rate of adjustment, 
which is not really applicable to high-income households which cannot 
adjust very quickly because of the importance of durable goods in their 
budgets. In models (1), (3), (4) and (7) in which, by assumption, 6 = 1, 
the values of o tend to be lower than in the remaining models in which £ 
is freely determined. 

Third, when account is taken of the standard errors attaching to the 
estimates of 7 in models (3), (5), (7) and (8) it cannot be said that the table 
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provides any strong evidence that the community attempts to adjust to some 
level of income other than the current level. In all cases, however, 7 => 1 so 
that any departure from the presumption of adjustment to the current level 
of income would be in the direction of adjustment to an extrapolation of 
recent income experience and not to some value of income intermediate be- 
tween this year’s and last year’s level. 

Fourth, there is again relatively little evidence in support of the view that 
accumulated net lending, as it can be reflected with available data, has 
much influence on the level of consumption. The only cases in which com- 
paratively large values af q appear are in models (6) and (8) in which a 
freely-determined # is also included. It must be remembered, however, that 
it is likely to be difficult to find a significant value of ~ from a small sample 
of observations since a can hardly be very large. 

Fifth, for reasons which have already been discussed it is difficult to 
determine the value of @ with much precision. If it is assumed that B = 1 
then it would appear that o lies in the neighbourhood of one-half but with 
the lower estimates which appear if # is freely determined, it would appear 
that @ lies in the neighbourhood of threequarters or four-fifths. 


10. Empirical Results: 
the Consumption Function with Two Income Variables 


The conclusions of the preceding section will now be examined in the 
light of the hypothesis that there is a significant difference between the 
short-period marginal propensities to consume from large and from small 
incomes. For this purpose, personal disposable income, j, is divided into 
two parts: “, which comprises wages and salaries, the pay of the armed 
forces and small transfers; and yw. which comprises all income from property 
including public debt interest. 

Estimates have been made in respect of five models, the last of which 
is capable of three possible interpretations. The results are set out in table 2. 
Alternative versions of these models which contain a term in E-! (A/z) 
were also tried out but it did not appear that this term was of any importance. 

All the models considered in this section can be written in the general form 


v= 018; (4/2) + 02 Bo (He/%) + (1 — @2) Ev 
+ (02 — 01) {o, =~ ((u/ a)? vo} + é,\ (56) 


where &, is a constant term in the equation assumed to connect v, and v, 
together with a complementary expression in which the subscripts 1 and 2 
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are interchanged. As before, the equations in table 2 show the forms used 
for estimation purposes. The reasons for these forms are the same as were 
set out in the first paragraph of section 9 above. When first differences are 
taken the constant term, (@2 — @,) &, in (56), disappears. 

In terms of (56) the assumptions which lead to the seven variants of the 
five models can be expressed as follows. 


(1) It is assumed that the long-period propensities to consume, f, and £,, 
are each equal to unity and that 6 = 0. This model is therefore the same 
as (54) except for the inclusion of a constant term which disappears 
when first differences are taken. 

(2) It is assumed that 6, = £, = 1 and that 6 = 1. In this case @, is equal 
to w,* in (55). It is assumed that w, = 1. 

(3) It is assumed that 8, = B, = 1; 6 = 1; w, is undefined; «, is deter- 
mined from the observations. 

(4) Itis assumed that 8, = B, = 1; 6 = 1; w, is undefined; w, is determined 
from the observations. 

(5) Itis assumed that 6, = B, = B, to be determined from the observations; 
6 = 1; a, is undefined. 

(6) It is assumed that £, = fp, = 6; 6 = 1, w, is undefined. 

(7) It is assumed that 6 = 1; w, = 1; f, and , are to be separately deter- 
mined from the observations. 


The last three variants represent alternative interpretations of a single 
model and the different results follow from different interpretations of the 
parameters as embodied in the above assumptions. Further variants could 
be obtained if 6 were given or if @ = 1 but these possibilities are not con- 
sidered in this paper. 

An examination of table 2 suggests the following conclusions. 

In the first place, whatever assumption is made, the estimate of the short- 
period marginal propensity to consume out of small incomes, 9; in models 
(1) through (4) and 9,8, in models (5) through (7) is, as expected, distinctly 
larger than the corresponding propensity for large incomes. The difference 
is least marked in models (2) and (3) in which, however, the value of R?, 
especially for the interwar period, is markedly lower than for the other 
models. 

Another reason can be given for rejecting model (3) in favour of model 
(4). Models (3) and (5) on the one hand and models (4) and (6) on the 
other hand differ in the following respect only. In the first of each pair it 
is assumed that £, = ff, = 1 whereas in the second it is assumed that 
Bb, = B. = B which is to be determined from the observations. It can be 
seen that when #, the long-period marginal propensity to consume, is 
determined freely, the values obtained in model (6), being equal to or a 
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little less than unity, are plausible whereas those obtained in model (5) 
are much too low to be accepted. It would appear, therefore, that of the 
two assumptions, w, undefined or w, undefined, it is better to make the 
second. The similarly unplausible results that are obtained if the final 
estimating equation is interpreted as model (7) suggests that the assumption 
that w, = w, = 1, is also not a good one. If this line of thought is accepted 
then of the models involving the assumption that 6 = 1, models (4) and 
(6), which give rather similar results, are to be preferred to models (2), 
(3), (5) and (7). Models (4) and (6), again give, in the main, similar results 
to those obtained from the simpler model (1) in which it is assumed that 
6 = 0. 

If the results in the two tables are compared it would appear that the 
most important improvement on the simplest model, (1) of table 1, is to 
introduce a subdivision of income. If that model is compared with model 
(1) of table 2 it can be seen that the latter shows a higher value of R? and a 
lower value of s in both periods. Of the two-parameter models in table 1, 
model (2), in which £ is freely determined, gives the best results. The in- 
troduction of a freely-determined 7 into some of the models of table 1 
produces relatively littke improvement and the same may be said of the 
introduction of a. On the whole it would seem that model (6) of table 2 is 
the most acceptable but this does not differ substantially from model (1) of 
the same table. Accordingly, on the interpretation given here the magnitude 
of the short-period marginal propensity to consume’ is associated mainly 
with the average rate of adjustment to equilibrium and the difference be- 
tween the two marginal propensities is traced, basically, to the same source. 
This interpretation, which is but one among several possibilities, rests on 
the belief that the long-period marginal propensity to consume is unlikely 
to be substantially less then unity for any large class of income receivers, 
rich or poor, whereas the difference in the importance of durable goods in 
the budgets of the two classes provides a reason for expecting that the average 
rate of adjustment is likely to be lower for the rich than for the poor. 


11. Empirical Results: 
Expenditure and Other Functions 


In this section estimates are given of the parameters in the investment, 
expenditure, saving and net lending functions associated with the con- 
sumption functions set out as model (1) in tables 1 and 2. If no subdivision 
of income is made the relationships, expressed in terms of year-to-year 
changes, are as follows. 
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A {(p'u)/x) = Av 
= @A(u/x) + (1 — 0) AE“ (57) 
A ((p'v)/z] = e (v—1) 4 (n/a) — 0 (v—1) 4 Ev (58) 
A [(p'g)/7] =e vA (n/a) + (1—er) AE (59) 
A(o/x) = (1—0)4(u/z)—(Q— 0) M4 Ev (60) 
A(Ajn) = (1—@%) A (u/7)—(C1—e@») 4E (61) 


The average value of n can be estimated by taking the regression of 
A [(p’v)/a) on A [(u/a) — E~v} in (58) and combining this estimate of 
eo (vy — 1) with the estimate of o obtained in model (1) of table 1. The 
estimate of @(»— 1) obtained in this way from interwar data alone is 
0.06 + 0.03 and accordingly » = 1.12: if postwar data are also included 
the estimates are 0.08 + 0.03 and 1.16 respectively. The estimates of » 
are thus greater than unity, as they must be, but rather smaller than might 
have been expected in view of the importance of durable goods in household 
budgets. 

For the interwar period the five equations, corresponding to (57) through 
(61), are 


Av = 0.51 A (u/m) + 0.49 A Ev (62) 

A |(p'v)/ 2) = 0.06 A (u/x) — 0.06 A E“v (63) 
A\(p'g)/z] = 0.57 A (n/2) + 0.48 A Ev (64) 
A(o/x) = 0.49 A [(u/2) — Ev] (65) 
A(A/a) = 0.48 A [(u/m) — Ed) (66) 


while for the combined period they are 


Av = 0.56 A (uj) + 0.44 A E“v (67) 

A \(p'v)/z] = 0.08 A (u/x) — 0.08 A Ev (68) 
Al(p'q)/z] = 0.64 A (u/2) + 0.36 A Ev (69) 
A(o/n) = 0.44 A [(n/x) — E>] (70) 
A(Alxn) = 0.36 A [(u/m) — Ev] (71) 


The aggregate investment equations, (63) and (68), do not fit very well. 
This should probably be attributed to the simplifications introduced to 
obtain an aggregate relationship since, for individual groups of durable 
goods, investment equations based on a variant of the same model fit com- 
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25 
paratively well [15]. Thus better results may be expected from a disaggregative 
approach but this will not be undertaken in the present paper. 

It was shown in the preceding section that the consumption function was 
improved considerably by a subdivision of income. If this complication is 
introduced while the remaining simplifying assumptions are made, then 
the set of equations corresponding to (57) through (61), but built round 
the consumption function given by model (1) of table 2 instead of model 
(1) of table 1, is as follows 


A{(p'u)/x) = Av 
= 0, A(My/2) + 02 A(Me/2) + [1—@, 0, —(1—@) @2)E1Av (72) 


A {(p'v)/2] = 0,(%—1) A(y/2) + 02(%2—1) A (Me/2) —[@101(%1 — 1) + 


+ (1— @ 4) @2(%—1)] EA v (73) 
A ((p’q)/2) = 01 % A(Hy/%) + 02% A (oe!) + [1 — w, 01% — 
— (1 — @) 02 %] E* Av (74) 
A (o/x) = (1— @) A (uy/2) + C1 — @2) A (Hg/2) — [1 — 1 3 — 
—(1—@)) @,] E-*Av (75) 
A (A/m) = (1 — 01%) 4 (ry /) + (1 — 02 %2) A (oe/2) — 
— [1 — @ @, 1. — (1 — a) 2 2) EA v (76) 


If (72) and (73) are compared it will be seen that they involve six coef- 
ficients but only five independent parameters. If estimates of 0,, o, and a, 
are obtained from (72), then (73) will yield estimates of », and yv, and also 
a second estimate of w,. The simultaneous solution of the two equations 
would hardly be feasible but it would be possible, for example, to fit the 
investment equation subject to a particular value of w, as given by the 
consumption equation. This refinement has been ignored and (73) has 
been fitted separately and taken in conjunction with model (1) of table 2. 
In this way the following estimates were obtained 
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Interwar 0.062 | 0.029 


0.64 0.24 | 1.10 1.12 2.81 | 0.43 | 0.23 
(0.037) | (0.045) 
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A noteworthy feature of these results is that the values of », and vy, are 
virtually the same, do not change substantially when the postwar years 
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are included and do not differ substantially from the values obtained when 
no subdivision of income is made. The equations do not fit very well and 
the values of @, have little significance. While it is to be expected that a 
disaggregative analysis would show that the average value of ng, is larger 
than the average value of n,, reflection will show that, with the model adopted 
here, expenditure on durable goods may play a very different part in the 
budgets of the two types of income recipient in spite of the apparent similarity 
of », and yp. 

For the interwar period the five equations, corresponding to (72) through 
(76), are 


Av = 0.64 A (m,/2) + 0.24 A (u/2) + 0.32 A Ev (77) 

A {(p'v)/x] = 0.06 A (14/2) + 0.03 A (2/2) — 0.12 A E-v (78) 
A {(p'q)/2] = 0.70 A (14/2) + 0.27 A (py/2) + 0.20 A E-v (79) 
A (o/x) = 0.36 A (n/a) + 0.76 A (u,/2) — 0.32 A Ev (80) 
A(a/x) = 0.30 A (4/2) + 0.73 A (up/2) — 0.20 A Env (81) 


while for the combined period they are 


Av = 0.62 A (m/) + 0.32 A (p/2) + 0.24 A Ev (82) 

A ((p'v)/x] = 0.09 A (44/2) + 0.04 A (py/2) — 0.12 A Ev (83) 
A ((p’q)/x| = 0.71 A (uy/a) + 0.36 A (ue/m) + 0.12 4 Ev (84) 
A(a/x) = 0.38 A (14/2) + 0.68 A (2/2) — 0.24 A Ev (85) 

A (Ala) = 0.29 A (uy/2) + 0.64 A (9/2) — 0.12 A Ev (86) 


12. Empirical Results: 
Estimates and Projections 


The equations set out at the end of the preceding section all relate to 
year-to-year changes. Calculated values of this year’s levels of the variables 
can therefore be obtained by adding the calculated changes from last year 
to this year on to the actual levels of last year. Estimates made in this way 
are shown in table 3. 

These estimates are based on (77) through (86). Thus for each of the 
five dependent variables, the table shows: (i) the actual value; (ii) the 
value calculated from the interwar equation; and (iii) the value calculated 
from the combined equation. 
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The conclusions suggested by table 3 may be summarised as follows. 

(1) Since the consumption relationship shows a relatively small residual 
variance, the same is also true of the saving relationship. Saving, it will 
be remembered, is here defined so as to include the value of net investment 
in consumers’ durable goods. 

(2) Very little difference is made to the values calculated from these 
relationships by the inclusion of postwar experience; that is the calculated 
values in columns (ii) and (iii) for consumption and saving are very alike. 

(3) These two relationships go most seriously wrong in estimating the 
change from 1951 to 1952 and, to a less extent, from 1950 to 1951. It will 
be interesting to discover, at a later stage in this whole investigation, whether 
this failure is attributable to the simplifications inherent in aggregation or 
whether there is something unusual about the recorded events of those 
years which places them outside the scope of the simple system of ideas 
described in this paper. 

(4) The relationships for net investment in durables do not fit well and 
so the expenditure function is not quite as satisfactory as the consumption 
function and the net lending function is not as satisfactory as the saving 
function. It seems likely that these relationships are particularly sensitive 
to the simplifications involved in aggregation. 


13. Summary and Conclusions 


This paper and its conclusions may be summarised as follows. 

(1) After a brief survey of some recent developments in the theory of 
the consumption function, (section 2), a formulation is given, (sections 3 
and 4), based on a dynamic theory of demand for individual commodities. 
In this theory, expenditure is divided between consumption and net invest- 
ment, a distinction is drawn between actual consumption and equilibrium 
consumption and, in the case of durable goods, net investment is assumed 
to take place when equilibrium stocks are higher than actual stocks. Thus 
parameters reflecting durability and the rate at which adjustment to equilib- 
rium is attempted enter into each expenditure equation in addition to the 
price and income parameters which appear in static theory. 

(2) The aggregate functions are obtained by summing the functions for 
individual commodities. This process introduces some inevitable simpli- 
fications into the relationships connecting aggregate variables. It seems 
likely that a distinct improvement, especially in the investment function, 
could be obtained by following a disaggregative, or at least partially dis- 
aggregative, approach. This will be attempted in due course. 

(3) Various further problems are discussed in sections 5 through 8. These 
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are: the use of index-numbers (section 5); the device used in an attempt to 
introduce capital into the basic relationships (section 6); a means of testing 
whether consumers attempt to adjust to some simple function of recent in- 
come experience rather than to current income (section 7); the problems 
introduced by a subdivision of income (section 8). 

(4) A variety of models of the consumption function, based on the fore- 
going theory are examined in the light of experience in the United Kingdom. 
Calculations are made for the interwar years (1924 to 1938) alone and for 
these combined with the postwar years (1947 to 1954). 

(5) Section 9 contains various versions of the consumption function using 
a single income variable. From this section it would appear that: (i) the 
short-period marginal propensity to consume is about one-half; (ii) there is 
little evidence that the substitution of a simple average of recent income ex- 
perience for current income leads to any improvement in the consumption 
function; (iii) it does not appear that capital, as it can be reflected with 
available data, has any significant influence in the aggregate consumption 
function; (iv) it is difficult to decide, on the basis of the data, on the correct 
pair of values for the long-period marginal propensity to consume and the 
average rate of adjustment. On the assumption that the long-period marginal 
propensity to consume is never far short of unity for any large class in the 
community, then the average rate of adjustment would appear to be about 
one-half or a little more. 

(6) Section 10 contains various versions of the consumption function 
using two income variables. The main conclusion from this section is that 
the short-period marginal propensity to consume for small incomes is 
significantly higher than the corresponding propensity for large incomes. 
This result is attributed to different rates of adjustment due to the different 
importance of durable goods in the budgets of the rich and the poor. It 
would also be compatible with the hypothesis that the long-period marginal 
propensity to consume of the rich was markedly less than that of the poor 
or with a combination of this and the preceding hypothesis. 

(7) Sections 9 and 10 are concerned, explicitly, only with the consumption 
function and, since saving is equal to income minus consumption, implicitly, 
with the saving function also. In section 11 various estimates are made of 
the net investment function for consumers’ durable goods. This makes 
possible the derivation of expenditure and net lending functions. The 
aggregate investment functions are not very satisfactory but, in part at least, 
this is attributable to the fact that unrealistic assumptions are needed to 
obtain such a function with constant coefficients. 

(8) Section 12 contains the results of applying the functions involving 
two income variables set out in section 11. The consumption function, in 
particular, yields on the whole, rather accurate estimates except in 1952 














30 RICHARD STONE AND D. A. ROWE 


and, to a lesser extent, in 1951. The relationship fitted to data for the interwar 
period alone yields results in the postwar period which are very similar 
to those obtained from a relationship fitted to interwar and postwar data 
combined. 

(9) Two general conclusions may perhaps be singled out for emphasis 
from the numerous results presented in this paper. In the first place, of the 
numerous refinements introduced into the consumption function two appear 
to be important; first, that it should be formulated in dynamic terms and, 
second, that a distinction should be made between responses to changes in 
high and in low incomes. The other complications considered do not seem 
of much importance in the present context. In the second place, if the 
aggregate consumption function is considered in relation to the component 
functions for individual commodities, as it undoubtedly should be, then it 
is evident that the process of aggregation involves highly unrealistic assump- 
tions. This conclusion holds even more strongly in the case of the investment 
equation. It may be surmised that future developments in this area of 
research will depend largely on the use of a disaggregative approach, a 
basis for which is provided in this paper. 
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APPENDIX. THE BASIC DATA 


The basic data used in the analyses of sections 9 to 12 of this paper are shown in the ac- 
companying table 4. Values per head of the population at constant (1938) prices are given. 
The figures of income and expenditure for the postwar years 1946—54 are taken from the 
official estimates [3]. The methods used to compile the remaining series and the definitions 
employed may be briefly described. 

The income figures shown represent personal disposable income, excluding both income 
tax paid and national insurance contributions. No adjustments for stock appreciation have 
been made but the amounts involved are relatively small in this sector. Total income has 
been subdivided into two categories: the first comprising wages and salaries, including 
employers’ contributions, pay in cash and kind of the Armed Forces, and current grants to 
persons from public authorities; and the remaining professional and property incomes being 
included in the second category. 

For the interwar period the estimates of wages and salaries are taken from the work of 
Chapman [4]. Estimates for the second category of income were obtained by making use of 
the records of income tax assessment, unpublished estimates of the transactions of the govern- 
ment sector made by Utting, and a series of sample data relating to net corporate income 
and dividends. Tax payments were roughly allocated between the different sectors and be- 
tween the two categories of income to derive estimates of disposable income. 

Total consumers’ expenditure is divided between consumption and net investment in 
durable goods. Net lending is obtained as a residual, being the difference between income 
and expenditure. Saving is the sum of net lending and net investment. 

The estimates of total consumers’ expenditure and purchases of durable goods for the 
interwar years will be treated elswhere [16] in considerable detail and need not be discussed 
here. For the present purpose three classes of durable goods were distinguished: clothing, 
household durable goods, and motor vehicles. Annual depreciation rates of 2/3, 1/5 and 1/5 
respectively were assumed. With these depreciation rates and an initial level of stocks estimates 
of consumption in each year could be derived by means of the relationships set out in equations 
(20) to (22) of section 3. The estimates made by Prest [12] for the period 1900—1919 were 
used in obtaining the initial levels of stocks. 

Figures at constant prices were obtained by using a price index appropriate to deflating 
consumers’ expenditure. 
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Table 4. The Basic Series: £ (1938) per head 























| | 
Year | Wages, | Non-wage | Total Con- Net in- Total ex- | Saving Net 
etc. incomes | income | sumption | vestment | penditure | lending 
| | 
a ere ... | 74.69 110 | 75.79 Pe ae 
1924... | 49.25 | 2644 | 75.69 | 75.88 | 102 | 7690 |-o19 |—121 
1925... | 50.05 | 26.69 | 76.74 | F733 1 1.06 | 78.39 |—0.59 (—1.65 
1926... 48.41 | 28.95 77.36 | 77.05 | 0.87 77.92 0.31 \|—0.56 
1037... 52.92 | 29.94 82.86 79.57 | 1.12 | 80.69 3.28 2.16 
1928... 52.97 | 30.53 83.50 | 80.65 | 0.98 | 81.63 2.85 | 1.87 
1929... 54.49 | 30.54 85.03 | 82.26 | 0.95 83.21 2.77 1.82 
1930... 55.32 | 32.16 87.48 | 83.30 | 0.70 | 84.00 4.18 3.48 
1931. . 55.78 | 32.31 88.08 | 83.87 | 0.63 | 84.50 4.21 3.58 
1932... 56.35 28.84 85.19 | 83.00 | 0.52 | 83.52 2.19 1.67 
1933... 58.19 29.47 | 87.66 84.50 | 0.77. | 85.27 3.16 2.39 
1934... 60.29 28.58 88.87 | 86.47 1.02 | 87.49 2.40 1.38 
1935... 61.50 | 30.82 | 92.31 | 88.15 | 1.20 | 89.35 4.16 2.96 
1936... 63.57 31.69 | 95.26 | 90.35 | 1.11 | 91.46 4.91 3.80 
5037... 64.47 32.56 | 97.04 91.96 | 0.66 92.62 5.07 4.41 
1938... 65.07 32.22 97.29 92.79 | 0 | 92.79 4.49 4.49 
| 

1946... 68.14 21.90 90.04 | 84.69 1.20 | 85.89 5.35 4.15 
Ya 68.34 21.77 90.11 | 86.39 1.80 | 88.19 3.73 | 1.93 
1948... 67.87 | 19.51 | 87.38 | 85.39 1.68 | 87.07 1.99 | 0.31 
1949... 69.74 | 20.18 89.92 | 86.86 2.02 | 88.88 3.06 1.04 
1950... | 70.55 19.92 | 90.47 87.80 | 2.12 | 89.92 2.67 0.55 
1951... | 72.31 | 19.24 91.55 | 88.15 | 1.26 | 89.41 3.39 2.13 
1952... | 73.62 19.48 | 93.10 | 86.91 | 0.91 | 87.82 6.19 5.28 
1953... | 77.22 | 20.04 97.26 | 89.30 | 1.73 91.03 7.95 | 6.22 
1954... 80.67 | 20.53 101.20 | 92.37 | 2.34 | 94.71 8.84 | 6.50 











et 
ling 


21 


39 


96 
80 


49 





STRUKTURAZNDRINGER IT DANSK OKONOMI') 


Af P. NYBOE ANDERSEN?) 


Efterkrigstiden har veret en ekspansionsperiode for det danske sam- 
funds gkonomi. Nationalindkomsten pr. indbygger i konstante priser steg 
med 3% om aret i arene 1947—54 mod kun omkring 214 % i mellem- 
krigstiden. Forskellen bliver i gvrigt lidt stérre, hvis man betragter na- 
tionalindkomsten i forhold til veksten i den del af befolkningen, der er 
i de produktive aldersklasser. 

Ekspansionen bekreftes ogsa, nar man ser pa investeringerne. Disse 
har netto udgjort henved 15 % af indkomsten mod kun 7—8 % i mel- 
lemkrigstiden. Endvidere afspejles ekspansionen i de efter danske for- 
hold lave arbejdslgshedsprocenter. Kun i et enkelt 4r har procenten for 
saintlige ledige veret over 10, nemlig 12,5 i 1952. 

Baggrunden for denne ekspansion er givetvis af international karakter. 
Der har veret sma tilbageslag i USA 1949 og 1954, og i Vesteuropa var 
1951—52 preget af stagnation og nogen stigning i arbejdsigsheden. Men 
en kumulativ international nedgangsproces har ikke faet lov at udvikle 
sig. Dette har haft overordentlig stor betydning for vor udenrigsomset- 
ning. 

Her kunne man ved krigens afslutning i 1945 med god grund se pessi- 
mistisk pa den fremtidige udvikling. Det er jo et vigtigt trek i verdens- 
dkonomien i nyere tid, at industrialismens tyngdepunkt har flyttet sig fra 
England-Tyskland til USA og i de senere ar ogsa i stigende grad USSR. 
Man kunne frygte, at Englands gkonomiske svekkelse og Tysklands for- 
armelse ville genere vor afszetning meget sterkt, uden at fuld erstatning 
herfor kunne ventes ved ¢get samhandel med de to nye industrielle stor- 
magter i vest og @st. 

I sidste halvdel af 40’erne bekreeftedes denne frygt, jfr. tabel 1. Ekspor- 
tens andel af nettofaktorindkomsten var abnormt lav. Men 50’ernes f¢rste 
halvdel viser en helt anden tendens, nemlig til at vende tilbage til ikke 
blot 30’ernes niveau, men det endnu hgjere fra 20’erne og tiaret fér 1914. 
Tallet for 1955 ma antages at vere sé h¢jt som 29 %. 


1) Foredrag i Socialokonomisk Samfund den 13. december 1955. 
*) Dr. oecon., professor, Handelshojskolen i Kobenhavn. 
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TABEL 1 
Nettofaktor- Eksportveerdi 
indkomst specialhandel Eksport i °/9 
mill. kr. mill. kr. af indkomst 
1870—79 634 150 24 
1890—99 956 220 23 
1905—14 1707 513 30 
1921—29 5180 1545 30 
1930—39 5524 1340 24 
1945—49 14390 2225 15 
1950—54 21300 5797 27 


En nermere analyse heraf vil vise, at modsat rettede drivkrefter hur 
gjort sig geldende. Acndringer i eksportens landefordeling og varesam- 
mensetning afslérer vanskelighederne ved tilbagevenden til »normale« 
forhold. Det er en anderledes sammensat og fordelt eksport, som idag ud- 
gér omtrent den normale andel af vor indkomst. Hvad landefordelingen 
angar, sa aftog England og Tyskland tilsammen i 1913 82% af vor eks- 
port, i begge arene 1928 og 1938 76 %, men i de f¢rste tre-fire efterkrigsar 
kun godt 25 % og i de seneste ar omkring 50 %. Tallet for 1954 var 49 % 
og for 1955 godt 50%. De sakaldte tredielande har altsa en dobbelt sa 
stor andel af vor eksport som i mellemkrigstiden og en nezsten tredobbelt 
andel i forhold til 1913. Samtidig hermed er eksportens varesammenszt- 
ning xndret, idet industrieksporten er vokset fra under 20 % f¢r den f¢r- 
ste verdenskrig til omkring 25 % i slutningen af trediverne og ca. 35 % i 
de senere ar og ikke mindre end 38 % for 1955. Og inden for landbrugs- 
eksporten er der sket store forskydninger: Sm@r, flesk og eg er normalt 
60 %, i 1955 kun 37% af vor samlede eksport. Kgd, ost, fjerkra, malt- 
bryg etc. betyder mere end tidligere. 

Konklusionen er, at vore traditionelle markeder for vore traditionelle 
eksportvarer virkelig har svigtet efter krigen, som man i 1945 frygtede, at 
de ville. Men virkningerne for eksportens andel af nationalindkomsten er 
opvejet af, at den internationale hgjkonjunktur har gjort det muligt at 
eksportere til andre markeder, dels landbrugsvarer, ikke mindst de >nye«, 
dels industriprodukter. 

AltsA: s& lenge hgjkonjunkturer og liberalisering fortsztter i udlan- 
det, kan vi holde vor eksportprocent hgjere end i 30’erne og endda nzerme 
os 20’ernes gennemsnit i de ar, hvor vi har svagere ekspansion herhjem- 
me end i udlandet. Men med samme blanding af gode og darlige tider som 
f. eks. i 20’erne ville procenten nu vere betydeligt lavere end dengang. 

Vore traditionelle eksportvarers vanskelige afszetningsforhold og den af 
den internationale h¢jkonjunktur fremkaldte rastofknaphed er de to ho- 
vedforklaringer pA vort ringe bytteforhold over for udlandet i efterkrigs- 
tiden. 
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Fortsetter hgjkonjunkturerne, ma de hgje rastofpriser ventes at blive 
bestaende, ikke mindst i betragtning af, at mange rastofproducerende 
lande uanset det gode bytteforhold foretrekker at fremme industrialise- 
ring pa den primere produktions bekostning. En gunstig prisudvikling 
pa langt sigt for vore landbrugsvarer er pa den anden side ikke at vente, 
og vi ma derfor nok indstille os pa varigt at have et ringere bytteforhold 
end i fgrste trediedel af dette arhundrede. 

Dette har konsekvenser dels for vor valutameessige stilling, dels for for- 
holdet mellem erhvervene indbyrdes i vor indre gkonomi. 

Det er en merkelig ting, at vi har haft valutasvekkelse bade under eks- 
pansionen fra 1890 til 1914, i stagnationsperioden 1920—39 og igen nu 
under efterkrigstidens ekspansion. Bag denne lighed ligger dog vesentlige 
forskelle mellem de 3 perioder: 

I perioden 1890—1914 var bytteforholdet gunstigt for vore animalske 
landbrugsvarer, og verdensmarkedet for disse varer var frit og sterkt vok- 
sende. Alligevel blev landbrugets eksportoverskud forholdsvis beskedent, 
idet en veesentlig del af den animalske eksport modsvaredes af import til 
landbruget. Saledes havde man i 1913 en landbrugseksport pa 500 mill. 
kr., men importen af korn og foderstoffer alene var over 200 mill. kr. 
Over for det begraensede eksportoverskud fra landbruget stod et stort im- 
portbehoy til byggeri, industri og almindeligt forbrug. Dette importbehov 
hang sammen med, at vort kreditforeningsvesen ved sin effektive orga- 
nisering af kapitalmarkedet stzrkt stimulerede lan udefra til forholdsvis 
lav rente, saledes at vi fik en stor investering. Industrialiseringen i disse 


| ar dekkedes altsa delvis ved lantagning, en kapitaltilgang af 50 mill. kr. 


om aret udefra, hvilket var ensbetydende med, at af en nettoinvestering pa 
11—12 pet. af indkomsten finansieredes kun 8—9 pct. ved den danske 
befolknings egen nettoopsparing. 

I perioden 1920—39 var bytteforholdet vesentlig ringere, i alt fald i 
30’erne, og restriktioner i udlandet begrzensede vore afszetningsmuligheder 
i tilgift til den begrzensning, som arbejdsl¢shed og svigtende kgbeevne 
verden over i sig selv matte betyde. Yderligere lukkedes det internationale 
kapitalmarked, saledes at vi vanskeligt kunne finansiere vor investering 
ved geldsztning i udlandet. Mens vi fra 1890—1914 bdde kunne tjene og 
ldéne valuta, kunne vi i mellemkrigstiden ingen af delene. Da en ekspan- 
sion i Danmark altid koster valuta, blev derfor resultatet, at vi ikke fik 
nogen ekspansion, men til stadighed havde krise og arbejdsl¢shed. 

Betragter vi endelig efterkrigsperioden 1945-—55, er det nyttigt at sla 
fast til at begynde med, at ekspansionen i disse ar stort set ikke er bygget 
pa lan udefra. Vor nettogeld til udlandet var ved udgangen af 1938 1239 
mill. kr. og ved udgangen af 1954 2335 mill. kr. Regnet i kroner er der sa- 
ledes tale om nesten en fordobling, men i forhold til eksportens verdi er 
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gelden gaet ned. Idag kan den betales med 4 maneders eksportindtegter, 
mens der fgr krigen skulle 9 maneder til. Reelt er der altsa tale om en 
kraftig forbedring af vor udenlandske status. Ved vurderingen af dette 
gunstige resultat ma dog Marshallhjzlpens 115 milliard i gave tages i be- 
tragtning, men selv om dette belgb havde veret lan, ville stillingen allige- 
vel have veret forbedret. 

Ved bedgmmelsen af vor valutaindtjening i efterkrigstiden ma man imid- 
lertid tage et szrligt forhold i betragtning. Jeg tror, vi skylder de gode 
hgstadr 1948—53 mere, end vi maske har gjort os klart. Det kan illustre- 
res ved at henvise til det sakaldte langtidsprogram fra 1948, der indeholdt 
en forudsigelse af udviklingen frem til sommeren 1953. Pa adskillige punk- 
ter viste det sig, at dette program var stillet for optimistisk op. Hvad hg- 
sten angar, var det imidlertid langt fra optimistisk nok. Man ventede en 
stigning af det normale hgstudbytte pa 8—9 pct. for korn og 5—6 pet. for 
rodfrugter over disse 5 Ar. I stedet blev stigningen i h¢studbyttet op til 
1953 omkring 30 % pa begge omrader. Det har haft afggrende indflydelse 
pa landbrugets nettoindtjening af udenlandsk valuta. Man ventede, at 
dette valutaoverskud kunne forgges med ca. 250 mill. kr. fra 1948 til 1953. 
I stedet gik det i vejret med over 2000 mill. kr., og selv om en vis del af 
denne kolossale stigning skyldes hgjere priser, forklares det allermeste 
dog ved det sterkt forgégede h¢studbytie. Derved blev det muligt for det 
danske samfund trods det ringere bytteforhold stort set at holde fremgan- 
gen oppe i det ¢konomiske liv. 

S4 er spgérgsmalet igen, om stigningen i hgstudbyttet er en strukturel 
forskydning eller blot et resultat af ualmindelig gunstige klimatiske for- 
hold i de seks ar fra 1948—53. Formentlig foreligger der en blanding af 
begge dele, og jeg skulle tro, at vi varigt kan regne med at vere oppe pa 
et vesentligt hgjere udbytte per arealenhed end f¢r krigen. Fremskridt i 
ukrudtsbekzmpelse og mekaniseringens indflydelse pa jordbehandling og 
h¢starbejde tillige med det fortsatte forzdlingsarbejde i planteavlen har 
virkelig givet kolossale resultater. Det forekommer mig, at 1954 bekref- 
ter dette. Sjaldent har vejrforholdene artet sig sa besverligt som i det 4r, 
men ikke desto mindre blev den sakaldt darlige hgst af en st¢grrelse, som 
netop svarer til, hvad man i langtidsplanen fra 1948 antog for at ville 
vere en normal h¢gst omkring 1953. 

PA den anden side kan man ikke drage den slutning, at der kan ventes 
en fortsat stigning efter samme malestok i de kommende ar. Dels er det 
totale landbrugsareal stadig aftagende — en nedgang pa 3—4 promille om 
aret vil kunne merkes efterhanden. Dels begunstigedes produktivitetsstig- 
ningen efter krigen af visse serlige pris- og omkostningsrelationer, hvis 
varighed man ikke har sikkerhed for. Dette bringer mig til spgrgsmalet 
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om den indflydelse, det darlige bytteforhold for vore landbrugsvarer ma 
have pa forholdet mellem landbruget og andre erhverv. 

Dette emne har veret genstand for en del diskussion i efteraret med 
udgangspunkt i en af landbrugets organisationer udgivet pjece'). Heri 
vises det, at landbrugets salgspriser i perioden 1948 til januar 1955 kun 
er steget med 7 %, medens erhvervets omkostningsniveau er steget 32 pro- 
cent. Det sidstnevnte tal kan atter oplgses i en stigning pa 24% pa im- 
porterede driftsmidler og en stigning pa 38% i de omkostninger, som 
overvejende bestemmes af indenlandske forhold. 

For det fgrste har landbruget altsA som det danske samfund som hel- 
hed faet et ringere bytteforhold over for importerede varer, og for det an- 
det er forholdet mellem landbruget og det gvrige erhvervsliv i endnu ster- 
kere grad forringet. 

Det kan vere nyttigt at fremhzve, at denne udvikling ikke er speciel 
for Danmark. Den genfindes for landbruget i en lang rekke andre lande, 
men ganske vist de fleste steder kun som en tendens, der holdes i skak 
af de landbrugspolitiske foranstaltninger, man har gennemf¢rt. Den ame- 
rikanske paritetslovgivning er et serlig tydeligt eksempel pa, at man netop 
setter ind pa at sikre landbruget et lignende bytteforhold over for andre 
erhverv, som man havde i de gode gamle dage, d.v.s. i perioden 1909— 
14. I virkeligheden er det noget lignende, man stiler efter i en reekke euro- 
peiske lande som Sverige, Norge, England, Vesttyskland o.s.v. Denne 
lovgivning er vel det bedste bevis pa, at der eksisterer en almindelig ten- 
dens til forringelse af landbrugets bytteforhold over for andre erhverv. 

Denne forringelse er alts& ikke et specielt dansk feenomen. Den er hel- 
ler ikke et fenomen, som kun har gjort sig gzeldende i den korte periode 
efter krigen, som pjecen belyser, men tvertimod en langtidsudvikling. 

Beregner man landbrugernes bytteforhold op til idag med _ perioden 
1909—14 som 100, viser det sig, at bytteforholdet i 1. halvdel af 20’erne 
holdt sig omkring 100. Med kronehzvningen i 1925 falder det til omkring 
85, da de indenlandske omkostninger ikke reduceres svarende til valuta- 
kurserne. Landbrugskrisen i begyndelsen af 30’erne bringer bytteforholdet 
helt ned til 60, hvorefter det atter i slutningen af 30’erne bedres til om- 
kring 70. Men efter krigen har det pany ligget meget lavt, gennemgaende 
under 60, altsA endnu lavere end i de verste kriseér omkring 1932. Det 
allerlaveste tal finder man for det sidste hgstar 1954—55 med bytteforhol- 
det 48. Det er sdledes tydeligt, at den af pjecen paviste udvikling efter 
1948 ikke er noget nyt, men en fortszttelse af en langtidstendens, der har 
gjort sig kraftigt geldende i den sidste menneskealder. 





1) Undersogelser over I landbrugels omkostningsniveau 1948/49—1954/55, IL producentpriser 
og detailpriser pa landbrugsvarer 1948—54. Kobenhavn 1955. 
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Om 4drsagerne til udviklingen skal jeg fatte mig kort. Den er vel fé¢rst 
og fremmest udslag af, at efterspgrgselen ved stigende velstand forsky- 
der sig bort fra landbrugsvarerne (ogsa de foredlede animalske) over til 
industriens og navynlig omsetningens ydelser. Hertil kommer, at bortset 
fra offentlige indgreb er landbrugspriserne forholdsvis letbevegelige, me- 
dens f. eks. et handverksfag snarere vil merke en svigtende efterspgrg- 
sel i form af nedgang i den afsatte mangde og dermed i beskeftigelsen. 
Endelig har vel andre landes forség pa at afbgde prisfaldet for deres eget 
landbrug gennem protektionistiske foranstaltninger gjort byrden tungere 
for det danske landbrug, selv om denne protektionisme delvis opvejes af 
manglende effektivitet hos de pagzeldende landbrug, samtidig med at det 
danske landbrugs reaktion pa det darlige bytteforhold netop har veret en 
meget kraftig forggelse af produktionseffektiviteten. 

Denne effektivitetsforbedring har sin ¢konomiske begrunde!se i, at ikke 
alle landbrugets omkostninger er steget lige sterkt. Fra 1948 til begyn- 
delsen af 1955 er saledes arbejdsignnen steget med 43 % og foderstoffer- 
nes pris med 36%, hvorimod landbrugsmaskiner kun er blevet 18 % dy- 
rere, traktorbenzin 15 % og kunstgédning endda kun 5 %. Disse forskyd- 
ninger har ganske naturligt fgrt til, at man har sparet pa arbejdskraft og 
ségt at udnytte det dyre foder s4 effektivt som muligt, men samtidig har 
mekaniseret i vid udstrekning og haft et stort forbrug af kunstg¢dning. 

Det er interessant at sammenligne denne udvikling med den, der skete 
i 1880’erne. Da forringedes landbrugets bytteforhold ogsd stzrkt, men 
samtidig skete der en forskydning, sdledes at salgspriserne faldt ster- 
kere for korn og foderstoffer end for sm¢gr og flask. Denne forskydning 
i salgspriserne udnyttede man til en produktionsomlegning, der gjorde 
det muligt at formindske nedgangen i bytleforholdet og reducere nedgan- 
gen i landbrugernes indkomst. 

Det, der skete i efterkrigsarene, er en tilsvarende udvikling, blot be- 
grundet i forskydninger pA& omkostningssiden. Man har ikke endret pro- 
duktionens fordeling pA varer, men man har i hgj grad zendret sammen- 
setningen af de produktionskrefter, der medgar til at fremstille varerne. 
Ved denne omlegning og effektivisering af produktionen har man i vir- 
keligheden kunnet modarbejde forringelsen af bytteforholdet ved at spare 
mest pa de serligt dyre omkostninger. 

Et statistisk bevis for, at dette er sket i de senere ar, far man pa f¢l- 
gende made. Jeg nevnte fgr, at et indextal for landbrugets bytteforhold 
med perioden 1909—14 som 100 var faldet til 48 for hgstéret 1954—55. 
Denne beregning er gennemf¢rt pa grundlag af den omkostningsstruktur, 
som fandtes i landbruget i basisperioden 1909-—-14. Det vil sige, at de en- 
kelte omkostningselementer har faet en veegt ved beregningen af indextal- 
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let for omkostningernes stigning, som svarer til disse omkostningers be- 
tydning for landbrugsbedrifternes samlede udgiftsbudget fgr den 1. ver- 
denskrig. 

Man kan imidlertid ogsA gennemfgre beregningerne i bytteforholdet pa 
vrundlag af den omkostningsstruktur, der findes i landbruget i nutiden. 
Lader man de enkelte omkostninger indga i indexberegningen i forhold 
til deres betydning for landbruget i 4rene 1950—54, viser det sig, at bytte- 
forholdet ikke er faldet til 48, men kun til 52. Denne forskel er netop ud- 
tryk for, at man har sparet mest pa de dyre omkostninger, saledes at det 
faktiske bytteforhold ikke er s4 sterkt forringet, som det ville have veret 
uden en tilpasning af omkostningsstrukturen, og det interessante ved tal- 
lene er, at hele forskellen mellem de to indextal er fremkommet i de se- 
nere ar. Helt op til 1939—40 giver de to beregninger ngjagtigt samme re- 
sultat. Det svarer til, at det netop er i krigs- og efterkrigstiden, at land- 
bruget har gennemfgrt den nevnte omlegning inden for omkostnings- 
strukturen. 

Jeg nar da til f¢lgende konklusioner vedrgrende denne problemkreds: 
Forringelsen af landbrugets bytteforhold er led i en langvarig og kraftig 
udvikling og ma antages at fortsztte eller i hvert fald ikke at ville sl4 om 
i sin modsetning. Virkningerne af denne forringelse for savel landbru- 
gets som samfundets valutastilling lod sig ikke afverge i 30’erne. Der- 
imod har man i efterkrigsérene bade kunnet opretholde landbrugernes 
indkomstmessige stilling og forége eksportoverskudet meget sterkt i kraft 
af zndringer i produktionen. Disse endringer er imidlertid gjort rentable 
af visse omkostningsrelationer, som ikke behgver at g¢re sig galdende pa 
samme made fremover. Man kan derfor frygte for, at den strukturelle 
forringelse af bytteforholdet vil sl4 sterkere igennem i de kommende ar 
bade for landbruget og for samfundet, end den har gjort hidtil. 

Det er klart, at forholdene for vort vigtigste eksporterhverv er af stor 
betydning for valutastillingen og derigennem ogsA for den beskeeftigelses- 
grad, vi med givet I¢nniveau kan holde. Ingen er vel i tvivl om, at hvis 
landbrugets mereksport reduceres, og hvis samtidig det almindelige I¢n- 
niveau gar i vejret, sa bliver det alt andet lige vanskeligere at opretholde 
ligevegt pA betalingsbalancen og dermed ogsd at sikre en hgj og stabil 
beskeftigelsesgrad. Det forekommer mig imidlertid, at de sidste ars ud- 
vikling afslgrer en anden og mere indirekte sammenhzeng mellem disse 
forhold, som man neppe har veret tilstreekkelig opmerksom pa. 

Som man vil erindre, var Danmark det land i Vesteuropa, som hurtigst 
matte slA bremserne i under den almindelige opgangskonjunktur efter 
1952. Tallene tyder ikke pa, at dette skyldes en serlig hurtig /gnstigning. 
I den henseende ligger vi snarest lidt under gennemsnittet. Ej heller er 
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vor investeringskvote stgrre end andre landes. Den h¢grer tvzrtimod til de 
laveste i Vesteuropa med ca. 15% af nettonationalindkomsten, og dette 
tal har veret stagnerende i de sidste ar. 

Og hvad angar den megen tale om vor alt for lave opsparing, sa kan 
man naturligvis sige, at en stérre opsparingstilbgjelighed ville lette situa- 
tionen, alt andet lige. Men man kan derimod ikke sige, at opsparingen i 
de senere ar er faldet til et lavere niveau end normalt her i landet. Netto- 
opsparing i procent af nettofaktorindkomsten har siden 1946 uafbrudt ve- 
ret stigende fra ar til Ar, til tallet i 1952 naede op pa 15 %, og aret efter 
endog 16%. Derefter indtraf ganske vist i 1954 et fald ned til ca. 13 %. 
Men selvy 13 % er en hgj sparekvote i forhold til tidligere. I 1938 var kvoten 
kun 9.3. 


TABEL 2 
Indkomst, investering og opsparing. 
Netiofaktor- Bruttofaktor- Nettoinveste- Netto- 
mill. kr. indkomst indkomst ring opsparing 
1938 6.612 7.512 507 618 
1952 21.428 24.978 3.082 3.235 
1953 22.646 26.496 3.480 3.586 
1954 23.327 27.477 3.560 3.062 


Udviklingen fra 1953 til 1954 er imidlertid serlig interessant, fordi den, 
sa vidt jeg kan se, kaster lys over en forbindelse mellem indkomstforde- 
ling og opsparing, som man neppe er tilstrekkeligt opmerksom pa. Der 
skete i det 4r en stigning i bruttofaktorindkomsten pa 981 mill. kr. og i 
nettofaktorindkomsten pa 681 mill., jfr. tabel 2. Samtidig gik imidlertid 
nettoopsparingens belgb ned med_ikke mindre end 524 mill., hvilket i pro- 
cent af nettofaktorindkomsten som lige nevnt var en nedgang fra 15.8 til 
13.1 %. Foretrekker man at regne i de noget mere palidelige bruttotal, 
far man, at bruttoopsparingen faldt fra 26.1% af bruttofaktorindkom- 
sten i 1953 til 24.2 % i 1954. Sagt pa en anden made steg konsumet med 
1428 mill., altsA med halvanden gange stigningen i bruttofaktorindkomst 
og mere end det dobbelt af stigningen i nettofaktorindkomst. 

Denne meget kraftige forskydning i konsum- og sparekvote har efter 
alt at démme sin vesentlige forklaring i de zndringer, som i samme pe- 
riode indtraf i indkomstfordelingen. Det er imidlertid ikke spgrgsmalet 
om dennes sa at sige vertikale struktur, alts&é forholdet mellem sma og 
store indtegter, som man ellers altid taler om, nar man vil forklare, al 
vor sparekvote er for lille. Jeg mener ikke, man kan pavise, at indkomst- 
fordelingen var vesentlig mere lige i 1954 end Aret fgr, sdledes at dette 
kunne motivere faldet i opsparing. 

Derimod er det fuldstendig klart, at der indtraf andre meget betyde- 
lige forskydninger i indkomsternes fordeling. For det f¢rste galder dette 
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biuttofaktorindkomstens fordeling pa erhvervene. Her gik landbrugets 
indkomst ned med 420 mill., medens de andre erhverv tilsammen gik 1401 
mill. frem, ret javnt fordelt over dem alle. 

For det andet endredes forholdet mellem Ignudgift og den ¢vrige brut- 
tofaktorindkomst, der groft taget representerer de selvstendiges ind- 
komst + afskrivning og vedligeholdelsesudgifter. L¢nnens andel steg fra 
45.4 til 47.1%, hvilket er den kraftigste stigning man mig bekendt har 
statistisk oplysning om i noget Ar. Det er ellers en andel, der kun plejer 
at endres i fgrste decimal. Udtrykt absolut var I¢nudgiftens stigning 875 
mill., hvilket er praktisk taget hele stigningen i bruttofaktorindkomst og 
mere end stigningen i nettonationalindkomsten. 

Den absolutte stigning i Iénsum falder udelukkende pa byerhvervene, 
hvorimod den relative stigning i Ignudgift er szrlig sterk i landbruget p. 
gr. af faldet i de selvstaendige landbrugeres indtzegt. 

Der er for mig ingen tvivl om, at denne horisontale indkomstforskyd- 
ning til ugunst for de selvsteendige landbrugere giver en ikke ringe del af 
forklaringen pa faldet i sparekvoten. Det er velkendt, at de selvstzendige 
landbrugere holder deres forbrug forholdsvis konstant under en begyn- 
dende indkomstnedgang, og dette har sa meget mere veret tilfeeldet denne 
gang, som faldet i indkomst fulgte efter en rekke gode ar, sA man ikke 
var uden reserver og muligheder for at stifte lds gzeld. 

Mere forbavsende er det vel, at Ignstigningen og den gvrige indkomst- 
stigning uden for landbruget praktisk talt ikke kan have afsat nogen 
ekstra opsparing. Det strider vel dog mod almindelig opfattelse i gkono- 
misk teori, at den marginale sparekvote ved en indkomststigning er nul. 
Forklaringen er formentlig dels, at I¢nmodtagerne ikke har haft serlig 
megen geld at dekke, da 1953 var et Ar med god beskeftigelse, dels ogsa 
at reklamen og det store vareudbud i vore dage nok skal sgrge for, at for- 
brugerne ikke savner noget at give ekstra indkomster ud til. 

Man mindes uvilkarlig Myrdals herostratisk bergmte udtalelse fra 1945 
om, at Amerika ville fa en depression, fordi forbrugerne ville savne den 
rintelligens, fantasi og kultur«, som kraves for at forgge sine udgifter. 
Hvis den noget arrogante pastand er rigtig, at folk savner disse verdifulde 
egenskaber, sa ser det i hvert fald ud til, at savnet gar mere ud over op- 
sparingen end over konsumet. I et beskedent omfang kan denne skzevhed 
maske afhjelpes ved en reklamering for ¢gget opsparing, som den er pa- 
begyndt fra pengeinstitutternes og statsmagtens side. Men i et kapl¢b 
mellem reklame for konsum og opsparing er odds unegtelig temmelig 
ulige. 

Jeg mener altsa, at et fald i den gennemsnitlige sparekvote begrundet 
ien endring af indkomstfordelingen til fordel for lidet sparende befolk- 
ningsgrupper var en medvirkende Arsag til valutakrisen i 1954. 
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Nar der ikke skal serlig store forskydninger til i de nzvnte forhold for 
at fremkalde en situation, der ngdvendigg¢gr ret drastiske politiske ind- 
greb, henger det sammen med vor svage valutastilling, der igen er et re- 
sultat bade af udenrigsékonomiske og af indenrigspolitiske vanskelighe- 
der. 

Jeg skal begynde med at sige lidt om to internationale forhold, som i de 
senere ar har veret underkastet strukturforandringer, nemlig dels det in- 
ternationale kapitalmarked og Danmarks forhold dertil, dels det interna- 
tionale gkonomiske samarbejde, som vi deltager i. 

Jeg har allerede nzevnt, at vor udenlandske nettogeld nominelt er ne- 
sten fordoblet efter krigen. Imidlertid er der samtidig sket en afg¢grende 
zendring i sammensztningen af denne geld. Vor langfristede nettogzeld er 
idag mindre end i 1938, medens til gengeld den kortfristede gzeld er for- 
gget med 114 milliard. Vor geldstiftelse er altsA foregdet pA en helt anden 
made end i tidligere perioder som 4rene op til 1914. 

Som bekendt gelder der med de almindeligt brugte definitioner den 
sammenheng, at investering minus indenlandsk opsparing ma svare til 
kapitalimporten plus eventuelle gaver udefra. Fgr 1914 var denne forbin- 
delse ikke blot rent definitorisk og nationalregnskabsmessig, men frem- 
tradte ogsA mere umiddelbart via forbindelsen mellem det danske og det 
udenlandske kapitalmarked. Obligationskurserne herhjemme stillede sig 
under indtryk af det store finansieringsbehov i forhold til opsparingen sa- 
dan, ai det blev fordelagtigt at eksportere obligationer til udlandet. Frem- 
med kapital kom sAledes ganske direkte til at finansiere en del af de pri- 
vate investeringer her i landet. OgsA stat og kommuner finansierede fra 
1894 en stgrre eller mindre del af deres anlegsvirksomhed ved lantagning 
i udlandet. 

Udviklingen efter krigen har veret en ganske anden. Stigningen til om- 
trent det dobbelte i vor nettogeld er foregaet udelukkende som en for- 
égelse af den kortfristede geld, og det meste af stigningen bestar i vort 
trek pa EPU, hvor vi nu skylder over 700 mill. kr. Der er ingen umiddel- 
bar sammenhzeng mellem denne valutageld og den indenlandske investe- 
ring, opsparing og rente. Forbindelsen tilvejebringes udelukkende via den 
forringelse af valutastillingen, som fremkaldes af et investeringsbehov, der 
ikke dekkes af en tilstrekkelig stor opsparingstilbgjelighed. 

Man kunne mene, at den afbrudte forbindelse til en vis grad ma blive 
genoprettet i de kommende fr. Med EPU’s kommende ophevelse star vi 
over for at skulle afdrage 7—800 mill. kr. over de neste 3—5 ar. Samtidig 
bergves vi den svingkredit, som har betydet sA meget for os under vore 
to sidste valutakriser. Vi vil derfor skulle skaffe os stgrre positive valuta- 
reserver i stedet. 

Meget taler da for, at vi i de kommende Ar, hvis det er muligt, atter op- 
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tager langfristede lan i udlandet til i det mindste delvis dekning af afdra- 
gene og kravet om gget international likviditet. Fordelingen mellem lang 
og kort geld pa vor kapitalbalance vil derigennem pany kunne nerme 
sig til det, vi har veret vant til f¢ér i tiden. 

Deraf fglger dog pa ingen made, at de udenlandske lan skal bringes i 
direkte forbindelse med det almindelige danske kapitalmarked. I betragt- 
ning af de uheldige erfaringer med spekulative kapitalbevegelser fra mel- 
lemkrigsarene vil man sikkert foretrekke at opretholde forbudet mod eks- 
port og import af obligationer og lade statsmagten optrade som eneste 
lantager. Laneprovenuet kommer da ikke til at virke automatisk penge- 
forégende i indlandet. 

Der er saledes grund til at tro, at vi mere varigt vil opretholde en til- 
stand, som g¢r det muligt for det danske renteniveau at afvige szrdeles 
meget fra niveauet i de lande, vi ellers star i den nermeste gkonomiske 
forbindelse med. I ¢gjeblikket ligger som bekendt vort renteniveau vesent- 
lig hgjere end disse andre landes. Det beror naturligvis teoretisk pa et po- 
litisk valg, om det skal blive ved dermed, men spgrgsmAalet er vel, om man 
i praksis reelt har ret meget at velge imellem. Det skal jeg straks vende 
tilbage til, idet jeg fgrst vil sige lidt om de begreensninger i vor gkonomisk- 
politiske handlefrihed, som det internationale samarbejde palegger os. 

Vor handlefrihed kan vere begreenset formelt i kraft af vor deltagelse 
i det internationale gkonomiske samarbejde. Det gelder f. eks. adgangen 
til at anvende kvantitative restriktioner, til at forhgje en lang rekke told- 
satser, til at anvende told pa en diskriminerende made, til at endre valu- 
takurserne, til at gére brug af valutakursdifferentiering, til at szelge tank- 
skibe til russerne, 0.s.v. 0.8. Vv. Begrzensningen vedrgrer ikke blot udad- 
vendte handlinger, men ogs& vor indre politik. Her kan serligt navnes 
vort medlemsskab af NATO. 

Det formelle grundlag for disse bindinger varierer meget. I OEEC og 
NATO har vi formelt vetoret, men vil ofte vere »tvunget til at g4 frivilligt 
med«. I valutafonden har vi ingen vetoret, men ma bgje os for flertalsbe- 
slutninger. Pa toldpolitikkens omrade er bindingerne skabt ved interna- 
ltionalisering af tosidige aftaler etc. 

Den reelle grad af bundethed er dog ikke uden videre proportional med 
den formelle. Vi er mere bundet gennem NATO end gennem de forskellige 
FN-organisationer af rent magtpolitiske a4rsager uanset fiktionen om det 
enkelte NATO-lands suverenitet. De bindinger, der bestar i forbud mod 
bestemte handlinger, er i reglen udstyret med undtagelser eller dispensa- 
tionsregler. Man kan nogenlunde let slippe uden om at forhgje liberalise- 
ringen til 90 %, hvorimod det er meget vanskeligt over en laengere periode 
at senke procenten under de 78, vi har i ¢jeblikket. 

Absolutte og ufravigelige bindinger er sAledes sjzldne, men en reel be- 
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grensning af handlefriheden inden for ret snevre rammer foreligger dog 
bade vedrgrende restriktioner, toldpolitik, visse sider af handelsaftalepo- 
litikken og valutapolitikken samt for forsvarsudgifternes vedkommende. 

Konsekvensen heraf er vel, at vi er tvunget til at f¢lge ngje med i de in- 
ternationale konjunkturer. Det ma et land med Danmarks store udenrigs- 
omsztning vere under alle omstendigheder, men de internationale bin- 
dinger af vor udenrigsékonomiske politik bergver os i nogen grad de mu- 
ligheder, vi ellers kunne have for selv at ¢gve indflydelse pa de former, 
hvorunder udefra kommende tilskikkelser skal ramme os og skal forde- 
les pa befolkningen. Vi stilles med andre ord omtrent som i liberalismens 
tid, hvor vi rent faktisk havde faste valutakurser og ikke gjorde brug af 
restriktioner samt fgrte en ikke-diskriminerende toldpolitik. 

Det videre spérgsmal er da, om de tilbageverende ¢konomisk-politiske 
handlingsparametre, som altsa ikke er fastslaet ved aftaler udadtil, virke- 
lig er effektive, eller om de i st¢grre eller mindre omfang reelt ogsa er 
bundet indadtil gennem taburegler eller magtforhold eller ukontrollable 
psykologiske reaktioner. 

Her vil jeg frst nevne, at pa et enkelt vigtigt omrade har den politiske 
indstilling zndret sig til gunst for stgrre smidighed i den ¢konomiske po- 
litik. Jeg tenker pa spgrgsmalet om en konjunkturudjzevnende finanspo- 
litik. Vi ma erkende, at forestillingen om ngdvendigheden af at have hver- 
ken mere eller mindre end balance pa det offentlige driftsbudget er xn- 
dret pa afgérende made. Jeg behgver ikke at understrege, hvilken uhyre 
betydning dette har haft i de senere ar. 

Til gengzld er rationel indgriben pa andre omrader blevet mere vanske- 
lig i de senere ar. Det geelder f. eks. i skattepolitikken takket vere den 
omstridte skattefradragsregel, hvis virkninger er blevet mere f¢lelige un- 
der det hgjere skatteniveau. I et skatteforslag, som den daverende ven- 
stre-finansminister Neergaard fremlagde i 1911, var skattefradragsreglen 
udeladt. Dette vakte ikke synderlig opmerksomhed i Folketinget, men 
man besluttede dog at genindsztte reglen, navnlig efter henstilling fra den 
socialdemokratiske ordfgrer Gustav Bang. Den strukturforandring, der 
her er sket, behgver formentlig ingen kommentarer. 

Af stgrre betydning er dog de forandringer, der er ved at ske i forhol- 
det mellem befolkningsgrupperne indbyrdes og mellem disse og statsmag- 
ten. Allerede i 30’erne talte man om, at forholdet mellem befolkningsgrup- 
perne var stivnet i en skyttegravskrig. Ingen ville opgive sine befzestede 
positioner, hvilket i hgj grad vanskeliggjorde I¢sningen af beskzeftigelses- 
problemet. 

Man ma vist erkende, at denne skyttegravskrig vedvarer, endda saledes 
at befolkningsgrupper, som for blot fa ar siden ikke var ordentligt orga- 
niserede, er blevet det nu. Landbruget har opbygget ganske respektindgy- 
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dende fortifikationer og er begyndt at lade afholde sma generalprgéver pa 
mandskabets disciplin. Funktionzrer og embedsmznd er mere aktive i de- 
res organisationer end tidligere. Ogsa aldersrentenydere, selvpensionister 
og universitetsuddannede ¢konomer organiserer sig som pressure groups. 

Denne stigende organiseringstilbgjelighed sigter navnlig mod to formal, 
hvis indbyrdes betydning varierer efter den pagzldende befolkningsgrup- 
pes stilling. Det ene formal er at sta steerkt ved forhandlinger med andre, 
nar det gelder fastszttelsen af Ignninger og priser. Det andet er at vere 
pressure group over for det offentlige, nar det drejer sig om at opna of- 
fentlige tilskud, forhindre generende skatteregler og igvrigt gve indflydelse 
pa administration og lovgivning. 

Baggrunden for denne udvikling er abenbart, at nar hvalerne slas, kom- 
mer de sma uorganiserede fisk let i klemme — og det vil i vore dage sige, 
at de sakker agter ud i inflationsprocessen. Organiseringstilbojeligheden 
afspejler i sig selv det forhold, at inflationsmentaliteten bliver stadig mere 
udpreget, og dette fremgar yderligere af den aktivitet, disse organisatio- 
ner — nye som gamle — udfolder. Et hovedpunkt i denne aktivitet er 
efterhanden at skaffe sikkerhed mod et fald i indkomstens realverdi. 

Ogsa perioden fra midten af 90’erne var en ekspansions- og prisstignings- 
tid. Trods dette kunne man i 1911 indg& en femarig Ignaftale om kon- 
stante Ignninger uden pristalsregulering. Idag kunne en sadan aftale vel 
i det hgjeste opnas for et halvi 4r ad gangen, om overhovedet. Kan der 
maske med rette klages over, at vi som forbrugere er mindre prisbevidste 
end gnskeligt, sa ma det til gengzld siges, at som indkomstmodtagere er 
vi mere prisbevidste end nogensinde. 

Som reaktion pa 30’ernes arbejdsléshed og prisfald er det kun natur- 
ligt, at man fra mange sider har hilst »>den milde inflation« velkommen. 
Men spgrgsmalet er unegtelig, om inflationsbevidstheden nu ikke er ved 
at na en sadan styrkegrad, at ingen gruppe af stgrre betydning lengere 
star til radighed som de ofre, der ngdvendigvis ma vere, hvis inflationen 
fortsat skal vere mild. 

Her spiller atter forholdet til udlandet ind. Jo sterkere fart inflationen 
har pa i den ¢vrige verden, desto lengere kan ogsa vi fortsette i denne 
skure. Men det forekommer mig, at de senere ars udvikling har vist, at vi 
ikke kan tillade os helt sa megen inflation som lande med et bedre bytte- 
forhold og en stzrkere valutastilling. 

Dette er ogsA en del af baggrunden for den merkelige udvikling, vort 
renteniveau i efterkrigstiden har veret inde i. Vi er efterhanden kommet 
op pa et effektivt renteniveau for obligationer, som man ellers kun for- 
binder med underudviklede lande. Og det ejendommelige er, at renten ikke 
synes at kunne falde mere. Den stiger under valutakriserne, men den fal- 
der slet ikke eller kun meget lidt i de mellemliggende perioder med sti- 
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gende valutabeholdning. Da vi 1a lunt i svinget i 1949, var renten stigende, 
og under fremgangen i 1952—53 holdt den sig nzsten konstant. Resulta- 
tet er altsd blevet, at hver ny krise har drevet den op pa et nyt rekord- 
niveau. 

At renten stiger under en valutakrise, henger naturligt nok sammen 
med, at pengepolitikken kan tilpasses administrativt af nationalbanken 
og til dels finansministeriet, medens finanspolitikken stort set kraver loy- 
givning, brugen af restriktioner stéder pa international modstand, og di- 
rekte pavirkning af lgn- og avanceniveauet i nedadgdende retning er si 
godt som umulig. 

At renten ikke falder igen, nar valutabeholdningen stiger, ma forklares 
ved, at politikerne reagerer betydeligt hurtigere med skattenedsettelser 
end med forh¢jelser, og at de gerne vil imédekomme de utallige gnsker fra 
befolkningen om offentlige tilskud og investeringer, sd snart valutastillin- 
gen pa nogen made tillader det. Den under krisen skabte arbejdsl¢éshed 
bliver derved kun kortvarig, og med stigende beskeftigelsesgrad intensi- 
veres Ignpresset. 

Fra politisk side foretrekker man altsa, at nationalbanken tager det 
fgrste stéd under krisen, men at man selv er i spidsen, nar det gzelder om 
at slekke. Derfor udebliver rentefaldet. I 1949 ophzevede man restriktio- 
ner i stedet, i 1953 satte man skatter ned, og ved begge lejligheder fik man 
betydelige forbedringer af sAvel pengelénnen som reallgnnen. 

Den bergmte lignelse om Ignnen, der ligesom det menneskelige albueled 
kun kan beveges i opadgaende retning, kommer pa denne made til at 
gelde ogs& om renten, blot med den forskel, at Ilgnnen stiger mest i de 
gode tider, renten mest i de darlige. 
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VIII. Forudsetningerne for anvendelse av linear programming. 

A. I de to foregaende artikler?) er det vist, hvorledes en virksomheds 
produktionsstruktur kan beskrives og dens allokeringsproblemer loses ved 
hjelp av en lineer programmeringsmodel. Anvendelsen av denne metode 
bygger pa en rekke postulater og forudsztninger, hvorav nogle er filles 
med traditionel marginal produktionsteori, medens andre er specielle for 
linear programming. Sporgsmalet er nu, om disse forudszetninger kan antages 
at vere opfyldt i virkeligheden og praktisk relevante, og hvad man kan gore, 
hvis det ikke er tilfeeldet. 

De fleste av antagelserne kan, som navnet linear programming antyder, 
formelt rummes under betegnelsen linearitet, taget i videste forstand. De 
produktions- og allokeringsmodeller, vi har beskrevet, er lineere savel i 
selve produktionsrelationerne, og dermed i de betingelser, under hvilke man 
soger et maximum, som i det udtryk, der bruges som kriterium pa opti- 
malitet. 


B. For at begynde med det sidste: Vi har overalt forudsat, at profitten er 
et lineeert udtryk i produkt- og faktormzngderne, hvadenten det nu er de 
totale meengder, der indgar i en kontinuert og differentiabel produktions- 
funktion, eller det er de mangder, som indgar i den enkelte proces. Dette 
betyder — foruden at der er constant returns to scale, hvorom senere — at 
virksomheden antages at vere mengdetilpasser i et fuldkomment konkur- 
rencemarked for produkter savel som faktorer. Det vil A4benbart i mange til- 
felde vere en urealistisk forudsztning, vel iser pa produktsiden. 

I traditionel statisk produktionsteori volder dette dog ingen principielle 
eller analytiske vanskeligheder. Det gar uden videre at udlede betingelserne 
for maximal profit under givne produktionsbetingelser, nar produktpriserne 

’) Cand., polit. universitetsadjunkt, Kobenhavns Universitet. 


*) Nationalokonomisk Tidsskrift 1955, heefte 3-4 og heefte 5-6. Litteraturhenvisningerne refererer 
til bibliografien efter den forste artikel. 
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i stedet for at vere givne parametre er funktioner av de respektive producerede 
og avsatte mengder (avsetningsfunktionerne), og faktorpriserne tilsvarende 
avhenger av, hvor store mengder virksomheden vil kobe (tilbudsfunk- 
tionerne). Produktpriserne blir da blot i den analytiske losning erstattet med 
grenseindtegterne, faktorpriserne med grenseudleggene etc. I de sad- 
vanlige geometriske avbildninger betyder det, at de isokost- og iso-indtegts- 
linjer, der skal tangere isokvanter og transformationskurver, blir krumme 
kurver i stedet for rette linjer, at greenseindtegten blir faldende etc. Alt dette 
er velkendt og skal ikke omtales nermere her. 

I linear programming gar det knapt sa glat. Den geometriske losning vil 


neppe volde vanskeligheder — ogsa langs en ikke-differentiabel isokvant 
kan man uden videre finde tangeringen med en krum isokostlinje — men 


den analytiske og numeriske losning til et programmeringsproblem blir i 
almindelighed mere kompliceret, nar det udtryk, der skal maximeres under 
en liner produktionsstruktur, ikke lengere er linezrt; matematisk er pro- 
blemet ikke ganske det samme som for. I visse simple tilfeelde kan man dog 
i princippet klare sig med de kendte hjzlpemidler. Hvis f. eks. faktorpriserne 
er givne, alle faktorer er variable, og der kun fremstilles ét produkt, kan 
man pa sedvanlig made finde minimalomkostningskombinationen for en 
vilkarlig produktmeengde, og man har da samtidig fundet expansionsvejen, 
idet den samme proces vil vere optimal ved ethvert x; graenseomkostningerne 
langs denne expansionsvej (der er konstante) kan da let bestemmes, og kender 
man avsetningsfunktionen, findes det optimale x ved hjelp av betingelsen 
grenseomkostninger = graenseindtegt. Man ser, hvorledes losningen udledes 
ved en kombination av linear-programming-metoder og marginal analyse. 

I mere komplicerede tilfeelde gar det ikke s4 glat, men der er blevet ud- 
ledt metoder til analytisk og numerisk losning av programmeringsproblemer, 
hvor man approximerer produkternes avsetningskurver og faktorernes til- 
budskurver ved rette linjer; profitudtrykket blir da av 2. grad, hvorav be- 
tegnelsen »quadratic programming«'). Denne metode er ligesom vort simple 
eksempel ovenfor en blanding av linear-programming-metoder og marginal- 
analyse. En anden metode, som kan anvendes ved prisdiskrimination, gar 
ud pa, at avsztningskurverne approximeres ved diskontinuerte trinfunk- 
tioner®). Vi skal i ovrigt ikke ga neermere ind pa dette. 


C. Linear programming, anvendt som vi har gjort det, Jader profitmaxi- 
mering vere kriterict pa optimalitet og postulerer sdledes, at virksomheden 
handler rationelt®), Det samme gor i regelen traditionel produktionsteori; vi 
skal derfor ikke komme nermere ind pa holdbarheden av denne forudszt- 


1) Jfr. Dorfman (1951), kap. III. 
*) Jir. Charnes, Cooper & Henderson (1953), pp. 19 f. 
8) Vi ser her bort fra spergsmalet om, under hvilken tidshorisont profitten bor soges maximerel. 
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ning), men skal nojes med at pege pa, at det altid vil vere relevant at sporge: 
hvorledes skal en virksomhed handle i en given situation, hvis den skal 
opna storst mulig profit? Liner programmering er en metode til at besvare 
konkrete sporgsmal av denne type, snarere end en model, der tilsigter en 
beskrivelse av virksomhedernes faktiske adfeerd. 


D. Lad os dernzest se pa de relationer, som beskriver selve produktions- 
strukturen i virksomheden. Linear programming postulerer en liner pro- 
duktionsmodel. Dette vil neermere sige, at hvis man har en vilkarlig kombina- 
tion av sammenhorende produkt- og faktormzengder, der tilfredsstiller mo- 
dellen, sa vil enhver anden kombination med de samme proportioner 
mellem inputs og outputs ogs& vere mulig indenfor modellen; m.a.o., har 
man et set av relative tekniske koefficienter, definerer de — behorigt nor- 
meret — en proces, som kan drives med enhver positiv intensitet, bortset 
naturligvis fra, at faktorknapheder etc. kan sztte en greense for expansionen. 
Dette linearitetsbegreb”) indeholder, som man vil se, to postulater, der dog 
henger noje sammen. Det forudsetter nemlig dels, at produkt- og faktor- 
mengderne er kontinuerte variable (dvs. delelige), dels, at en proportional 
variation i alle produkt- og faktormengder undtagen én endrer denne i 
samme forhold (constant returns to scale), saledes at ogsa procesintensiteterne 
er kontinuerte (delbare). Det sidste ses at forudsette det forste; omvendt 
har det veeret hevdet, at man altid vil fa en proportionalitetslov, nar produk- 
ter og faktorer er fuldt delbare. Det hele er i ovrigt noje forbundet med 
sporgsmalet om, i hvilke enheder man skal male produkt- og faktormengder. 
Problemet har interesse ogsA for traditionel marginal produktionsteori, der 
jo kan formuleres i proces-terminologi, nar produktionsfunktionen kan for- 
udszettes at vere homogen, saledes at der gelder en proportionalitetslov. 
Manglende delbarhed forekommer navnlig i faktormzngderne, specielt i 
den faste kapitaludrustning. Bygninger, maskiner o. lign., der kun anvendes 
i et ringe antal store enheder i den enkelte virksomhed, er udpreget diskon- 
tinuerte variable. Denne omstendighed er imidlertid ikke helt sa generende, 
som det forst kunne se ud til. Sagen er jo den, at det ikke sa meget er de 
varige kapitalgenstande selv som deres ydelser, der forbruges i en produk- 
tionsproces, kombineret med arbejdskraft og andre lobende inputs; disse 
ydelser og dermed ogsA den producerede mengde er i almindelighed fuldt 
ud delbare, sdledes at de kan behandles som kontinuerte variable i modellen. 
De restriktioner (bibetingelser), under hvilke man soger en optimal losning 
i linear programming, vil netop oftest ga ud pa, at nogle av faktorerne er 


1) Et forsvar for rationalitetspostulatet findes hos Dorfman (1951), pp. 3 f. og 79 f. 

*) I videre forstand omfatter linearitet i et programmeringsproblem alt, hvad der gir anledning 
til, at problemet formelt kommer til at g4 ud pA maximering av en linezr funktion under linezre 
bibetingelser, herunder linezer form pA optimalitetskriteriet og additivitet (se nedenfor). 
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faste (knappe), og for varige faktorers vedkommende udtrykkes dette ved, 
at det samlede forbrug av hver enkelt faktors ydelser ikke ma overstige fak- 
torens kapacitet malt i ydelsesenheder, f. eks. maskintimer pr. periode. 
(Restprocessen for den pageldende faktor tar sig da av den udnyttede 
kapacitet). 

Men volder det nu ikke vanskeligheder, at man ikke kender prisen pa en 
enhed av en varig faktors ydelser? Man kender prisen pa en maskine ay 
den og den type, men hvad koster en maskintime? Det avhenger av maski- 
nens levetid, og den kender vi ikke med sikkerhed ex ante. Hvad hjzlper 
det at ha delbare faktorer, nar faktorpriserne ikke er defineret for de samme 
enheder, og man ikke kan omregne pa rationel basis uden vilkarlighed? 

Dette behover imidlertid ikke bekymre os, nar de varige faktorer er faste 
faktorer, thi omkostningerne til dem er uden betydning. De faste omkost- 
ninger skal betales, uanset hvorledes de givne mengder av faktorydelser i 
perioden blir fordelt pa de forskellige aktive processer og restprocesser, og 
vi behover derfor ikke ta hensyn til dem, nar vi soger den optimale udnyttelse 
av anlegget. I de numeriske regninger kan vi, som vi har set, betragte brutto- 
profitten — indtzegt minus variable omkostninger — som det udtryk, der skal 
maximeres (ganske svarende til, at de faste omkostninger ikke indgar i 
greenseomkostningerne ved den sedvanlige marginale betragtning). Vi be- 
hover ikke engang altid indfore de faste faktorers ydelser som explicite 
variable i modellen; ved enkeltproduktion kan kapacitetsgrenser ligesa 
godt udtrykkes som restriktioner direkte pa procesintensiteterne. 

Hvad homogenitet i produktionsfunktionen angar’) (proportionalitetsloven, 
constant returns to scale), lyder det pa forhand ganske plausibelt, at en for- 
dobling av alle inputs gir den dobbelte produktmengde. Det er naturligvis 
et empirisk sporgsmal, om de konkrete produktionsfunktioner, man kom- 
mer ud for, i almindelighed er homogene. Produktionsfunktionens form og 
egenskaber avhenger dog til en vis grad av, hvordan man definerer sine 
inputs og outputs, og i hvilke enheder man maler dem. Hvis man i sin model 
opererer med teknologisk veldefinerede, homogene inputs, saledes at to for- 
skellige enheder av samme input er teknisk helt ekvivalente”), har man for- 
modentlig storre chancer for at fa constant returns to scale i den pageeldende 
proces, i hvert fald som en brugbar approximation indenfor et rimeligt pro- 


1) For nermere diskussion av denne forudsztning i almindelighed se f. eks. Chamberlin (1948), 
Frisch (1946) pp. 64 f., Samuelson (1948) pp. 83 ff., og Schmidt (1939) pp. 279 ff. Specielt med 
henblik pa linear programming se Chipman (1953 b) p. 114 og Dorfman (1951) p. 82 samt Koop- 
mans (1951 a) p. 6. 

*) Flere av de gengse lerebogseksempler pA ikke-homogenitet i produktionsfunktionen (fr. 
eksemplet med kedler, hvis rumfang vokser mere end proportionalt med den mzngde metal, der 
medgair) har deres rod i, at dette krav ikke er opfyldt. Det samme gelder produktionsfunktioner, 
hvori der optreder et vagt og uklart defineret input »kapital«. — For nermere diskussion se 
Schmidt (1939), loc. cit. 
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duktionsinterval; at processen drives i storre skala, betyder jo i dette tilfeelde 
simpelthen, at den samme kombination gentages. — Det er i ovrigt ikke altid 
umuligt at lose programmeringsproblemer, nar proportionalitetssloven ikke 
gelder!), selv om homogenitet unegtelig er en hojst bekvem simplificerende 
forudszetning. 


E.  Endnu et postulat av liner karakter er den forudsetning, at de for- 
skellige processer i et program er additive. Denne forudsztning er vesentlig 
og karakteristisk for linear programming, hvor man typisk vil fa losninger, 
der er linezere kombinationer av flere processer; i marginal produktionsteori 
derimod vil sadanne kombinationer i almindelighed vere inefficiente?). 

At en proces er additiv med sig selv, siledes at man f. eks. kan fordoble 
samtlige inputs og outputs, der indgar i den, folger allerede av, at der er for- 
udsat constant returns to scale; herudover postulerer linear programming, 
at ogsa punkter tilhorende forskellige processer kan adderes, faktor for faktor 
og produkt for produkt. Dette betyder rent k onkret, at de tekniske koefficienter 
ien proces er uavheengige av, om man samtidig bruger en anden proces, og uav- 
hengige av dennes intensitet. Det er muligt at tenke sig eksempler, hvor dette 
ikke er tilfeeldet; f. eks. kan stoj- eller rogplage fra én proces medfore nedsat 
arbejdsproduktivitet, dvs. storre arbejdskoefficient, i en anden. Omvendt 
kunne man maske ogsa forestille sig processer, der stimulerer og stotter hin- 
anden, pavirker hinandens koefficienter i gunstig retning, nar de drives 
samtidig. Men alt i alt er der neppe grund til at tro, at dette spiller nogen 
storre rolle i de konkrete problemer, man kommer til at sta overfor, undtagen 
i helt specielle tilfeelde. 


F. Den avgorende forskel mellem linear programming og marginal pro- 
duktionsanalyse er den, at der er diskontinuert substitution i lineere program- 
meringsproblemer; der arbejdes med en produktionsfunktion, som er kontinu- 
ert, men ikke differentiabel, idet den kan udspzndes ved et endeligt antal ele- 
mentere processer*). Sporgsmalet er nu, hvorvidt dette er relevant og realistisk. 

I visse specielle tilfeelde ligger det umiddelbart i selve problemets natur, at 
der kun er et endeligt antal processer. Dette gelder f. eks. dizetproblemet, 
hvor der er én og kun én proces for hvert av de neringsmidler, der indgar i 
dieten. Men linear programming preetenderer at ha et langt videre anvendel- 
sesomrade indenfor produktionsteorien. 

Forudsetningen om kontinuert substitution, der ligger til grund for den 
traditionelle behandling av produktionstilpasningsproblemet, synes ofte at 
vere berettiget indenfor landbruget. Her kan samme mengde av produktet 


1) Jfr. Koopmans (1951 a), p. 6. 

*) Bortset fra de tilfeelde, der omtales av Gloerfelt-Tarp (1937). 

*) Dorfman taler derfor om endelighedspostulatet, hvor vi taler om diskontinuert substitution. 
Jfr. Dorfman (1951), pp. 81 ff. 
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(f. eks. korn) fremstilles med forskellige kombinationer av arbejdsindsats, 
jordmengde, godning etc.; det er muligt at variere mengdeforholdet mellem 
disse inputs infinitesimalt, og ved partiel tilpasning av arbejdsindsatsen pi 
et givet jordstykke far man en proportionslov av den velkendte type. Her er 
den marginale betragtning Abenbart pa sin plads. Dette forudsztter imidler- 
tid, at »jord« er en teknisk homogen produktionsfaktor; hvis der er tale om 
et (endeligt) antal givne jordstykker av forskellig kvalitet, vil det ofte vere 
naturligt at betragte dem som lige sa mange forskellige inputs, og der kommer 
da et element av diskontinuitet ind i modellen. 

Indenfor industrien er det serlig substitution mellem arbejdskraft og kapi- 
tal, der har interesse. Den industrielle udvikling har veret karakteriseret ved, 
at man er gaet over til relativt mere kapitalkrevende udstyr og til gengeld 
har sparet pa arbejdskraften. Med nogen velvilje kan denne overgang til 
hojere teknik beskrives som en kontinuert substitution indenfor en produk- 
tionsfunktion med arbejde og kapital som inputs, nar blot man gor sig klart, 
at »kapital« lige sa lidt som »jord« — eller for den sags skyld arbejdskraft — 
er en teknologisk homogen produktionsfaktor. Der er tale om et abstrakt 
kapitalbegreb, som dekker over en hel skala av konkrete fremtredelses- 
former, kvalitativt forskellige og teknisk inkommensurable realkapitalgen- 
stande (redskaber, maskiner av forskellige typer, etc.)'). Men ved total til- 
pasning i det lange lob er den teknologiske valgfrihed sa udstrakt, at det ikke 
synes urimeligt at tale om kontinuert substitution; antallet av mulige tekniske 
processer til fremstilling av samme varemengde er praktisk talt uendeligt’). 

Men nar vi ser pa en konkret industrivirksomheds tilpasning i det korte 
lob, er problemstillingen en anden. Virksomheden rader over et fast anleg 
bestaende av en rekke forskellige realkapitalgenstande eller delanleg — 
bygninger, forskellige slags maskineri osv. — og onsker at udnytte det opti- 
malt, dvs. maximere sin profit indenfor de begreensninger pa handlefriheden, 
der kommer av, at anlegget er fast. Her er det ikke relevant at betragte 
anlegget under eet som udtrykt for en bestemt given mengde kapital. Pro- 
duktionstilpasningen bestaér i, at virksomheden fastszetter de forskellige 
inputs og outputs, sa vidt det er foreneligt med produktionsbetingelserne og 
faktorrestriktionerne; og at man har et fast anleg, betyder normalt, at der 
er flere inputs, som kun findes i begreenset meengde. Der kan f. eks. vere 
flere parallelle eller sideordnede avdelinger, der hver kan producere op til 
en bestemt kapacitetsgrense; eller produkterne passerer gennem flere succes- 
sive produktionstrin med hver sin kapacitet. Der er lige sd mange restrik- 


1) Brems — med udgangspunkt i Jantzen — understreger sterkt, at hvis »substitution mellem 
arbejde og kapital« skal dekke over en realitet, mA det forstés som det, at en type realkapital 
erstattes av en anden (der ogsA har en anden arbejdskoefficient). Jfr. Brems (1952 a), p. 585, 0g 
(1952 b), p. 210 f. 
®) Jfr. Dorfman (1951), pp. 87 ff. 
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tioner pa problemet, som der er faste faktorer. (1 et konkret problem har 
man naturligvis en vis valgfrihed m.h.t., hvor mange variable man vil operere 
med i virksomhedens produktionsfunktion; et kompleks av inputs kan ofte 
med fordel betragtes som én faktor. Sporgsmalet mA avgores ud fra hen- 
sigtsmeessighedssynspunkter. Det gelder om at fa alle relevante kapacitets- 
greenser udtrykt i modellen; og de inputs, man opererer med, bor vere fuld- 
stendigt teknologisk specificerede og homogene). Man har bundet sig til be- 
stemte konkrete ikledningsformer for kapitalen og kan derfor kun velge 
imellem — og eventuelt kombinere — et begrenset antal metoder til frem- 
stilling av produktet’). 

Et eksempel, hentet fra Dorfman*), vil gore dette klart. En virksomhed 
fremstiller en eller anden vare i et fast anleg, der er sammensat av flere 
parallelle »avdelinger«, som ikke er lige effektive; hver avdeling har en be- 
stemt kapacitet. Det kan f. eks. vere flere teknisk adskilte bedrifter eller del- 
anleg, hvor den bedste har et helt moderne kapitaludstyr, medens de ovrige er 
udstyret med mere eller mindre forseldet maskineri; ogsa de to eller tre skift 
ved flerholdsdrift kan betragtes som sadanne »avdelinger«. Det er nu klart, 
at det vil avheenge av avsztningsforholdene for produktet (i et konkurrence- 
marked: produktprisen), hvor mange av avdelingerne der vil blive taget i 
brug i en given periode. Kan virksomheden kun lige fa dekket omkostnin- 
gerne i den mest effektive avdeling, vil de ovrige avdelinger ligge stille; ved 
en noget hojere pris lonner det sig at ta den nestbedste avdeling i brug; og 
si fremdeles. Der blir altsa tale om at kombinere flere tekniske fremstillings- 
metoder*); hver avdeling (bedrift, skift etc.) har sin tekniske produktions- 
funktion. Hvis man specielt antar, at hver av disse produktionsfunktioner 
er en linezer proces med faste tekniske koefficienter, er tilfeeldet Aabenbart 
egnet for linear programming. Der er meget, der taler for, at denne antagelse 
ofte vil vere berettiget i industrien, navnlig nar det gelder kompliceret 
maskineri, som er konstrueret til en ganske bestemt bemanding, har et be- 
stemt kraftforbrug etc., saledes at arbejdstid-, maskintime-, energi- og rastof- 
koefficienterne er konstante regnet pr. enhed av produktet*). Tilfeldet gir 
da anledning til en omkostningsfunktion av form som vist pa fig. 10°); der er 


1) Det samme gelder selv ved total tilpasning i det ikke-alt-for-lange lob, hvor »teknikken ikke 
er kontinuert«; nar virksomheden skal anskaffe f. eks. en maskine til et bestemt formal, ma den 
velge mellem det begreensede antal maskintyper (-modeller), der findes pA markedet. 

*) Jfr. Dorfman (1951), pp. 16 ff. — Tilfeeldet er allerede omtalt i artikel I, p. 115 note 2. 

’) I Gloerfelt-Tarp’s terminologi: en heterogen fremstillingsproces. 

4) Jfr. f. eks. Dorfman (1953), p. 803. — Brems har specielt behandlet sAdanne processer, se 
Brems (1952 a) og (1952 b). 

En forsker som Jantzen har altid, ud fra sine erfaringer som praktisk arbejdende tekniker, 
hevdet, at forudseetningen om faste koefficienter er seerdeles realistisk i industrielle produktions- 
processer. 

5) Artikel I, p. 114. 
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et knek i kurven for de variable totalomkostninger, og et tilsvarende spring 
i grenseomkostningskurven, for hver gang man passerer en kapacitets- 
greense og ma ta det »neste« anleg i brug. I store trek kan det samme be- 
skrives ved en kontinuert og differentiabel kurve (den, som man ville fa 
ved partiel tilpasning indenfor en kontinuert produktionsfunktion med 
»kapital« som fast faktor); men nar man i princippet sigter pa praktisk 
anvendelse av modellen til numerisk losning av konkrete virksomheders til- 
pasningsproblemer, bor man ikke se bort fra mulige diskontinuiteter, men 
tvertimod formulere sin model saledes, at de treeder explicit frem. De er jo 
udtryk for noget hojst reelt, nemlig at virksomheden er underkastet et be- 
stemt antal specifikke tekniske kapacitetsgreenser (og har proportionale om- 
kostninger pa hvert kapacitetstrin), noget, som man kun kan se bort fra i en 
meget bred, almindelig, teoretisk beskrivelse av produktionsforholdene. 

Nu er dette, som man let ser, et meget specielt eksempel pa et linezrt 
programmeringsproblem. Processerne er nemlig ikke interdependente; hvert 
av de inputs, for hvilke der gelder kapacitetsgreenser, indgar kun i én proces, 
saledes at der ikke er nogen faktorrestriktioner, der er feelles for flere proces- 
ser. Den ene proces tar ikke noget fra den anden av de knappe inputs. Som 
folge herav kan processerne betragtes uavhengigt av hinanden; for hver 
enkelt proces gelder det, at hvis profitten pr. enhed produceret i den er 
positiv, skal man udnytte kapaciteten fuldt ud, og er stykprofitten negativ, 
skal man indstille driften i den pageeldende proces, aldeles uanset intensi- 
teterne i de andre processer. Den optimale lgsning er altsA umiddelbart ind- 
lysende ved inspektion, og man behover ikke foretage komplicerede linear- 
programming-beregninger, men kan straks udlede omkostningsfunktionen. 
— Formelt ytrer det specielle ved tilfeeldet sig i, at man har lige sA mange 
aktive processer, som der er restriktioner, og at den kvadratformede koeffici- 
entmatrix for de k faste faktorer, som derved fremkommer, har nuller pa 
alle pladser udenfor diagonalen’). 











P, P, we .* | Restriktioner 
ew 14 1 1 
vi ayy 0 0 <4 
Ve 0 oq 0 << 
Vy 0 0 ak | S Dy 
Vm Aim dem Akm | 








Lad os ta et andet eksempel — ligeledes hentet fra Dorfman?) — hvor der 
virkelig er tale om interdependente processer, alts4 processer, som indbyrdes 


1) Ligesom i diztproblemet, hvor der dog er flere produkter. 
*) Jfr. Dorfman (1953), p. 798 ff. 








ko 
pr 


an 





pring 
itets- 
e be- 
le fa 
med 
ktisk 
s til- 
men 
er jo 
t be- 


ien 


ezert 
ivert 
ces, 
CeS- 
Som 
hver 
n er 
ativ, 
nsi- 
ind- 
ear- 
nen. 
unge 
fici- 


der 
des 











LINEAR PROGRAMMING I PRODUKTIONSTEORIEN 55 
konkurrerer om de knappe inputs. En automobilfabrik, der fremstiller 2 
produkter: personbiler og lastvogne, bestar av 4 avdelinger med hver sit faste 
anleg, der har en bestemt kapacitet. I den forste blir der presset plader, i 
den anden samlet motorer, og nr. 3 og 4 er samleavdelinger for de to slags 
automobiler. Personbiler og lastvogne fremstilles i hver sin proces med faste 
koefficienter, og processerne er interdependente, fordi begge produkter pas- 
serer igennem avdeling nr. 1 og 2. Idet v;—v, er de fire avdelinger (eller 
rettere meengderne av deres ydelser) og v;—v,, de variable inputs (arbejds- 
kraft, materialer etc.), medens x, og x, er produktmengderne, far vi en 
matrix av folgende form: 
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I et tilfeelde som dette slar intuitionen ikke til; den optimale udnyttelse av 
virksomhedens samlede faste anleeg ma beregnes ved linezere programmerings- 
metoder. 

I begge eksempler ser man, hvorledes virksomheden er i stand til at sub- 
stituere og kombinere diskrete processer. I det forste eksempel er dette udtryk 
for, at man kan fremstille samme vare ved hjzlp av et endeligt antal alter- 
native former for realkapital. Dette kan beskrives som en indirekte, diskon- 
tinuert substitution mellem arbejdskraft (+ andre variable faktorer) og 
kapital; men teknisk set er der i virkeligheden snarere tale om en diskon- 
tinuert substitution mellem flere slags realkapital, idet hver av dem definerer 
en proces. I intet av tilfeeldene er der tale om substitution mellem pa den 
ene side arbejdskraft m.m. og pa den anden side en bestemt type realkapital. 
Det vil sikkert ogsA vere vanskeligt at finde praktiske eksempler pa, at en 
given meengde av samme vare kun kan fremstilles ved et endeligt antal 
alternative kombinationer av de samme to konkrete imputs — hvorfor skulle 
der netop eksistere maske 2 eller 3 mulige szt av tekniske koefficienter? Det, 
som gir anledning til et endeligt antal mulige elementere processer, er snarere, 
at der kun findes et endeligt antal kvalitativt forskellige inputs (det forste 
eksempel ovenfor) eller et endeligt antal outputs (det anden eksempel), 
der hver definerer sin limitationale proces. Det er derfor nok mere plausibelt 
at antage, at enten er der kun 1 mulig proces (en limitational proces) for hver 
type realkapital, og i sa fald er der ikke andre substitutionsmuligheder end 
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at erstatte den ene konkrete type realkapital (f. eks. maskintype) med den 
anden; eller ogsa er der bade kontinuert teknisk substitution mellem arbejds- 
kraft og hver enkelt maskines ydelser, og valg mellem forskellige maskin- 
typer’). I det forste tilfeelde — det, som umiddelbart er egnet for linear pro- 
gramming — skal man altsa neppe vente at finde flere processer, som 
har alle inputs felles, men snarere processer, som avviger ved, at der 
ikke indgar de samme inputs i dem; m. a. o., der vil i almindelighed vere 
en del nuller i matricen. (Grafisk viser det sig i, at todimensionale diagram- 
mer som fig. 5—7 ikke vil kunne forekomme; for hver ny proces, der ind- 
fores, kommer der samtidig en ny dimension ind, og de forskellige proces- 
straler ligger ikke lengere isamme plan). Men det er pa den anden side klart, 
som allerede nevnt, at kontinuert substitution — det andet tilfeelde — kan 
approximeres ved et endeligt antal processer, og i sa fald vil der optrede 
flere alternative kombinationer av de samme faktorer (fig. 8). 


G. Det fremhzves endelig som karakteristisk ved linear programming, at 
denne metode explicit bringer til udtryk, at de indgdende variable skal vere 
ikke-negative*); en komplet liste over de bibetingelser, under hvilke profitten 
skal maximeres, omfatter ogsa det krav for hver enkelt intensitetet, at den 
skal vere storre end eller lig med nul, saledes at optimum ma sgges blandt 
de ikke-negative losninger til ligningssystemet. En losning med negative 
intensiteter har ikke nogen gkonomisk mening, eftersom man normalt ikke 
kan vende en produktionsproces pa hovedet og fremstille inputs av outputs. 

Imidlertid ma det vere underforstaet som en selvfolge i al okonomisk 
teori, at man ikke kan bruge losninger til en model, som er okonomisk 
meningslose, f. eks. — med visse undtagelser — negative priser og mzengder. 
Der ma altid stiltiende gelde et set »boundary conditions«, som forbyder 
noget sadant, og der kan let nevnes eksempler pa, at en losning forkastes, 
fordi den antages at implicere en negativ pris el. lign.*). I alle numeriske 
modeller, ikke blot linear-programming-modeller, ma kravet om ikke-negativi- 
tet explicit udtrykkes ved de fornodne boundary conditions‘). 


H. De linear-programming-modeller, vi har beskrevet, er rent statiske; 
der er ikke tale om, at man betragter flere perioders produktion og keder 


1) Det sidstnevnte, mere generelle tilfelde er behandlet av Gloerfelt-Tarp, der viser, hvorledes 
ogsa det — ligesom det forste tilfeelde, der m4 behandles ved linear programming — gir anledning 
til kombination av flere fysisk adskilte produktionsprocesser. Jfr. Gloerfelt-Tarp (1937), pp. 270 f. 

*) En anden sag er, at inputs ofte — sdledes i input-output-analysen — bekvemt kan betragtes som 
negative outputs. Ikke-negativitetskravet refererer sig til procesintensiteterne. 

*) Jfr. f. eks., at Klein forkaster den klassiske renteteori, nar skering mellem opsparings- og 
investeringskurven gir negativ rente. Se Lawrence R. Klein: The Keynesian Revolution. London, 
1950, pp. 84 f. 

*) Saledes f. eks. i J. Tinbergen: On the Theory of Economic Policy. Amsterdam, 1952. 
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dem sammen. Der er imidlertid intet i vejen for, at modellen kan generaliseres 
pa dette punkt, saledes som det kan vere relevant, nar man interesserer sig 
for en virksomheds veekst i tiden. Der kan da f. eks. blive tale om interdepen- 
dens i tiden derved, at en periodes output optreeder som input i neste periode. 
Man far da en dynamisk model, som meget ligner den statiske. Vi skal i 
ovrigt ikke ga nermere ind pa dette’). 


1X. Avsluttende bemerkninger. 

A.  Viskal nu forsoge at gore op, hvilke konklusioner der kan drages av 
det foregaende, specielt m.h.t. linear programming’s teoretiske og praktiske 
anvendelighed. 

Den neoklassiske produktionsteori kendte stort set kun de to i en vis for- 
stand ekstreme tilfeelde m.h.t. produktionsfunktionens form: limitationalitet 
(dvs. fuldsteendig mangel pa substitutionsmuligheder) og kontinuert substi- 
tuerbarhed indenfor en differentiabel produktionsfunktion. Man kan sige, 
at man forst i den sidste halve snes 4r har faet udfyldt mellemrummet, idet 
linear programming har behandlet de tilfeelde, hvor der kun er et endeligt 
antal elementere set av tekniske koefficienter (omend disse diskrete proces- 
ser kan kombineres linezrt i ethvert forhold). 

Sa helt nyt er det dog ikke altsammen — naturligvis, fristes man til at sige, 
har der veeret tillob fra forskellige sider. 

Det er saledes et gammelt og velkendt trick at approximere en ikke-lineer 
funktion i okonomien ved successive lineere trin. En generel behandling av 
egentlige diskontinuiteter i produktionsfunktionen (eller rettere: i dens partielle 
avledede) er givet av Samuelson*). Udgangspunktet er et lidt andet end i 
linear programming, idet formalet ikke alene er analytisk beskrivelse og ud- 
ledning av det optimale tilpasningspunkt, men nok sa meget er at udlede 
restriktioner pa formen av faktoreftersporgselsfunktionerne. Men hans be- 
handling av diskontinuiteter er mere generel end linear programming, idet 
den ikke forudsetter, at produktionsfunktionen er homogen, eller at iso- 
kvanter og produktivitetskurver er sammensat av rette linjestykker; det er 
tilstrekkeligt, at de har knek i et antal punkter. — Til gengeld gir den ikke 
som linear programming en metode til analytisk og numerisk losning av 
konkrete allokeringsproblemer. 

Selve procesbegrebet, der spiller en central rolle i linear programming, er 
en gammel traver; Walras’ konstante tekniske produktionskoefficienter byg- 
ger pa den samme tankegang, og den limitationale produktionsmodel for 
den enkelte virksomhed har lenge veret kendt (ordet limitational er dannet 
av Frisch). Den tanke, at flere processer kan kombineres, saledes at der frem- 


1) Der henvises til Dorfman (1953), p. 822, og (1951), pp. 86 ff. 
*) Jfr. Samuelson (1948), pp. 70—81. 
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kommer en avledet proces, har som tidligere nzevnt veret foregrebet ay 
Gloerfelt- Tarp — omend med et noget andet sigte end det, som linear program- 
ming tar — der ogsa som den forste behandlede rester i en produktionsmodel 
ved hjelp av restprocesser. Og med Zeuthen’s teorem: at ved faste tekniske 
koefficienter vil man, nar man har flere metoder med forskelligt forhold 
mellem ydelserne, anvende begge metoder, s& lenge ydelserne findes i et 
forhold, der ligger imellem de til produktionsmaderne svarende forhold’), 
forela hovedideen i linear programming — at der kan vere diskontinuert 
substitution, og at dette kan gi anledning til kombination av flere processer — 
faktisk klart udtrykt; der manglede kun det formelle analytiske apparat til 
numerisk losning av konkrete problemer. 

Trods disse tillob naede den neoklassiske produktionsteori ikke til at ind- 
bygge tilfeeldet med diskret substitution i den almindelige teori for virksom- 
hedens tilpasning. Og set udfra et abstrakt teoretisk synspunkt er det vel ikke 
sa merkeligt. Den »rene«, formelle okonomiske teori plejer ikke at beskzftige 
sig med diskontinuiteter, nar den kan undga det, efter at greensebetragtningen 
er blevet indfort som analytisk hjzlpemiddel i den okonomiske teori. Man 
antar fuld delbarhed, nar det ikke er i alt for Abenbar strid med realiteterne, 
og forudsztter i det hele taget kontinuitet pa alle leder og kanter; ellers er 
det jo ikke muligt at bruge infinitesimalregning, der unegtelig ogsa er et 
hojst bekvemt analytisk redskab og forer til »pane« losninger”). Nar konti- 
nuitetsforudsztningen kan antages i store trek at dekke de virkelige forhold, 
er der sa vist ingen grund til at bruge en diskontinuert model som approxima- 
tion i teorien. 

Men hvor der virkelig er tale om betydelige og ojensynlige diskontinuiteter 
— valg mellem et begrzenset antal diskrete alternativer — kommer en reali- 
stisk model ikke uden om at ta hensyn dertil; ganske serligt geelder dette om 
en model, der pretenderer at kunne bruges ved praktisk, numerisk losning 
av konkrete virksomheders tilpasningsproblemer pa rationelt grundlag. Her 
kommer linear programming ind som en praktisk operationel metode, nar 
ogsa de ovrige forudsztninger — som vi har gjort rede for ovenfor — kan 
antages at vere opfyldt med rimelig tilnermelse; det gelder da om at bestem- 
me de tekniske koefficienter i de enkelte processer, hvad der ofte er meget 
simpelt. 


B. Om disse forudsztninger er tilstede i en konkret situation, kan i al- 
mindelighed ikke avgores fuldsteendigt ud fra aprioriske overvejelser. Man 


1) Jfr. Zeuthen (1942), p. 66, 
Det var ogsA Zeuthen, der fandt pa at indfore rester som explicite variable i Walras’ model, se 
Zeuthen (1932). 


*) Nar Samuelson (Samuelson (1948) p. 81) hevder, at det generelle diskontinuerte tilfselde i 
virkeligheden er simplere end det specielle kontinuerte, skal det Abenbart tages med en skefuld salt. 
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ma ga den mojsommelige vej, at man i detaljer undersoger — foruden natur- 
ligvis markedsforholdene — den teknologiske struktur av den pageldende 
virksomhed, enten udfra foreliggende statistiske data for variationer i inputs 
og outputs eller ved at sporge ingeniorerne. Den sidste metode ma vel som 
regel antages at gi de mest fuldstendige resultater, bl. a. fordi der sjzldent 
vil foreligge statistiske data, som dekker tilstreekkeligt store variationsinter- 
valler for in- og outputs. Der er normalt mere at hente hos teknikerne, som 
har det mest indgaende kendskab til produktionsprocessernes fysiske og 
kemiske grundlag og til deres praktisk-industrielle udformning. 

Merkeligt nok synes der praktisk talt ikke at ha veret nogen okonomer, 
der har interesseret sig for at undersoge konkrete industrielle produktions- 
processer ud fra sadanne synspunkter i samarbejde med teknikerne’), for 
sporgsmalet blev patraengende aktuelt i forbindelse med input-output-ana- 
lysen, hvor produktionsrelationerne indtar en helt central plads?). Grunden 
har antagelig veret den, at det forudsztter en vis teknisk viden hos gkono- 
men; ingeniorerne arbejder ikke med sadanne begreber som »produktions- 
funktioner«, »faktorer« osv. — disse begreber er dem i regelen aldeles 
fremmede — og det krever derfor et ret vanskeligt »overszttelsesarbejde« 
i samarbejde med ingeniorerne, for man kan udnytte teknologiske data som 
empirisk basis for 9konomiske produktionsmodeller. Men i princippet ma 
det altid vere muligt at foretage oversettelsen, idet man med udgangspunkt 
i de tekniske (fysisk-kemiske) relationer, som ingeniorerne leverer, eliminerer 
de variable, som ikke har direkte okonomisk relevans, saledes at man ender 
med en produktionsmodel — ikke nodvendigvis bestaende av kun 1 relation 
— hvori der kun indgar inputs og outputs i okonomisk forstand, foruden 
naturligvis en rekke parametre. At dette er muligt, turde fremgar av, at det, 
som virksomhedernes praktikere til syvende og sidst ser som deres opgave, 
netop gar ud pa at kombinere inputs og outputs med henblik pa okonomisk 
tilpasning. 

Forst nar man saledes har dannet sig et indtryk av den teknologiske 
struktur, under hvilken den okonomiske tilpasning skal finde sted, kan man 
sige, hvilken analytisk metode der er den relevante til at behandle det kon- 
krete problem med’). 

Det er saledes klart, at hvis ingenigrerne ligefrem kan levere et st fysiske 
og kemiske relationer, som forer til en kontinuert og differentiabel produk- 
tionsfunktion, sa vil den traditionelle produktionsanalyse i princippet kunne 
anvendes direkte til numerisk losning av virksomhedens allokeringsproblem 
(omkostningsminimering, profitmaximering). Hvis den tekniske information 


1) Se dog Frisch (1935). 

*) Jfr. her Leontief and others (1953), Part IV. 

3) De praktiske problemer, der blir tale om at lose, vil naturligvis i almindelighed vere vesentligt 
mere komplicerede end de simple teoretiske modeller, der er analyseret ovenfor. 
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derimod foreligger i form av kendskab til et antal diskrete processer, og 
dette kan antages at vere udtryk for virkelig diskontinuitet i substitutions- 
mulighederne — dvs. at kontinuert substitution er fysisk umulig, eller at 
den i hvert fald er udelukket i den konkret foreliggende situation, fordi man 
er bundet til et bestemt fast anleg eller til et begreenset antal maskintyper 
etc. — kan der blive tale om at bruge linear programming, hvis de ovrige 
forudsetninger for anvendelse av denne metode ellers er tilnzermelsesvis 
opfyldt. 

Er situationen den, at vi nok kun kender et begreenset og diskontinuert 
udvalg av linezre processer, men at disse kan opfattes som et udpluk fra en 
kontinuert og i princippet differentiabel produktionsfunktion, s4 kan man 
principielt bruge begge metoder, idet man enten soger at tilpasse en mate- 
matisk funktion av passende form til sine tekniske data, bestemmer kon- 
stanterne i denne produktionsfunktion og derpa loser sit problem ved 
marginale metoder, eller man lader, som om der virkelig er diskontinuitet, 
og bruger linear programming som en art interpolationsmetode. Gor man 
det sidste, ma man som omtalt ovenfor blot vere klar over, at tolkningen av 
en lgsning, som er en sammensat (avledet) proces, blir en anden, end hvis 
der virkelig havde veret diskontinuitet i substitutionen. 

Imidlertid, det meste av dette ma forblive hjernespind, indtil man har set 
nogle eksempler pa konkret anvendelse av linear programming til numerisk 
lgsning av allokeringsproblemer i virksomheder. Der foreligger enkelte sa- 
danne undersggelser'), men man kan neppe pa indeveerende tidspunkt sige 
noget med sikkerhed om, hvor stort et anvendelsesomrade linear program- 
ming vil fa pa dette felt. En vis skepsis er maske pa sin plads; det forekom- 
mer en lille smule suspekt, at de fa konkrete eksempler, der foreligger, for- 
trinsvis drejer sig om processer, der gar ud pa simpel blanding av ingredi- 
enser (f. eks. fremstilling av forskellige benzintyper ved blanding av forskel- 
lige raoljedestillater)?). Her har man naturligvis storst chance for at fA op- 
fyldt forudsztningerne for linear programming — en simpel fysisk blandings- 
proces vil vel ofte vere sa at sige naturligt homogen og additiv, jfr. dizt- 
problemet — men man ville gerne se metoden anvendt ogsa pa »egentlige«, 
mere komplicerede produktionsprocesser. Men det ma unegtelig indrommes, 
at det ogsA skorter pa eksempler, hvor den traditionelle produktionsteori er 
blevet anvendt direkte til at lose konkrete numeriske problemer. Vort 
empiriske kendskab til enkelte firmaers produktionsfunktioner er endnu sare 








1) Isr bor nevnes de undersogelser, der er foretaget av Charnes m. fl. (se bibliografien). 
*) Jfr. iser Charnes m. fl. (1952). Se ogsA Dane (1955). 

Koopmans’ transportproblem — jfr. Koopmans (ed.) (1951 a), kap. XIV; se ogsa Gale & Dano 
(1954), pp. 25 f. — er ligeledes et meget specielt »produktions«-problem. Det samme geelder Hildreth 
& Reiter’s anvendelse av linear programming pa avgroderotation i landbruget, se Koopmans (ed.) 
(1951 a), kap. XI. 
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begreenset'), skont det matte synes en vigtig opgave at fa lidt mere hold pa 
disse ting, lige sA vigtigt som at undersoge f. eks. eftersporgselsfunktioner. 
Det er nodvendigt bade for den okonomiske teoris egen skyld — den rene 
produktionsteori svever stadig lovlig frit i luften — og med henblik pa 
praktiske anvendelser. 


1) Det er betegnende for den almindelige forvirring, at mange forfattere fremhzver kemiske for- 
bindelser som skoleeksempler pA produktion med limitationalitet, medens andre hevder, at den 
kemiske industri netop er et omrade, hvor man i mange tilfeelde vil kunne vente kontinuert substitu- 
tion, —samtidig med, at de vigtigste eksempler pa anvendelse av linear programming pa en konkret 
virksomheds produktionsproblemer drejer sig om benzinproduktion, altsd fremstilling av et kemisk 
produkt. 

Hermed vere ingenlunde sagt, at kun en av de tre modeltyper kan vere relevant i denne industri- 
gruppe. Det er tvaertom meget sandsynligt, at der kan findes talrige eksempler pa alle tre. Man skal 
blot vere forsigtig med at generalisere, sa lenge det empiriske grundlag er s4 svagt. 








OM LOKKEVARER OG BRUTTOPRISER 


Af S. GAMMELGAARD JACOBSEN? 


Lov af 31. marts 1955 om Tilsyn med Monopoler og Konkurrencebegrens- 
if ninger er det bestemt, at aftaler, vedtagelser og bestemmelser, der fast- 
setter mindstepriser eller -avancer for videresalg i efterfolgende omsetnings- 
led, efter den 1. juli 1956 kun ma handheeves i tilfeelde af, at Monopoltilsynet 
forinden har givet sin godkendelse. 

Selv om ordlyden af og hele den retlige konstruktion omkring denne bestem- 
melse er mindre klar end efter ministeriets forslag, blev det dog ved udvalgs- 
beteenkningen og ved forhandlingerne i folketinget slaet fast, at formalet er 
at komme de sakaldte bindende bruttopriser til livs, saledes at bindende 
bruttopriser kun tillades, hvor veegtige grunde taler derfor. I folketingsudval- 
gets beteenkning nevnes der forskellige eksempler pa sadanne veegtige grunde, 
som i konkrete tilfelde kan tenkes at motivere en undtagelse fra lovens 
hovedregel. En af disse grunde er den sakaldte lokkevarekonkurrence, som 
ikke blot her i landet, men overalt, hvor bruttoprissporgsmalet droftes, er det 
forhold, som oftest fores i marken fra tilhengerne af bindende bruttopriser. 
Argumentet er da ogsa allerede i flere tilfeelde blevet paberabt overfor Mo- 
nopoltilsynet.? 

I det folgende vil det blive forsogt at belyse hele lokkevareargumentationen 
noget mere udforligt, end det hidtil har veret tilfeeldet herhjemme. Det er 
derimod ikke tanken at komme ind pa de ovrige mulige dispensationsgrunde, 
som nevnes i udvalgsbeteenkningen, eller pa de grunde, som har fort til 
regelen om, at bindende bruttopriser som hovedregel skal vere forbudt. 


Hvad der egentlig skal forstas ved en »lokkevare« er ingenlunde klart. Og 
lovgiverne har ikke forsogt nogen afgrensning. Det ligger jo i al konkurrence, 
at formalet er at lokke kunder til, og for sa vidt kunne man kalde alle varer 
for lokkevarer, i hvert fald i brancher hvor der overhovedet konkurreres. 
Noget mere oplysende er en anden betegnelse, som ogsa undertiden bruges, 
nemlig udtrykket »slagvare«, eller endnu bedre, den engelsk-amerikanske 


1 Cand. polit., kontorchef, Monopoltilsynet. 


° 


2 Meddelelser fra Monopoltilsynet, 1956, side 15—16 og 28—29. 
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OM LOKKEVARER OG BRUTTOPRISER 63 
betegnelse »loss-leader«. Skulle man nemlig finde en oversettelse af dette 
udtryk, matte det vel nzermest blive det danske ord »tabsvare«, og dette ord 
fremhever netop noget af det, som almindeligvis anses for at vere karakteri- 
stisk for lokkevarerne. Ved lokkevarer forstas nemlig normalt varer, som 
selges med tab eller i hvert fald med en meget lav avance for at trekke kun- 
der til forretningen, idet den handlende gar ud fra, at de sa vil kobe ikke 
blok lokkevaren, men ogsa andre varer som har normal eller hoj avance. Det 
tab, som konstateres ved salget af lokkevaren til gamle og nye kunder, ten- 
kes altsa opvejet eller mere end opvejet af fortjenesten pa et foreget slag af 
andre varer. Undertiden gives forklaringen den szrlige drejning, at der er 
tale om en art bedrageri over for forbrugerne, idet prisen pa andre varer 
ma holdes hejere end i andre forretninger, for at tabet pa den billige lokke- 
vare kan dekkes. 

Lokkevare-argumentet gar nu ud pa, at almindeligt kendte merkevarer 
altid vil blive brugt som lokkevarer i en eller anden butik, medmindre der 
fastseettes og handhzves bindende bruttopriser; at konkurrencen i detail- 
handelen vil tvinge priserne for merket ned pa samme niveau i stadig flere 
og flere forretninger omkring den oprindelige initiativtager; og at detailavan- 
cen til sidst vil blive sa steerkt reduceret, at de handlende vil vere uinter- 
esseret i at selge meerket, saledes at fabrikantens salg gar tilbage. Nar avance- 
niveauet saledes er blevet reduceret til det samme lave niveau i alle forretnin- 
ger, vil den, som oprindelig tog initiativet, ikke lengere have noget konkur- 
rencemesssigt forspring, og han vil derefter kaste sig over nye merker. Der 
skulle pa denne made vere en stadigt virkende tendens til at odeleegge marke- 
det for velkendte merkevarer, og fabrikanterne af disse merker er sa at sige 
nodt til at indfore bruttopriser for at beskytte deres egne interesser. 

Lokkevare-argumentet har som nevnt spillet en meget stor rolle i diskus- 
sionen for og imod bruttopriser. I det omfang den lige skildrede udvikling 
mA akcepteres som det sandsynlige resultat af en utojlet priskonkurrence, 
har tilhengerne af bruttoprissystemet her et argument, som ulgseligt knytter 
bruttoprissystemet sammen med merkevaresystemet. Fri konkurrence i de- 
tailhandelen for merkevarer vil jo nemlig sa uundgaeligt fore til resultater, 
som umuligger en stabil produktion og et konstant salg. Hvis forbrugerne 
onsker at have meerkevarerne, mA de alts ogsa logisk akceptere bruttopris- 
systemet. 

Den tankegang, som lokkevare-argumentet bygger pa, kan imidlertid an- 
fegtes fra to forskellige synsvinkler. For det forste er selve lokkevarebegre- 
bet uprecist, og folgeligt vanskeligt at anvende i praksis. For det andet er de 
forudseetninger, som ma vere til stede, hvis priskonkurrencen blandt de 
handlende skal kunne udvikle sig til skade for producenten og forbrugerne, 
meget specifikke, og antagelig sjeldent til stede i virkeligheden. Dette vil blive 
nermere udviklet i de to folgende afsnit. Derefter redegores der i et afslut- 











64 S. GAMMELGAARD JACOBSEN 
tende afsnit for de empiriske undersogelser, som hidtil er foretaget til belys- 
ning af lokkevare-konkurrencens hyppighed og virkninger. 


* 


Som allerede antydet moder definitionen af selve lokkevarebegrebet betyde- 
lige vanskeligheder. Det er formalet med enhver form for konkurrence at 
erobre nye kunder for at foroge omsztningen og indtjene storre nettofortje- 
neste end ellers muligt. Det seerlige ved lokkevarekonkurrencen er imidlertid, 
at lokkevarerne szlges til tabgivende lave priser. For at udskille lokkevare- 
konkurrencen fra almindelig priskonkurrence er det altsa nodvendigt at finde 
et kriterium for, hvornar en vares pris er tabgivende. Og denne opgave er 
pa ingen made sa ligetil som det synes ved en umiddelbar betragtning. 


Ifolge almindelig driftsokonomisk terminologi er prisen pa en vare tab- 
givende, hvis den pageldende forretning ville vere bedre stillet ved slet ikke 
at seelge varen, end ved at gore det til den givne pris. I denne betydning er 
prisen pa en lokkevare imidlertid kun tabgivende, for sa vidt som selve for- 
malet med lokkevarekonkurrencen ikke opnas. Formalet er jo nemlig at 
forege forretningens totale nettofortjeneste, idet tabet pa lokkevaren i det 
mindste skal kunne opvejes af fortjenesten pa mersalget af andre artikler. 
Og pa grund af den nzre sammenheng der er imellem salget af de enkelte 
varer, kan dette formal meget vel opnas, selvy om prisen pa lokkevaren isole- 
ret set er tabgivende. 

Af samme grund er det heller ikke nodvendigt, saledes som det ofte hzev- 
des i agitationen mod lokkevarekonkurrencen, at den forretning, som betjener 
sig af lokkevarer, holder hojere priser pa andre varer end konkurrenterne. 
Selv hvis priserne for andre varer er lig med eller maske endda lavere end 
priserne for tilsvarende varer i de andre forretninger, er det fuldt ud muligt, 
at nettofortjenesten pa det foregede salg af disse varer kan mere end opveje 
tabet pa lokkevaren. Det er i denne forbindelse af betydning, at en detailfor- 
retnings almindelige forretningsomkostninger inden for vide greenser er faste, 
idet dette medforer, at meromkostningerne ved det foregede salg ikke bliver 
veesentligt storre end indkebspriserne for de solgte varer. 

Det almindelige driftsokonomiske kriterium for, hvad der er avancegi- 
vende, og hvad der er tabgivende, er altsa uanvendeligt, nar det drejer sig om 
at udskille lokkevare-konkurrencen fra almindelig priskonkurrence. Ifolge 
dette kriterium ville lokkevare-konkurrence nemlig kun foreligge i de til- 
feelde, hvor formalet med denne szrlige form for konkurrence ikke blev op- 
naet, altsa hvor tabet pa lokkevaren ikke blev opvejet af fortjenesten pa den 
foregede omsztning af andre varer. Sadanne tilfeelde vil imidlertid meget 
hurtigt ophore af sig selv som verende forretningsmessige fejldispositioner, 
og det kan altsa ikke vere dem, der gor det nodvendigt at fastsztte brutto- 
priser. 
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En anden definition hevder, at lokkevare-konkurrence foreligger, nar pri- 
sen pa en vare isoleret set ikke dekker de omkostninger, der er forbundet 
med at seelge varen. Da de faste omkostninger, der som lige nzevnt udgor den 
storste del af detailhandelens almindelige forretningsomkostninger, er fel- 
les for alle varer, rejser denne definition ogsa en rekke problemer. Der 
findes som bekendt ingen almindeligt anerkendt regel for, hvordan felles 
omkostninger skal fordeles pa de enkelte varer. Og det er en velkendt fore- 
teelse, at varerne inden for den enkelte forretning bidrager i meget forskellig 
grad til dekning af fellesomkostningerne. 

Det ville fore alt for vidt at heevde, som det undertiden bliver gjort, at der 
foreligger lokkevarekonkurrence i alle tilfeelde, hvor varerne ikke dekker en 
forholdsmeessig andel af fzllesomkostningerne, altsa en fast procent af ind- 
kobsprisen eller salgsprisen, eller et fast orebelob pr. kg eller pr. stk. Og pa 
den anden side ville det vere uden storre praktisk betydning at legge de 
omkostninger til grund, som findes i specialforretninger for varer af den 
pageldende type. Sadanne specialforretninger findes i mange tilfeelde slet 
ikke. Og endvidere ville en sadan definition ikke tage hensyn til, at der ofte, 
ja vel som hovedregel, kan opnas besparelser ved at selge flere forskellige 
varer i den enkelte forretning. 


Ifolge en tredie almindelig definition er varer lokkevarer, nar de szlges 
med mindre avancer end andre lignende varer i samme forretning. Denne 
definition kan for det forste ikke anvendes, hvor varen er af seerpreeget type, 
saledes at der ikke findes nogen anden vare at sammenligne med. Men selv 
hvor sadanne sammenligningsmuligheder forefindes, er det ikke uden videre 
indlysende, at det altid er naturligt at beregne samme avancer pa forskellige 
merker af samme vare, og at afvigelser fra den felles avance altsa bor 
bremse. Tveertimod kan man ga ud fra, at merker med en langsommere om- 
setningshastighed vil fa hojere avance-tilleg end mere salgbare merker, 
hvis konkurrencen er fuldstendig fri, og ingen monopolistiske indflydelser 
gor sig geeldende. 

Endvidere ville en definition af denne type vere alt for omfattende, idet 
den ikke siger noget om avanceniveauets absolutte hojde, men kun interesse- 
rer sig for det relative niveau. Ifelge denne definition ville altsa alle sadanne 
tilfeelde blive klassificeret som lokkevare-konkurrence, hvor et mzrke szlges 
med lavere avance end andre meerker af samme type, selv om avancen taget 
for sig er meget tilfredsstillende. 


Stillet over for disse vanskeligheder er det fristende at sige, at lokkevare- 
konkurrence blot foreligger i tilfeelde, hvor de nzevnte skadevirkninger pd 
producentens salg faktisk har vist sig. En sadan definition er imidlertid ikke 
serlig tilfredsstillende som praktisk rettesnor. Dels fordi det i praxis natur- 
ligvis ma gelde om at forebygge eventuelle skadevirkninger for fabrikanten 
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66 S. GAMMELGAARD JACOBSEN 
og forbrugerne, dels fordi det ofte kan vere vanskeligt at afgore om det er 
priskonkurrencen eller organiseret boykot, som har fort til skadevirkningen, 
jvf. nermere herom i sidste afsnit. 

En anden udvej er at begreense lokkevare-begrebet til de tilfeelde, hvor 
detailprisen ikke dekker alle direkte omkostninger, som er forbundet med 
varens indkgb, transport, oplagring, salg og levering. Denne definition, som 
bl. a. har veret anvendt i forskellige empiriske undersogelser, der omtales i 
sidste afsnit, vil ganske vist heller ikke tilfredsstille hverken dem, der er til- 
hengere af bruttoprissystemet, eller dem, der gar imod det. Forstnevnte vil 
finde, at en bruttopris ikke yder dem rimelig beskyttelse, hvis den blot garan- 
terer dem mod, at konkurrenterne szlger billigere end de direkte omkostnin- 
ger, og specielt ikke hvis nogle handlede har lavere indkobspriser end andre. 
Og systemets modstandere vil pa den anden side hevde, at salg under direkte 
omkostninger i visse tilfelde kan vere en fornuftig og onskelig forretnings- 
transaktion, ikke blot set fra forbrugernes, men ogsa fra den handlendes eget 
synspunkt, jfr. forklaringen ovenfor om sammenhengen mellem salget af de 
enkelte varer i en forretning. Men ingen anden definition synes i hejere grad 
at kunne tilfredsstille begge parter. 


At lokkevareargumentet, hvordan man nu end skal forsta begrebet lokke- 
vare, ikke kan have almindelig gyldighed, fremgar af den enkle kendsger- 
ning, at der langt fra findes bruttopriser for alle kendte merkevarer. For at 
en ureguleret priskonkurrence skal kunne medfore de ovenfor nzvnte skade- 
virkninger, ma folgende tre betingelser vere opfyldt: 


a. En prisreduktion i een eller nogle fa butikker i spredte omrader vil kun 
vere i stand til at tvinge priserne ned pa et utilfredsstillende niveau i andre 
butikker, hvis eftersporgslen efter den pageldende vare er temmelig folsom 
over for prisforskelle. Eftersporgslen i detailhandelen er imidlertid sjeeldent, 
om nogensinde, sa elastisk. Undersogelser over detailpriserne i forskellige 
lande viser, at der som regel er betydelige prisforskelle mellem forskellige 
butikker; og dette gelder ikke alene for varer, hvis priser er vanskeligt 
sammenlignelige pa grund af afvigende kvaliteter, men ogsa for velkendte 
meerkevarer, som szlges uden anvendelse af bruttopriser, og for varer af 
standard-kvalitet, f. eks. sukker. 

Sukker et netop en vare, som ofte selges med lav avance for at tiltraekke 
nye kunder, og som et resultat heraf er det gennemsnitlige avanceniveau for 
sukker i detailhandelen forholdsvis lavt. Men sukkerpriserne varierer fra for- 
retning til forretning; og det hevdes sjzldent, at sukker er en tabsvare i den 
forstand, at forretningerne ville sta sig bedre ved slet ikke at fore denne vare, 
Heller ikke har nogen nogensinde hort, at produktionen og salget af sukker 
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er bragt i fare pa grund af svingende eller lave avancemarginaler i detail- 
eller engros-handelen. . 

Prisdannelsen for sukker kan antagelig tages som en antydning om, hvad 
der vil ske for vel indarbejdede merkevarer, nar de selges uden anvendelse 
af bruttopriser. Det kan ganske vist hevdes, at sukker er en vare uden nere 
substitutter, og at det karakteristiske for meerkevarer er, at det ene merke 
forholdsvis let kan erstatte det andet merke i forbruget. Dertil er for det 
forste at sige, at der ofte findes en betydelig troskab over for det enkelte 
merke. Men dernest ma der veere ganske serlige forhold til stede, for at det 
skal skade en vares salg, at den bliver billigere, jfr. det umiddelbart folgende. 


b. For at en fabrikants salg skal lide skade ved, at hans varer kommer ud 
i konkurrence i detailhandelen, ma det vere detailhandleren og ikke kun- 
den, som i de fleste tilfeelde bestemmer, hvilket merke der skal selges. Ellers 
ville det ikke vere muligt for salget at falde, nar detailprisen og handelsavan- 
cerne reduceres. Tvertimod er et foroget salg den normale folge af lavere 
priser.’ 

Der findes utvivlsomt nogle varer, hvor kundens valg af merke i hojere 
grad afhenger af detailhandlerens anbefaling end af kundens egne erfarin- 
ger eller pa anden made erhvervede indstilling til de forskellige merker. 
Dette gelder forst og fremmest de sakaldte tekniske varer, som kun indkobes 
en enkelt eller nogle fa gange i lobet af en forbrugers hele liv, f. eks. 
ure, radiomodtagere, stovsugere og lignende varige husholdningsredskaber 
samt biler. I sadanne tilfeelde har forbrugerne kun begrensede muligheder 
for at sammenligne de forskellige merkers kvalitet i forhold til prisen, og de 
vil derfor sta svagt overfor den handlendes anbefaling af bestemte merker, 
selv om naturligvis hensynet til pengepungen altid vil spille en rolle. Noget 
lignende geelder ogsa en rekke toiletartikler, navnlig kosmetika, samt for- 
skellige piller og pulvere med pastaede kemiske eller biologiske egenskaber, 
som forbrugeren ikke selv kan kontrollere, samt til en vis grad textilvarer. 

Som nermere udviklet nedenfor under c.) er det dog usandsynligt, at 
varer af den lige nevnte type altid eller som hovedregel vil blive anvendt 
som lokkevarer, hvis de ikke underkastes bruttoprissystemet. Og for de fleste 
andre varer, og navnlig dagligvarer eller varer, som er genstand for hyppigt 
gentagne indkob, gelder antagelig som altovervejende hovedregel, at for- 


' Der ses her bort fra de tilfeelde, hvor de handlende eller deres brancheforening iveerk- 
setter organiseret boycot imod fabrikanten for at tvinge ham til at indfore brutto- 
priser for merket. I sddanne tilfelde er bruttoprissystemets indforelse nemlig ikke en 
folge af selve merkevarernes natur, men af forhandlernes onske om at forhindre pris- 
konkurrence, Hvis lokkevare-argumentet imidlertid skal anses for en selvstendig for- 
klaring pa bruttoprissystemet, ma det nodvendigvis baseres pa den enkelte forhandlers 
frie og spontane afgorelse af, om han skal fore varen eller ikke, nar dens avancemargin 
bliver presset igennem konkurrencen. 
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brugerne er i stand til at prove sig frem med hensyn til relationen mellem 
pris og kvalitet pa de forskellige mzrker. De vil derfor ogsa efterhanden 
kunne danne sig en forholdsvis velbegrundet opfattelse af, hvilket meerke, 
der er det mest fordelagtige. 

Hertil kommer, at den omstzndighed, at en lokkevare if]. selve formalet 
med lokkevare-konkurrencen ma vere et temmelig velkendt merke, i sig 
selv formindsker sandsynligheden for, at der skal opsta skadevirkninger for 
fabrikantens salg. Netop nar det drejer sig om et velkendt merke, vil det 
vere srligt vanskeligt for detailhandeleren at ove indflydelse pa kundens 
valg, idet opgaven i sa fald bestar i at overtale kunden til at tage et mindre 
kendt merke fremfor et velkendt, som er blevet billigere. 

En serlig version af lokkevare-argumentet gar ud pa, at de handlende 
helt vil ophore med at fore en vare, hvis dens avance presses vesentligt under 
avancen for andre tilsvarende varer. Dette forekommer dog heller ikke szr- 
lig sandsynligt pa grund af den ovenfor omtalte forbindelse mellem salget 
af de forskellige varer i den enkelte butik. Hvis en handlende opgiver at fore 
en sterkt efterspurgt merkevare, fordi den opnaelige avance findes utilfreds- 
stillende, mister han nemlig ikke blot omsztningen af den pagzeldende vare 
selv; men han udsztter sig ogsa for at miste omsztning af andre varer med 
hejere avancer, fordi nogle af hans kunder forlader ham. 


c. Lokkevare-konkurrencen er en art selektiv priskonkurrence, idet hoved- 
formalet er at forege salget af andre varer. For at dette formal kan opnas, 
ma lokkevaren vere en almindeligt brugt vare, som indkobes hyppigt og 
sedvanligvis sammen med andre varer. Forbrugernes udgift til den ma end- 
videre ikke vere alt for lille, idet den besparelse, der kan opnas ved at kobe 
hos billigtszelgeren, ellers ikke vil vere betydende nok til at fa kunden til at 
skifte handlende. Pa den anden side ma lokkevaren ikke vere for stor en post 
i den handlendes omsztning, idet muligheden for, at han kan udligne sit 
avancetab pa lokkevaren igennem et foreget salg af andre varer, ellers ikke 
vil vere til stede. 

Af disse betingelser folger, at sadanne varer som biler, koleskabe, radio- 
apparater, cykler, stovsugere og lignende udvalgsvarer, som kun _ kobes 
sjeldent og i store enheder samt uden samtidigt indkob af andre varer, alle- 
rede af den grund vil vere uegnede som lokkevarer. Og et stort antal »medi- 
cinske« varer, toiletartikler og lign. varer i dagligt forbrug er af sa ringe be- 
tydning i husholdningsbudgettet, at en prisreduktion for dem ikke vil friste 
ret mange forbrugere til at skifte detailhandlere. Herved indsneevres det 
vareudvalg, der kan komme i betragtning som lokkevarer. Og nar det yder- 
ligere erindres, at lokkevarerne samtidig skal opfylde betingelserne ovenfor 
under a. og b., ma man vist nok kunne ga ud fra, at det kun kan vere i 
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yderst sjeldne tilfeelde, at man vil fa den udvikling, som lokkevare-argumen- 
tet forudseetter. 

% 


Pa grund af den styrke, hvormed lokkevare-argumentationen har veret 
fremfort, har der veeret udfoldet adskillige bestreebelser for gennem empiri- 
ske unders@gelser at belyse denne konkurrenceforms hyppighed og virknin- 
ger i praksis. 

I den omfattende litteratur, der efterhanden foreligger om bruttoprissy- 
stemet, er der navnlig af systemets tilheengere fremfort adskillige eksempler 
pa, at priskonkurrence i detailhandelen for en merkevare har haft til resul- 
tat, at fabrikantens salg er formindsket, og i ekstreme tilfeelde er merket 
helt forsvundet fra markedet.' Eksemplerne er imidlertid ikke gengivet med 
tilstreekkelig mange detailler til, at man kan afgore, om dette bedrovelige 
resultat helt og holdent eller blot hovedsageligt skyldes lokkevare-konkur- 
rence. Det er f. eks. umuligt at afgore, om de handlendes negative indstilling 
til det pageeldende meerke er resultatet af en spontan reaktion hos den enkelte 
handlende, eller om den er inspireret af agitation fra de handlendes branche- 
forening eller af andre koilektive bestrebelser for at tvinge fabrikanten til 
at handheeve en fast pris i detailhandelen.” 

De fleste af eksemplerne synes i ovrigt at anga undersalg af varer, hvis pri- 
ser ellers er blevet handheevet af fabrikanten. Og sadanne eksempler har ikke 
stor veerdi for afgorelsen af, om fastsettelse og handhevelse af bruttopriser 
er nodvendig for at undga skadelige folger af lokkevarekonkurrence. Det ma 
nemlig antages, at undersalg af bruttopriser, som ellers handheeves, er mere 
markeret i sine virkninger end priskonkurrence for merker, der selges uden 
anvendelse af bruttoprissystemet. For det forste er det sandsynligt, at den 
handlende reagerer steerkere over for en reduceret avancemargin, nar fabri- 
kanten hidtil har garanteret ham en fast minimumsavance, end hvis dette 
ikke har veeret tilfeeldet. Og for det andet vil ogsa forbrugerne vere mere 
arvagne over for undersalg af meerkevarer med fast pris end over for billigt- 
salg af meerkevarer med varierende pris. I sidstnevnte tilfeelde er prisvaria- 
tioner og billige tilbud et dagligdags feenomen, medens det er meget iojnefal- 
dende, nar detailpriser, som ellers overholdes, undtagelsesvis bliver under- 


Exempler er nevnt i bl. a. folgende litteratur: C. T. Murchison: Resale Price Mainte- 


nance, New York 1919, s. 39—42. — M. Hoornaert: La politique des prix imposés. 
Briissel 1939, s. 50—52. —- Yamey: The Economics of Resale Price Maintenance, Lon- 
don 1954, s. 63. — Hearings on Resale Price Maintenance, House of Representatives, 


Washington 1952, s, 756. 
* Som allerede nevnt ovenfor er sAddan boycot, som ofte er forekommet, uforenelig med 
lokkevare-argumentet. At boycot iverksettes for at tvinge fabrikanten er let forstaeligt 
under en retstilstand, som anerkender bindende bruttopriser. Hvor bruttopriser imid- 
lertid er forbudt, vil boycot’en derimod vere formalsles. 
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solgt. De pastaede skadevirkninger af lokke-vare-konkurrencen er maske der- 
for snarere en folge af bruttoprissystemets eksistens end en Arsag til dets 
indforelse.’ 


Ud over de lige nzvnte enkeltstaende eksempler, der fortrinsvis er fremfort 
af bruttoprissystemets tilhzengere, findes der enkelte offentlige og mere om- 
fattende undersogelser af sporgsmalet om lokkevare-konkurrencens hyppig- 
hed og virkninger. 

I 1931 og 1945 udsendte den amerikanske Federal Trade Commission be- 
tenkninger, som belyste dette sporgsmal. Resultatet af den forste undersegelse 
opsummerede kommissionen i folgende udtalelse: 


»The principal argument advanced in favour of resale price maintenance 
relates to so-called leader price cutting in the resale of identified or branded 
goods produced by particular manufacturers. It is alleged that when some 
retailers extensively cut the prices on well-known and identified goods for 
the purpose of attracting customer’s it has the results of injuring the manu- 
facturers’s sales of such goods through the unwillingness of competing 
retailers to handle goods on which reduced prices, caused by such practices, 
involve substantial reductions in the margins of profit, or even losses. That 
such purely selfregarding price-making policies of merchants for merely ad- 
vertising purposes have some effect of this character is doubtless often true. 
The commission has been at some pains to find instances of such price cutting 
which were sufficiently severe to results in a permanent and material reduc- 
tion of the manufacturers’ volume of business, but without discovering any 
instances in which it could be satisfactorily shown that decreased volume was 
primarily due to dealer price cutting.* The reports received from dealers 
regarding their purchase prices and selling prices very rarely showed selling 
prices lower than purchase prices. Sales below the purchase price plus the 
average cost of doing business were not so rare, but whether the selling price 
of a particular commodity was below the specific cost af dealing in such 
particular commodity would be a very difficult matter to determine in most 
cases, because the true costs in retail operations vary widely for different 
1 Dette syn er bl.a. lagt til grund i den engelske regerings Statement on Resale Price 
Maintenance, London 1951, section 27. 


This and similar statements in this report are based on special study of instances of 
claimed injury by manufacturers during recent years. This particular statement, which 
appeared in press notices before printing the report, has been criticised by a prominent 
silk manufacturer in a recent letter to the commission, stating that dealer price cutting 
affecting his shower proof foulards from 1912 onward resulted in such marked decrease 
in sales that manufacture of the goods has been entirely discontinued for several 
years, though consideration was recently being given to the possibility of reviving 
their sale. He further called attention to the fact that he and other manufacturers 
testified respecting injuries done by dealer price cutting in conferences on resale price 
maintenance before the commission in 1917, and insists that the commission should 
include in its report some reference thereto. In the conferences in 1917, referred to by 
this silk manufacturer, two witnesses specifically challenged the accuracy of his 
conclusions, (The Commission’s footnote.) 
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commodities, depending on lines handled, differences in rapidity of turnover, 
efficiency of management, and many other circumstances. «’) 


Efter at visse former for bruttoprisfastszttelse var blevet legaliseret i U.S.A. 
j 1937, iveerksatte Federal Trade Commission en ny undersegelse, hvis resulta- 
ter blev offentliggjort i 1945. Undersogelsens resultater f.s. v. angar lokke- 
varesporgsmalet sammenfatter kommissionen i folgende: 


»One of the principal arguments advanced for the legalisation of resale 
price maintenance was that it was needed to enable manufacturers to con- 
trol undesirable leader merchandising and »sales below cost«. Proponents 
emphasised extreme price wars and the impression was created that before 
resale price maintenance became effective many nationally advertised brands 
were sold, especially by chain stores and other large distributors, at or below 
invoice cost. In general, sales below invoice cost are exceptional. The records 
of chain stores, department stores, and supermarkets examined in the present 
inquiry indicate that although the average prices of such large distributors 
often were lower than those of indepent stores before resale price mainte- 
nance became effective, those lower prices yielded substantial average gross 
margins over invoice cost of goods in all market areas visited. 

After resale price maintenance became effective the price advances forced 
upon large distributors, especially for a number of brands handled by the 
drug trade, yielded larger gross margin percentages to large retail distributors 
than to individual drug stores as a class in the same markets, although the 
latter, in general, sold the brands at higher prices than the former. Thus, it 
would seem that the large distributors had a real advantage in pricing their 
goods possibly because they purchased in larger quantities from wholesalers 
and paid lower prices. 

The »sales below cost« argument yields itself to overemphasis because it 
is indefinite in meaning unless »cost« is fully defined. In the hands of 
strongly organised groups of retailers, resale price maintenance fits well into 
plans to restrict price competition and enhance prices to levels yielding 
margins adequate to cover distribution costs and profits desired by organised 
pressure groups.«°) 

I Canada blev der i december 1951 gennemfort et almindeligt indispen- 
sabelt forbud mod bindende bruttopriser. En bredt anlagt offentlig under- 
sogelse af virkningerne af denne foranstaltning bley pabegyndt i efteraret 
1952, og undersogelsens resultater blev offentliggjort i to beteankninger, som 
er udsendt i 1954 og 1955.° Der redegores her i detailler for alle de mange 
tilfeelde af pastaet lokkevare-konkurrence, som undersogelseskommissionens 
opmerksomhed er blevet henledt pa, og den canadiske undersogelse giver den 


mest omfattende erfaringsmessige belysning af dette sa omdiskuterede 
1 Federal Trade Commission: Report on Resale Price Maintenance, Washington 1931, p. 4. 
* Federal Trade Commission: Report on Resale Price Maintenance, Washington 1945, 
p. LIX. 

Loss-Leader Selling, Material collected by Director of Investigation and Research, 
Restrictive Trade Practices Commission, Ottawa 1954; — og: Restrictive Trade Practices 
Commission: Report on an Inquiry into Loss-Leader Selling, Ottawa 1955. 
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spergsmal, der hidtil er foretaget i noget land. Undersogelsens resultat sam- 
menfattes i folgende udtalelser: 


»In the opinion of the Commission this very considerable amount of 
evidence, which is derived from the many sources indicated, supports the 
conclusion that the practice of selling articles at prices below net purchase 
cost is not prevalent in any of the lines of trade for which information was 
obtained in the inquiry. In fact, it appears that sales on such a basis are 
made infrequently and the evidence does not suggest in any way that sellings 
of this sort is a practice in any line of trade, even among a minority of the 
dealers. « * 


Handelen med elektriske husholdningsartikler var navnlig blevet fort i 
marken over for kommissionen, og undersggelsen af denne branche sammen- 
faties i folgende udtalelse: 


»The review of part of the trade in household electrical appliances serves 
to make clearer the need to look at merchandising in the widest sense in 
order to reach conclusions as to whether the interest of the public in the 
maintenance of a competitive system of distribution is being affected to its 
benefit or detriment. If there is a narrowing of distributive margins as a 
result of competition and there is no failure to meet the needs of the public 
in terms of the availability of the goods when required, it would be necessary 
to show serious shortcoming in the serving of the public in other ways before 
the new developments in merchandising could be seriously questioned. In 
the course of this lengthy inquiry no such serious shortcomings from the 
public viewpoint, in our opinion, have been shown. We consider that in a 
number of lines substantial changes in merchandising are taking place, but 
we have not found that loss-leader selling is playing any significant part 
in these developments. What was described in many instances as the practice 
af loss-leader selling has been found, on examination, to be competitive 
pricing on a general basis in the particular business and not the singling 
out of certain articles as a leader device. There have been some instances 
reported where articles have been featured at or below cost to draw custom- 
ers to a particular store. Further examination has shown that in some of 
these cases sales below cost may not have been involved. In any event we 
have not found such instances sufficiently numerous or widespread to justify 
a conclusion that feature sales of this kind can be regarded as prevalent, or 
as having any significant effect.<« ° 


Hvad serligt angar de pastaede skadevirkninger for producentens salg, 
nar der opstar priskonkurrence for merkevarer i detailhandelen, anforer 
kommissionen: 


»It was frequently represented to the Commission during the hearings 
by some representatives of both manufacturers and dealers that price 
competition in the sale of a particular branded article had the effect of 


Sidst anforte verk, side 244. 
> Samme, side 248. 
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lessening consumer preference for the article and reducing purchases. In 
other words, it was suggested that the affording to the consumer of an 
opportunity to purchase a branded article on a competitive price basis as 
between dealers would lessen the consumer’s goodwill toward the manu- 
facturer’s brands. The Commission considers that the weight of the evidence 
in the inquiry does not support these representations. No positive evidence 
was submitted which would indicate that a consumer’s attitude toward a 
branded article became less favourable if he found that he could purchase 
it at a lower price, and in fact the evidence which was given as to the 
quantities of certain branded articles, which were bought in brief periods 
when a substantial price reduction was advertised, points in the opposite 
direction. 

It was contended by some manufacturer and dealer representatives, that 
while price competition in the sale of branded articles might not affect the 
consumer’s goodwill, a manufacturer might find that some dealers would 
give up stocking an article if they were unable to sell it at a price which 
would give them what they considered a profitable markup, in the face of 
strong competition from other dealers offering low prices. They further 
contended that some dealers who continued to stock the article would fail 
to display it properly or to push its sale, and would even disparage it in 
favour of another article on which a larger profit could be made. It is 
reasonable to assume however that the lower the price of an article in 
favour with consumers the larger will be its sale, and there was no evidence 
to establish that this principle did not apply in the case of branded consumer 
durable goods. If a manufacturer loses some dealers who are unable to 
adapt their handling of this product to a competitive market it does not 
follow that his over-all sales volume will suffer. The interest of large volume 
sellers to maintain and increase sales volume and the widening of the market 
through lower prices will be potent factors in sustaining trade in the 
manufacturer’s product. There is also the factor that dealers who wish to 
maintain patronage will find it undesirable to discontinue a line which is 
in strong demand by consumers, even if the margin which they can obtain 
is not as large as they previously enjoyed. No proof satisfactory to the 
Commission was offered that over-all sales volume had in fact suffered in 
any instance in Canadian business. « * 


Den canadiske undersogelse belyser ogsé en anden pastand, som under- 
tiden fores i marken til stotte for bruttoprissystemet. Tilhzengerne af denne 
form for konkurrencebegrensning hevder som tidligere neevnt undertiden, 
at de butikker, som selger en merkevare serlig billigt, nodvendigvis ma 
holde hgjere priser pa andre varer, som selges i forretningen. Den fordel, 
som forbrugerne opnar ved det billige indkob, er saledes kun tilsyneladende, 
idet den opvejes af tilsvarende hojere priser pa de andre varer, og lokkevare- 
taktikken er folgelig en art bedrageri over for forbrugerne. 

Allerede analysen oven over viste, at det ikke er nodvendigt at forhoje 
priserne for andre varer for at indvinde avancetabet pa billigvaren. Den 


* Samme, side 257. 
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canadiske betznkning illustrerer dette med eksempler fra praksis, idet pri- 
serne pa de andre varer i de lokkevare-forretninger, som blev undersegt, 14 
gennemsnitlig 4—7 pct. under priserne for tilsvarende varer i de omliggende 
forretninger, som ikke gjorde brug af lokkevarer. Og kun ganske fa artikler 
viste forskelle i modsat retning.’ 

I Sverige har et forbud mod bruttopriser af lignende art som det danske 
veret i kraft siden 1. juli 1954. I manederne marts—maj 1955 blev der fore- 
taget en ret omfattende undersogelse af de hidtidige virkninger af dette ind- 
greb. Undersogelsen? viste, at de bindende bruttopriser nesten overalt var 
blevet aflost af vejledende priser, som fortsat er tilladt i Sverige, og som ogsa 
vil vere tilladt herhjemme efter 1. juli 1956. I de fleste brancher overholdt 
hovedparten af de undersegte forretninger de vejledende priser, men der 
forekom afvigelser i bade opadgaende og nedadgaende retning, dog hoved- 
sageligt nedad. Den storste prissenkende virkning konstateredes for sebe- 
og toiletartikler; elektriske husholdningsapparater som koleskabe, strygejern 
og barbermaskiner; annodebatterier og cykler; kolonialvarer som margarine, 
kiks, salt, te, makeroni, mineralvand og forskellige former for konserves; 
samt for brevpapir. For hver af disse varer var der et betydeligt antal forret- 
ninger, hvis priser 1a 5 % eller mere under den vejledende pris. Undersogelsen 
siger imidlertid intet om, at der i noget tilfeelde skulle have veret tale om en 
udvikling som forudsat i lokkevareargumentationen, og lokkevareproblemet 
synes nu i det hele taget at vere gledet i baggrunden i den svenske debat om 
bruttoprisforbudet. 


& 


Efter hvad der er anfort ovenfor, skulle der altsa vere meget lidt tilbage 
i pastanden om, at bruttoprissystemet er fabrikantens nodvendige selvforsvar 
imod skadelige virkninger af sakaldt lokkevare-konkurrence. Bortset fra 
organiseret boycot fra de handlendes side, som ganske vist er forekommet 
hyppigt, men som er uforeneligt med lokkevare-argumentationen, er den 
normale virkning af lavere detailpriser for meerkevarer en forogelse af salget 
til felles fordel for savel forbrugerne som de fabrikanter og handlende, som 
far andel i det storre salg. 

Det kan synes merkeligt, at dette argument, som har sa lidt pa sig, dog 
har veret brugt sa sterkt og sa ofte, som det faktisk har, og at det stadig 
fores i marken. Dette kan imidlertid forklares ved den betydelige slagkraft, 
som argumentet har haft og stadig har i den offentlige debat om bruttopris- 
systemet. I kraft af lokkevare-argumentationen har de handlende og meerke- 
varefabrikanterne veret i stand til at forklede deres naturlige, men upopu- 
lere, bestrebelser for at foroge eller sikre deres avancer som et uselvisk 


1 Det forste af de to sidst anforte verker, side 270 ff. Hidtidige danske erfaringer gar i 
samme retning, jfr, »Meddelelser fra Monopoltilsynet«, nr, 2, 1956, side 15—16. 
* Naringsfrihetsfragor 1955, nr, 6, avd. II, side 1 ff. 
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onske om at fremme storst mulig effektivitet i produktionen og dermed 
storst muligt behovstilfredsstillelse for forbrugerne. Og enhver, som pabe- 
raber sig det almene vel, vil som regel have storre mulighed for at vinde 
offentlighedens gre end den, der blot argumenterer ud fra egne snzvre 
interesser. Der skal mere end sedvanligt mod til at sta frem og sige, at 
man er modstander af priskonkurrence, fordi den reducerer ens indtegter. 
Det lyder straks meget bedre at sige, at det kun er lokkevarekonkurrencen, 
man vil til livs, og at det udelukkende skyldes, at den er skadelig for for- 
brugerne. 

Denne forklaring stottes af nyere historiske studier, som viser, at lokke- 
vare-argumentationen forst er opstaet pa et forholdsvis sent stadium i den 
offentlige diskussion, altsa som en af de grunde, der forst falder os ind bag- 
ef{ter.! Disse undersogelser har ligeledes vist, at det i de fleste tilfeelde har 
veret de handlende og ikke fabrikanterne, som har veret mest ivrige for syste- 
mets indforelse.* 

Ogsa danske erfaringer tyder pa, at det ofte er de handlende mere end 
fabrikanterne, som onsker bindende bruttopriser. Industriradet er ganske 
vist gaet steerkt imod forbudet mod bruttopriser, og der er herhjemme frem- 
kommet langt flere dispensationsansogninger end i Sverige. Far man meerke- 
varefabrikanter p& tomandshand, sker det imidlertid ikke s4 sjeldent, at 
de anforer, at det er de handlendes onsker eller krav, som far dem til 
at anvende bruttoprissystemet. I denne forbindelse kan der ogsa henvises 
til, at det var de handlendes og ikke fabrikanternes organisation, som 
indankede Priskontrolradets ophevelse i 1948 af de bindende bruttopriser 
inden for radiobranchen.* Indstillingen varierer dog fra branche til branche, 
og f. eks. i kolonialdetailbranchen, hvor konkurrencen fra brugsforeninger 
og keedebutikker spiller ind, er de handlendes organisationer principielt mod- 
standere af bruttoprissystemet, selv om de ikke onskede lovforbud indfert. 


1 Yamey: Anforte verk, side 65: »It is relevant to note that the sponsors of price 
maintenance, almost invariably distributors, in the formative years of the practice 
rarely used the argument (that the price-cutters were spoiling the market for leading 
brands) to persuade manufacturers to protect their resale prices. They almost always 
referred to the future disasters that would overtake the manufacturers of branded 
goods if they did not institute price maintenance, or to the effects of the opposition 
of those distributors who were against price competition. It would have been patently 
ridiculous for the sponsors of price maintenance of those days to have told owners of 
leading brands that the price cutters were reducing their sales and were inflicting 
a distressing burden of instability on their manufacturing operations.« 

Foruden Yamey’s bog kan henvises til Report on Resale Price Maintenance, London 
1949, section 36; Report on Resale Price Maintenance, Washington 1945, p, XXVII; 
»Der Markenartikel«, 1944, Heft 2, p. 21—22; Konkurrensbegriinsning, Statens offentliga 
utredningar, Stockholm 1951, andet bind, side 152—54. 

8’ Jfr. Priskontrolradets Beretning 1945—49, side 99 ff., og 1949--51, side 152 ff., samt 
Meddelelser fra Monopoltilsynet 1956, side 25—27. 











FRUGTBARHEDEN I DANMARK 

En undersogelse for kvinder af generationerne 
1865 — 1925 

Af THORKILD HJORTKJER' og EBBE KJELDGAARD? 


] EN voldsomme stigning i f¢dselstallene i de flieste vestlige lande i 

arene under og lige efter den sidste verdenskrig har skabt en fornyet 
interesse for befolkningsstatistikken. Den har ogsa medf¢rt, at befolknings- 
statistikerne har taget under overvejelse, om de metoder, der hidtil er brugt 
til at analysere udviklingen i frugtbarheden, er tilfredsstillende, eller om 
nye metoder bgr tages op. 

I denne artikel skal omtales en ny f¢dselsstatistisk metode, der i de 
sidste ar er taget i brug i de skandinaviske lande. 

Inden omtalen af denne metode skal lige nzvnes, hvilke frugtbarheds- 
mal der anvendes af den officielle danske befolkningsstatistik. 

Det statistiske departement opg¢r hvert Ar antallet af levendefgdte b¢rn, 
fordelt efter moderens alder ved f¢édslen. For hver aldersklasse af mé¢dre 
szettes bérnetallet i forhold til det samlede antal kvinder i den pagzeldende 
alder, saledes at man far antallet af fgdte bgrn f. eks. pr. 1000 21 arige 
kvinder, pr. 1000 22 arige o. s. v. for alle de fgdedygtige aldre mellem 15 og 
50 ar. Disse tal (frugtbarhedskvotienterne) udtrykker frugtbarheden pa 
de forskellige alderstrin. 

Hvert ar beregner departementet »den samlede frugtbarhed«; denne de- 
fineres som det antal bgérn, 1000 kvinder vil féde, hvis man tenker sig, at 
de gennemlever deres fodedygtige alder med samme frugtbarhed pa de 
forskellige alderstrin, som den danske befolkning har i det pagzeldende 
kalenderar. Det forudszttes, at ingen af de 1000 kvinder doer for udlobet 
af den fodedygtige alder. 

Den samlede frugtbarhed beregnes altsa ved at stykke frugtbarhedskvo- 
tienter sammen for kvinder tilhgrende forskellige generationer — kvinder, 
der selv er fédt 15—50 ar f¢r det kalenderar, beregningen gzlder. 

Det statistiske Departement beregner desuden hvert ar bruttoreproduk- 
tionstallet; det adskiller sig fra udtrykket »samlet frugtbarhed< ved, at det 
ikke beregnes pa grundlag af samtlige fgdsler, men kun pa antallet af fgdte 
1 Cand ‘polit., sekretzr, Det statistiske Departement. 

Cand polit. 
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piger. Det angiver antallet af piger, som 1000 kvinder vil féde, hvis man 
forestiller sig, at de i eet nu gennemlever alderen fra 0 til 50 ar, idet man 
forudseetter : 


1) at ingen af de 1000 kvinder d¢r, og 
2) at de i hver alder féder netop samme antal piger, som i det pagzl- 
dende kalenderar faktisk blev fddt pr. 1000 kvinder i den alder. 


Endelig beregner departementet hvert ar et tredie tal, nettoreproduktions- 
tallet, og dette tager hensyn til dedeligheden. Nettoreproduktionstallet angi- 
ver det antal piger, 1000 kvinder vil fgde, nar de er udsat for den frugtbar- 
hed og den dédelighed, der gelder i det pagzldende kalenderar. Beregnin- 
gen udfgres under fglgende forudsetninger : 

Man begynder med 1000 kvinder ved f¢dslen. Man forudszetter, at de er ud- 
sat for den dgdelighed, som gjaldt for kvindebefolkningen ifglge den sidste 
dedelighedstavle, der er udarbejdet (der konstrueres en dodelighedstavle for 
hvert femar).Man kan da udregne, hvor mange af de 1000, der er tilbage pa 
hvert alderstrin inden for den fédedygtige alder. Er der f. eks. 850 tilbage i 
25 ars alderen, og er antallet af pigefgdsler pr. 1000 kvinder = 75, vil de re- 
saad xX 75 = 64 piger 
mellem deres 25 og 26 ars fddselsdag. Foretages denne beregning for alle 
alderstrin mellem 15 og 50 Ar, og legges resultaterne sammen, nar man til, 
nettoreproduktionstallet. 

De tre tal, som beregnes af Statistisk Departement, er nyttige til belys- 
ning af frugtbarheden. De kan imidlertid kritiseres ud fra forskellige syns- 
punkter, som det bl. a. er gjort i en artikel i dette tidsskrift af Halvor 
Gille’. Her skal vi kun ga ind pa et enkelt af disse kritikpunkter, nemlig 
det, der rettes mod de officielle bereguingers sammenstykning af frugtbar- 
hedskvotienter for kvinder af vidt forskellige generationer. 

Hvis der ikke var grund til at tro, at der var nogen sammenheng mel- 
lem frugtbarheden pa de forskeliige alderstrin, kunne man maske anse 
»den samlede frugtbarhed« som et velanvendeligt mal for det samlede an- 
tal bérn, som 1000 kvinder féder i deres levetid. Men med de muligheder 
for fédselskontrol, som star til radighed for befolkningen, ma man tveert- 
imod regne med, at mange mennesker velger et bestemt bgrnetal, som de 
gnsker at opna; hvis der i den f¢rste del af kvindernes fédedygtige alder 
er fgdt mange b¢grn, vil der derfor i resten af tiden blive fédt frre, end 
hvis der i begyndelsen ikke var fédt sa mange. Der kan alts vere formod- 
ning for en vis negativ korrelation mellem en bestemt kvindegenerations 
frugtbarhedskvotienter pa forskellige alderstrin. 


sterende 850 kvinder altsa efter disse erfaringer féde ” 


1 »Nettoreproduktionstallet i kritisk belysning«, Nationalokonomisk Tidsskrift 1949, side 230. 
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Hvis befolkningen et bestemt ar af en eller anden grund beslutter at ud- 
sette fddslerne, f. eks. fordi man finder tiderne for usikre til at sette bérn 
i verden, vil de gengse frugtbarhedsmal registrere et sterkt fald i frugt- 
barheden. Nar de udsatte fédsler sa nogen tid senere indtreffer, registre- 
res der en stigning. Disse svingninger kan vise sig, selv om frugtbarheden 
har holdt sig uzndret fra generation til generation af kvinder, ndr man 
ser pa hele kvindens fddedygtige alder under eet. 

Det vigtigste spérgsmal, man stiller til befolkningsstatistikken, er vel 
dette: Reproducerer den nuverende befolkning sig selv med det b¢rnetal, 
den féder? 

Den gengse beregning af samlet frugtbarhed pa kalenderarsbasis har 
den store charme, at den giver os svar pa dette spgrgsmal, skgnt det slet 
ikke kan besvares. De nulevende kvinder bestar dels af kvinder, der er 
naet op over den fédedygtige alder, dels af kvinder, der er eller bliver 
fgdedygtige. Den f¢grste gruppes faktiske frugtbarhed kan man skaffe sig 
tal for, hvis man har den tilstrekkelige statistik; den gaengse beregning 
beskeftiger sig imidlertid ikke med denne gruppe, men kun med de kvin- 
der, der endnu er f¢édedygtige. Den anden gruppes faktiske frugtbarhed 
kan man ikke dgémme endeligt om, fordi der kan ske endringer fra nu af, 
og indtil gruppen treder ud af den fédedygtige alder. 

Foruden at den gengse beregning giver én den liflige, men lidt falske 
fornemmelse af at I¢fte en flig af det tappe, der skjuler fremtiden for os, 
har den et andet fortrin: Den stiller ikke sa store krav til statistikeren. 
Blot han for et enkelt kalenderar kender aldersfordelingen for samtlige 
kvinder og aldersfordelingen for de kvinder, der i det 4r fédte bérn, kan 
han foretage beregningen. 


Nye frugtbarhedsmal. 


For at béde pa den svaghed, de gengse frugtbarhedsmal lider af, er det 
nerliggende at supplere dem med en analyse, hvor man f¢lger samme ge- 
neration af kvinder op gennem alderen og beregner, hvor mange b¢rn ge- 
nerationen ialt féder. Det er dette, der er gjort med den nye metode, der 
er brugt i det fglgende. 

Der opstilles f¢lgende begreber: 


Samlet frugtbarhed, defineret analogt med det tilsvarende begreb i den 
hidtidige statistik: Det antal bgrn, som 1000 kvinder af en bestemt argang 
(f. eks. kvinder f¢dt i 1890) ialt vil féde, fra de er 15, til de bliver 50 ar, 
forudsat at de ikke er udsat for nogen d¢gdelighed, og forudsat at deres 
frugtbarhed pa hvert enkelt alderstrin er netop den, som faktisk gjaldt for 
den pageldende kvindeargang i den alder. 


Nettofrugtbarhed = det antal bérn, 1000 kvinder af en argang vil f¢éde, 
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forudsat at de er udsat for den faktiske frugtbarhed og den faktiske dgde- 
lighed pa de forskellige alderstrin. 

Nettoreproduktionstal = det antal piger, 1000 kvinder vil féde, nar de ud- 
settes for den faktiske frugtbarhed og dgdelighed (nettoreproduktionstal- 
let = nettofrugtbarhed X forholdet mellem pigefédsler og samtlige fdds- 
ler). 

Den nye metode giver et noget andet billede af udviklingen i frugtbar- 
heden end den gamle metode. Dette fremgar af fig. 1, som viser to kurver 
for samlet frugtbarhed; den ene forestiller den samlede frugtbarhed, be- 
regnet pa sedvanlig made for hvert kalenderdr; den anden er beregnet ef- 
ter den nye metode ved at fglge bestemte generationer af kvinder. 


Samlet frugtbarhed 
4000} (born pr. 1000 kvinder) 
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Figur 1. Samlet frugtbarhed pa kalenderar og generationer. 


Da kvinders alder ved nedkomsten gennemsnitligt har ligget pa omkring 
28 ar, er der foretaget en faseforskydning pa fig. 1, sadan at »generations- 
tallene« er flyttet 28 ar frem, for at de kan sammenlignes med >kalender- 
arstallene«. 

Ved indtegningen af kurverne er der foretaget en udjevning, sadan at 
ganske sma forskydninger fra 4r til ar eller fra én generation til den f¢l- 
gende ikke kommer til at fremtrede. 

Det er karakteristisk, at kurven for generationerne forlgber javnt — fal- 
dende indtil omkring generation 1900 og derefter svagt stigende. Kalender- 
arskurven er som helhed ogsa faldende — indtil begyndelsen af 1930’erne 
— og derefter stigende, men kurven er ujzvn, idet der i 1920 pludselig 
indtreder en stigning pa 10 pct. fra det foregaende Ar. En lignende stig- 
ning indtreffer fra 1941 til 1942 og fortsetter da med uendret styrke i de 
fglgende ar indtil 1945; fra 1946 sker en brat nedgang, indtil kurven i be- 
gyndelsen af 1950’erne legger sig til hvile pa et niveau omkring 20 pet. 
hgjere end i 1930’erne. 
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Kurverne viser svagheden ved kalenderarsmetoden: hvis man vil skénne 
over den fremtidige befolkningsudvikling, risikerer man ved denne me- 
tode at fa for outreret et billede. Benyttes generationsmetoden, synes man 
at befinde sig pa noget sikrere grund. 

Som omtalt har kalenderarsmetoden det fortrin, at den kun stiller be- 
skedne krav til befolkningsstatistikken, idet man blot for et kalenderar 
skal kende de f¢dtes fordeling efter mgdrenes alder, aldersfordelingen for 
kvinder samt en overlevelsestavie for kvinder. Generationsmetoden kre- 
ver derimod, at man har disse data flere artier tilbage i tiden, og det har 
man ikke i de fleste lande. 

I de skandinaviske lande tillader statistikken imidlertid, at man f¢lger 
frugtbarheden for kvindegenerationerne fra ca. 1865—80 og fremefter. For 
Norges vedkommende har Johan Vogt fremlagt beregninger for generatio- 
nerne siden 1870', og for Sverige har Carl-Erik Quensel offentliggjort til- 
svarende beregninger for generationerne efter 1880?. 

I Danmark findes f¢dslerne fordelt efter moderens alder opgjort helt til- 
bage til 1880, uden for Kgbenhavn endda lengere bagud. Man kan altsa 
belyse frugtbarheden for kvinder, hvis reproduktive alder er pabegyndt 
efter 1880, d.v.s. generationerne fra ca. 1865 og fremefter, og sAdanne be- 
regninger fremlzgges i denne artikel. I mange tilfeelde har der mattet fore- 
tages interpolation for at fgre beregningerne igennem, sdledes at de kan 
vere beheftet med nogen ungjagtighed. I forhold til de meget store en- 
dringer, der er sket i frugtbarhedsforholdene, ma disse ungjagtigheder dog 
antages at vere ret sma. 

Med hensyn til detaillerne i beregningsteknikken henvises til slutningen 
af artiklen. 


Frugtbarheden for generation 1865. 


Det er meget heldigt, at den danske statistik tillader en belysning af 
frugtbarhedsforholdene pa generationerne sa langt tilbage som til omkring 
1865. Meget tyder nemlig pa, at frugtbarheden for generationerne omkring 
1865 var typisk for forholdene, inden den stzerke nedgang i frugtbarheden 
satte ind. De forste af de undersggte generationer — 1864-67 — viser 
en samlet frugtbarhed af omtrent konstant storrelse. Forst fra 1868-gene- 
rationen synes en tydelig nedgang i samlet frugtbarhed at sztte ind. 

Denne antagelse bestyrkes af f¢dselspromillerne igennem det 19. arhun- 
drede. For samtlige Artier i dette 4rhundrede 14 fédselspromillerne inden 


1 Stencileret memorandum fra Oslo Universitets Socialokonomiske Institutt: »Noen nye meto- 
der for undersokelse av generasjonenes fruktbarhet«, 1954. 

2 Art. i Statistiska Centralbyrans Statistisk Tidskrift: »Férandringarna medelbarnantalet i 
skilda arskullar«, 1953 nr. 7. 
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_— for sa snevert et spillerum som 30,2—32,4, og kvindegenerationerne op til 
re ) 1860’erne har netop gennemlevet sa godt som hele deres reproduktive pe- 
nan {  riode inden ar 1900. 
Under forudsztning af, at ingen kvinder déde f¢r eller i Igbet af deres 

fddedygtige alder, fédte 1000 kvinder af generationerne omkring 1865 ca. 
es 4000 bégrn (levendef¢dte). Da de allerfleste bérn fgdes i wgteskab eller f¢- 
be des af kvinder, der senere indgar egteskab, og da hovedparten af befolk- 
ni ningen opnar at blive gift, giver forholdet mellem de 4000 bgérn og de 1000 
a kvinder et vist udtryk for det gennemsnitlige antal bérn, en familie den- 
Iger gang opnaede. 
For Tabel 1. Samlet frugtbarhed for forskellige generationer af kvinder'. 
4 a Antal born, fodt af 1000 kvinder tilhorende generationerne 

er fyldt 1865 1870 1875 1880 1885 1890 1895 1900 1905 1910 1915 1920 1925 

16 ar 0 1 0 0 1 1 1 1 1 1 1 1 1 
til 17 » 2 4 3 3 5 5 6 5 6 6 6 6 6 
tsa 18 » 10 14 13 13 18 22 20 19 23 o 20 18 26 

19 » 32 38 36 37 49 61 56 45 60 55 55 54 81 
yndt 20 » 77 82 80 83 104 131 118 Ill 120 112 113 118) 178 
 be- 


) ) 21 » 146 149 160 168 199 227 205 200 201 189 192 200 294 
ore- 22 » 245 246 273 290 320 349 317 301 299 286 289) 32: 443 
23 » 377 —-3378)=— 418) 4400 «0 478) = 488) S453) «64200 412 8389S 402) 467608 


kan 4%» 546 548 591 611 650 652 596 555 529 505 522 638 772 
en- 2» 740 744 788 802 833 817 771 696 657 631 658 823 943 
dog 2%» 952 959 1009 1010 1021 992 946 839 784 768 799 1006 1109 
27» 1165 1184 1228 1220 1214 1164 1105 976 910 902 958 1181 1271 
saat 9%» 1391 1414 1447 1435 1407 1340 1265 1113 1032 1035 1117 1339 1428 
8 99» 1616 1647 1669 1649 1591 1499 1415 1234 1154 1163 1275 1483 1568 
. 30» 1842 1877 1885 1846 1761 1672 1562 1355 1272 1284 1434 1613 
31» 2067 2097 2093 2033 1935 1832 1700 1462 1384 1395 1592 1727 
32» 2287 2308 2288 2209 2088 1967 1820 1563 1486 1513 1725 1832 
33» 2497 2503 2474 2371 2236 2096 1932 1654 1578 1635 1836 1926 
34» 2697 2694 2649 2524 2367 2212 2034 1738 1665 1748 1924 2008 
5 af 35» 2887 2870 2807 2659 2502 2317 2122 1814 1746 1853 2005... 
ring 36» 3064 3036 2953 2783 2622 2409 2203 1884 1818 1955 2071 
ring } 37» 3227 3188 3095 2895 2722 2490 2275 1944 1887 2039 2127 
ro 38» 3378 3322 3217 3004 2816 2562 2336 1998 1952 2104 2176 
. 39» 3517 3446 3326 3097 2897 2625 2389 2043 2013 2152 2214 
iser 40» 3635 3557 3417 3182 2965 2679 2437 2077 2059 2191 
ene- 


41» 3733 3646 3491 3252 3020 2719 2473 2108 2098 2220 
42» 3813 3716 3549 3305 3060 2752 2503 2133 2130 2240 
1un- 43» 3873 3767 3598 3346 3091 2776 2523 2153 2151 2255 

44» 3916 3805 3632 3372 3111 2794 2536 2168 2165 2263 
iden 45» 3943 3830 3654 3389 3124 2803 2543 2177 2172 


i 46» 3959 3843 3666 3397 3130 2808 2547 2182 2175 

47 » 3968 3850 3671 3401 3133 2811 2549 2184 2176 
48» 3971 3853 3674 3402 3134 2812 2550 2185 2177 
alet i 








Det forudsettes, at kvinderne ikke er udsat for nogen dodelighed. 
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Generation 1865 havde en meget stor frugtbarhed sammenlignet med | 


senere generationer. De sidste generationer af kvinder, der har gennem- 
levet hele deres fédedygtige alder, generationerne omkring 1905, har kun 
fgdt 2200 bérn pr. 1000 kvinder, altsa kun godt halvt sa mange som 1865- 
generationen. 

De nevnte tal tager ikke dgdeligheden i betragtning. Vi kan imidlertid 
ogsa starte med 1000 nyfgdte piger af en bestemt generation og lade dem 
vere underkastet den dodelighed, som gjaldt i virkeligheden. 

Tager man hensyn til dgdeligheden, viser det sig, at de 1000 nyfgdte 
piger af argang 1865, efterhanden som de blev zldre, opnaede at bringe 
2658 b¢rn til verden, d.v.s., at kvindernes ddédelighed har reduceret b¢rne- 
tallet til to trediedele af, hvad det ville have veret, hvis ingen af kvinderne 
var ddéde. 

Spérger man, i hvor h@j en grad generation 1865 har reproduceret sig 
selv, er det rimeligt at sammenligne de 1000 kvinder med det antal piger, 
de opnaede at f¢de, i stedet for med det samlede antal bgrn, de fik. Dette 
antal kan vi finde ved at gange 2658 med det normale forhold mellem 
pigefgdsler og samlet antal f¢dsler (ca. 486 piger for hver 1000 bgrn). Re- 
sultatet bliver 1292, som man kan betegne nettoreproduktionstallet for 
generation 1865. 

Kvinderne af argang 1865 bragte altsa omtrent 30 pet. flere piger til ver- 
den end deres eget antal. Da den gennemsnitlige alder ved nedkomsten 1a 
pa ca. 30 ar, kan man regne ud, at befolkningen, forudsat uzndret frugt- 
barhed og d¢delighed, ville blive fordoblet i l¢bet af 75—-80 ar. Dette sva- 
rer omtrent til befolkningens vekstrate i det 19. arhundrede. Fra omkring 
1810 til begyndelsen af 1880’erne voksede kongeriget Danmarks befolk- 
ning fra 1 til 2 millioner. Fordoblingen skete lidt hurtigere end under oven- 
staende hypotese, fordi dédeligheden faldt en del. 

Det kan nzvnes, at med den dédelighed, som 1905-generationen har va- 
ret udsat for, ville nettoreproduktionstallet for 1865-generationen vere ble- 
vet ca. 1600, hvilket med uzndret frugtbarhed og d¢delighed ville give en 
fordobling af befolkningen ca. hvert 45. ar. 


Generationerne 1865—1900. 

Fig. 2 viser for hver femte generation fra 1865 til 1900, hvor mange b¢rn 
1000 kvinder ialt har fodt op til den alder, der er angivet pa den vandrette 
akse, forudsat, at kvinderne ikke dor ud. Kurverne har et smukt, regel- 
messigt forlob. Hver ny kurve ligger lavere end den foregaende. Det er 
karakteristisk, at nedgangen begynder i de zxldste aldersklasser — 1870- 
kurven skiller sig saledes forst fra ca. 40 Ars alderen tydeligt ud fra 1865- 
kurven, mens 1875-kurven skiller sig ud ved 35 4rs alderen o. s. v., og 1900- 
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kurven ligger allerede fra 25 Ars alderen lavere end de foregaende kurver. 
For aldrene under 25 ar holdt frugtbarheden sig nogenlunde konstant. 
Faldet fra kurve til kurve er gennemgaende stigende i Igbet af perioden. 


Generation 1865 
Antal bern fedt af 1000 kvinder 
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Figur 2. Samlet frugtbarhed for kvinder af generationerne 1865—1900. 


I fig. 2 er det forudsat, at kvinderne ikke dgr ud. Tager man imidlertid 
hensyn til dgdeligheden, blev der af 1865-generationen f¢dt ca. 2650 b¢rn, 
mens Aargang 1900 fodte ca. 1770 bern. — Frugtbarhedstabet som folge af 
dédeligheden, der for 1865-generationen udgjorde 33 pet., faldt til knap 
20 pet. for 1900-generationen; selv denne betydelige nedgang kunne altsa 
ikke opveje faldet i samlet frugtbarhed, men bet¢d dog, at et fald mellem 
de to generationer pa 45 pct. i samlet frugtbarhed reduceredes til en 33 
pet.s nedgang i nettofrugtbarheden. 


Generationerne 1900—25. 

Generationerne siden 1900 frembyder et ganske andet billede, se fig. 3. 
Det er ganske Abenbart, at faldet i frugtbarheden nu er brudt. Kurven for 
1900-generationen er ganske vist ikke i hele sit forleob den laveste af kur- 
verne; bade 1905- og 1910-generationskurverne har pa et langt stykke ligget 
lavere, men 1905-kurven indhenter i 42 ars alderen 1900-kurven, og 1910- 
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Figur 3. Samlet frugtbarhed for kvinder af generationerne 1900—1925. 


generationen passerer den omkring 35 ars alderen og vil for den samlede 
fédedygtige alder, der omtrent er afsluttet nu, komme til at fdde ca. 100 
bgrn flere pr. 1000 kvinder end 1900-generationen. De f¢lgende generatio- 
ner synes at skulle na et hgjere bgrnetal end argang 1910, men da de endnu 
har en vesentlig del af reproduktionsalderen tilbage, kan man ikke udtale 
sig med fuld sikkerhed. 

Selv om nedgangslinien er brudt, er der dog ikke tale om nogen serlig 
sterk stigning i frugtbarheden. Sammenligner man fig. 2 og 3, vil man 
opdage, at endepunkterne for generationerne 1910—20 pa fig. 3 nok ligger 
hgjere end de tilsvarende punkter pa 1900-kurven, men ikke hgjere end 
punkterne for de tilsvarende aldre pa 1895-kurven pa fig. 2. Den fornyede 
opgang i Igbet af 20 generationer 1900—1920 har altsa end ikke opvejet 
faldet i de foregaende 5 generationer. 

Som sagt: Udviklingen fra 1900-generationen til senere generationer har 
veret preget af svagt stigende frugtbarhed, nar man betragter den f¢de- 
dygtige alder som helhed. Men dermed er udviklingen ikke fuldtud beskre- 
vet. Hvorfor snor kurverne for de forskellige generationer sig ind imellem 
hinanden under forlébet af kvindernes fédedygtige alder? 

Fig. 4 giver et forelgbigt svar herpa, idet den samlede frugtbarhed her er 
delt op pa 5 alderstrin: 

15—24 ar, 25—29 ar, 30—35 ar, 35—39 ar, 40—47 Ar. 

Det falder straks i gjnene, at alle kurverne fra generation 1890 og frem- 
efter viser samme grundtrek: Fgrst et fald; dernest kraftig stigning i 
nogle generationer og derefter igen et brat fald, der tilsidst afsvakkes. 
Alene kurven for 15—24 ar danner en undtagelse, idet den kun viser fald 
og stigning, men ikke nogen fornyet nedgang. 

Lige sa klart det er, at kurvernes forléb ligner hinanden, er det, at be- 
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Tabel 2. Samlet frugtbarhed og dens fordeling pd aldersklasser. 


Antal born fodt af 1000 kvinder i lobet af alderen 


Generation 24 ar 08 95 99 ar 30-34 ar «33-39 ar 40 4 08 lalt 
af kvinder derunder derover 
NOOR sce sean as as 740 1102 1045 748 336 3971 
DR gs ace ach 4-09 esos 744 11383 993 687 296 3853 
| Se eee 788 1097 922 610 257 3674 
ea eateries 802 1044 $13 523 220 3402 
| URI er Parr ee 833 929 741 463 169 3134 
are eee 817 855 645 362 133 2812 
eee re eee 771 791 560 315 113 2550 
CD! cukuns Xs or eae 696 659 459 263 108 2185 
Du Soccrewea keene 728 662 483 274 114 2261 
_ Err. pee 694 632 472 274 117 2189 
BRS aise saaKks wea 687 624 472 283 119 2185 
Ni ou eae eae Kd 670 619 477 296 122 2184 
0 Oe ore ee 657 615 474 313 118 2177 
DEY aeaweceeanes 649 614 475 337 112 2187 
Dis chnd arcana ke xkne 646 631 497 351 ca. 99 ca, 2224 
Se re ee 620 628 502 359 ca. 91 ca. 2200 
De akon eheaewe sas 623 635 531 350 ca. 87 ca. 2226 
| eee ee 631 653 569 338 
RS ae sningueeane a tomaabiata 626 647 606 309 
ERR ee ere 630 673 623 282 
| ee ee eae tee 641 700 630 262 
eae eae ee 637 731 603 253 
See ice eta wee oOo 658 776 571 
Siete ia ie ee a se 687 821 527 
UG Acai kita ay cara eee rare 724 834 496 
| Sr ere ere 740 842 486 
Os awk wnat seawa als 822 816 474 
Ee Poe NS ear ee 823 790 
DE 05 wacaiaea eae 882 759 
Bev wsaaeewacaaven 881 747 
Oe eee eee 890 754 
Ed vig et esse aela ace 908 751 
BO Sia head ao ewes 943 


vegelsen ikke er parallel. Minimumspunkterne og maksimumspunkterne 
pa de forskellige alderskurver indtreffer ikke i de samme generationer, 
men forskudt, sadan at vendepunkterne nas f¢rst for de hgjeste alders- 
klasser og sidst for de laveste. 

Omkring maksima og minima pa kurverne er angivet, hvilke kalenderar 
de forskellige generationer har gennemlevet de pagzldende aldre i. Det vi- 
ser sig, at den laveste frugtbarhed pa kurverne svarer til perioden i begyn- 
delsen eller midten af 1930’erne, mens de hgjeste punkter lengere til hgjre 
gelder midten af 1940’erne. Det er med andre ord ikke sadan, at frugtbar- 
heden i de forskellige aldre beveger sig parallelt fra generation til gene- 
ration; forholdet er det, at frugtbarheden i de forskellige aldre har endret 
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ligne fig. 4 med fig. 
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sig parallelt fra kalenderdr til kalenderdr. Det ses tydeligt ved at sammen- | 


5, der viser frugtbarheden pa kalenderar. Da de for- 
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Toppunkterne pa kurverne i fig. 4 svarer ganske ngje til 1890-genera- 
tionens frugtbarhed pa tilsvarende alderstrin (kurven for 15—24 4rige 
nar endog for argang 1925 h@jere end alle tidligere generationer). Nar den 
samlede frugtbarhed ikke for nogen af generationerne 1905—20 synes at 
ville na niveauet for generation 1890, men kun det noget lavere niveau for 
1895-generationen, ligger det som omtalt i, at toppunkterne ikke ligger in- 
den for samme generation, men forskudt. 


Arsagerne til svingningerne i f¢dselstallene siden 1925. 


I midten af 1940’erne betragtedes frugtbarhedskvotienterne som uszed- 
vanligt hgje, fordi man sammenlignede dem med kvotienterne fra 1925— 
40. I dag, da man er i besiddelse af fgdselsstatistik for yderligere en halv 
snes ar, forekommer det rimeligere bade at betragte frugtbarheden 1925— 
40 som unormalt lav og frugtbarheden i midten af 1940’erne som unormalt 
h¢j. Det ligger da nzrt at antage en vis arsagsforbindelse mellem de lave tal 
fra 1925—-40 og de hgje tal fra midten af 40’erne. Man kunne tenke sig, 
at depressionen i forbindelse med kronens revaluering omkring 1926 og kri- 
sen i 1930’erne har bevirket, at mange familier udsatte det tidspunkt, hvor 
de énskede at fa b¢grn, til bedre tider, men uden at de i og for sig gnskede 
at fa feerre bgrn, regnet for hele kvindernes f¢dedygtige alder under eet. 

De usikre ¢konomiske tider 1925—40 faldt i deres helhed inden for ge- 
neration 1900’s fédedygtige alder, og da tiderne bedredes i 1940’erne, var 
den reproduktive alder sa godt som afsluttet for denne generation af kvin- 
der. Heri ligger maske forklaringen pa, at den samlede frugtbarhed naede 
bunden med denne generation: Den opnaede maske slet ikke det samlede 
bérnetal, den havde @gnsket. De efterfglgende generationer havde endnu 
efter 1940 lejlighed til at supplere deres bgrnetal op; vi ser da ogsa (fig. 
3), at 1905-generationen efter i 1940 at vere naet 35 ars alderen — og pa 
det tidspunkt have fédt endnu ferre bgrn end generation 1900 — f¢der sa 
mange bgrn, at den ved afslutningen af den fédedygtige alder nar op pa 
samme bgrnetal som den. 1910-generationen, der fylder 30 ar i 1940, har 
en usedvanlig stor frugtbarhed mellem 30 og 40 4rs alderen. Kurven for 
denne generation er den eneste af alle kurverne i fig. 2 og 3, som forst 
flader af efter 35 Ars alderen. Skont 1000 kvinder af denne generation 
ved 30 ars alderen havde fédt et halvt hundrede bgrn fzrre end argang 
1900, har de i dag ved slutningen af deres fédedygtige alder ialt bragt ca. 
100 bérn flere til verden end generation 1900. 

Alt dette er imidlertid indtil videre kun en teori; teorien kan ikke bevi- 
ses gennem det statistiske materiale, der er fremlagt her. Kun ved en om- 
fattende sociologisk undersggelse kan man komme arsagsforholdene ner- 
mere, 
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Dodeligheden. 


Hidtil har vi for generationerne efter 1900 kun omtalt frugtbarheden 
uden hensyntagen til kvindernes d¢édelighed. Vi vil nu belyse dédelighe- 
dens betydning for frugtbarheden og nettoreproduktionstallene. 

For hver ny generation af kvinder har dédeligheden veret mindre end 
for de forrige. Fig. 6 giver et indtryk af, hvordan nettofrugtbarheden er 
faldet mindre brat for generationerne 1865—1900 end den samlede frugt- 
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Figur 6. Samlet frugtbarhed og nettofrugtbarhed for generationerne 1865—1925. 


barhed. For generationerne siden 1905 er den svage stigning i samlet frugt- 
barhed ledsaget af en lidt kraftigere stigning i nettofrugtbarheden. 

Nar forskellen mellem samlet frugtbarhed og nettofrugtbarhed gennem 
tiden er blevet indsnevret, skyldes det igvrigt ikke alene den faldende d¢- 
delighed, men ogsa, at médrene gennemgaende far bérnene i en yngre al- 
der end tidligere. 

Tabel 3 gengiver et uddrag af overlevelsestavler, som er konstrueret for 
de forskellige generationer af kvinder. Den viser, hvor mange der er til- 
bage af 1000 kvinder f¢dt i forskellige ar, dels ved begyndelsen af den f¢de- 
dygtige alder, dels midt i den og dels ved slutningen af den. 
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Tabel 3. Overlevelsestavler for forskellige generationer af kvinder. 


Antal overlevende af 1000 piger 
pa felgende fodselsdage : 


Generation 0 ar 15 ar 30 ar 47 ar 
Re Ue Sisk care 1000 734 670 602 
BU scsad Sane 1000 752 693 624 
| erence 1000 158 700 631 
eee eek ear 1000 758 709 646 
Bocas eae: 1000 765 720 657 
DGae taeowreas 1000 783 732 679 
BO ais antes 1000 $13 768 718 
RON Sic’ cdik okie 1000 846 804 759 
aoe iomtatentes 1000 858 $24 785 
ere eee een 1000 $72 844 
See 1000 $82 859 
en ere ne 1000 900 881 
BBs ha agra siainare 1000 906 890 
ONG a we 1000 916 
eh is oie Mien a 1000 930 


Generationerne efter 1910 har endnu en del af deres reproduktive alder 
tilbage, saledes at overlevelsestavlerne kun rekker til 30 ars alderen. De 
nederste kurver pa fig. 6, der afbilder frugtbarheden op til denne alder, 
viser, at der for generationerne efter 1910 ikke er sket nogen stgrre ind- 
snevring mellem brutto- og nettokurverne. 

Pa figuren er iovrigt indtegnet reproduktionsgrensen, d.v.s. den stor- 
relse, nettofrugtbarheden ma have, for at en generation af kvinder kan re- 
producere sig selv — ved at fgde netop lige sé mange piger, som kvinde- 
generationen selvy bestod af ved fédslen. Gennem alle arene har ca. 486 
af 1000 levendefgdte veeret piger, hvilket vil sige, at der til 2058 levende- 
fédte svarer 1000 piger. 

Félger man nettofrugtbarhedskurven for hele den f¢dedygtige alder fra 
generation til generation, ser man, at den indtil argang 1891 ligger over 
reproduktionsgrensen. For generationerne indtil 1910 har kurven derefter 
ligget under gransen. Det synes givet, at dette ogsa vil blive tilfeeldet for 
de generationer, der stammer fra tiden lige fgr og under den f¢grste ver- 
denskrig. Generationerne efter 1920 kan man endnu ikke udtale noget en- 
deligt om, men det er ikke usandsynligt, at generationerne omkring 1925 
vil na op over reproduktionsgrensen. 

Fig. 7 illustrerer forholdene pa en anden made. Der er tegnet kurver 
for samlet frugtbarhed indtil 20, 25, 30, 35 og 40 ar og til afslutningen af 
den fgdedygtige alder. Man kan udregne en reproduktionsgrense for den 
samlede frugtbarhed ganske svarende til den reproduktionsgrense for 
nettofrugtbarhed, der blev omtalt i forbindelse med fig. 6. Den angiver — 
under forudsztning af den dgdelighed, der faktisk gjaldt for en generation 
af kvinder — hvor stor den samlede frugtbarhed for denne generation 
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Figur 7. Samlet frugtbarhed for kvinder af generationerne 1865—-1925. 


skulle vere, for at den netop kunne erstatte sig selv. Mens denne grense 
14 pa mellem 3000 og 3100 bgrn pr. 1000 kvinder for generation 1865, var 
den for 1910-generationen kun mellem 2500 og 2600. 

Det vil altsA sige, at mens en familie tidligere i gennemsnit skulle fgde 
ialt 3 bgrn for at holde befolkningstallet konstant, sa er 244 barn nu til- 
strekkeligt. 


Fédselstal pa landsdele. 


Der findes formentlig statistisk materiale til at undersége udviklingen 
i frugtbarheden serskilt for hovedstad, provinsbyer og landkommuner lige 
sa langt tilbage i tiden som for hele landet. Det har fgrt for vidt at komme 
ind pa sadanne beregninger her, men det ville vere interessant, om nogen 
ville tage fat pa denne opgave. 

Et spgrgsmal, som ofte er blevet rejst i debatten om de store argange 
er: i hvilke landsdele indtraf den store forggelse af 1940’ernes f¢dselstal? 
Til belysning heraf skal for de sidste 20 ar gengives antallet af levende- 
fddte, fordelt efter moderens bopz! ved fédslen (uanset hvor selve f¢dslen 
har fundet sted). Tallene stammer fra Det statistiske Departements folke- 
registerstatistik. De viser, at stigningen fra 1935 til 1945 var langt den st¢r- 
ste i byomraderne (ca. */s), mens den pa landet kun udgjorde 14. 
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Tabel 4. Samlet frugtbarhed og nettofrugtbarhed for kvinder af 
generationerne 1864—1925. 


Pr. 1000 kvinder for hele Pr. 1000 kvinder for hele 
den fodedygtige alder: den fodedygtige alder: 
Generation Samlet Netto- Generation Samlet Netto- 
frugtbarhed frugtbarhed frugtbarhed _frugtbarhed 
(Sees 3974 2638 i 2185 1769 
Bs aeass 3971 2658 NPs eaaubiniere 2261 1838 
_ Owen 3963 2670 Ra iawn es 2189 1785 
| er 3959 2680 eee 2185 1791 
_ eee 3928 2681 re 2184 1800 
BO tauwane 3893 2675 
ere 2177 1802 
| eee 3853 2663 Re essen 2187 1820 
‘| Seer 3816 2642 
|) ee 3769 2620 
| ee 3751 2615 
Px Wuehisiere 3711 2590 
: | rere 3674 2571 
Pn are tT Pr. 1000 kvinder: 
OE cians 3502 2480 Indtil Samlet — Netto- 
ee 3467 2461 Generation kvinderne  frugt- _frugt 
er fyldt barhed barhed 
BO sates at 3402 2424 Le | 47 ar 2223 1858 
_ See 3399 2422 Ws Staretae 46 » 2198 1840 
_ eee ees 3285 2353 09...... 45» 2221 1869 
ern 3303 2368 
ee 3133 2252 WO e655: 44 » 2263 1913 
ee 43 » 2250 1905 
BOK Skee 3134 2260 Yee 42 » 2254 1914 
SDS CCE IE 3089 2240 ae 41 » 2259 1925 
Serre 3051 2211 J ee 40 » 2224 1906 
eee 2891 2120 
eee 2928 2158 ee 39 » 2214 1900 
WB xno 38 » 2203 1908 
_ Se 2812 2081 Sree 37 » 2174 1891 
| ree 2780 2078 | re 36 » 2131 1867 
_ eee 2729 2056 a eae 35 » 2112 1863 
Rs Sas eee 2719 2060 
___ See 2616 1998 BOs 6cak 34 » 2008 1778 
| a 1954 1737 
ne 2550 1969 | ee 32 » 1848 1642 
ee 2434 1893 ere 31 » 1760 1567 
ee 2440 1916 es a0 30 » 1659 1479 
PRO 2275 1810 
es Siesuieis 2336 1865 ere 29 » 1569 1408 


Tabel 5 giver ikke uden videre en belysning af udviklingen i frugtbar- 
heden i landsdelene, da antallet af kvinder i fédedygtig alder er steget mere 
i byerne end pa landet. Dette forhold er dog kun skyld i en del af den 
stgrre fédselsstigning i 1940’erne i byerne, sammenlignet med landdistrik- 
terne. Der bliver en betydelig reel forskel tilbage. 
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Tabel 5. Levendefodte, fordelt efter moderens bopel. 


Hovedstaden Provinsbyer Indeks, 1935 = 100 
11 for- _m. forstads- Land- Hovedstads- Provinsbyer Land- 
stadskomm. kommuner kommuner omradet m. forst. kommuner 
IRR G sh hhinnses 14.400 16.300 35.100 100 100 100 
Os ina vesn oni 13.900 17.100 34.500 97 105 98 
Biiikceseenee> o 15.100 17.400 34.300 105 107 98 
ere 16.500 17.900 34.200 115 110 97 
De ewéscaieus 16.400 18.000 33.600 114 110 96 
eee 17.500 18.600 33.300 122 114 95 
ee err 16.900 19.200 34.700 117 118 99 
Dt owas o's sn 19.700 21.600 37.800 137 133 108 
| See 21.100 23.500 39.400 147 144 112 
| ee 22.300 26.100 41.500 155 160 118 
45. ..........t8& 23.200" 27.700 44.100 163 170 126 
_ 23.900 28.000 44.100 166 172 126 
| et eee 23.200 26.600 41.700 161 163 119 
A atin & wdc ai 20.000 24.600 39.900 139 151 114 
PE sctvaxswas 18.300 23.400 37.700 127 144 107 
EEE Oe 19.100 23.400 36.500 133 144 104 
| ee 18.400? 22.500 35.100 128 138 100 
_ Serer 18.400? 22.800 35.400 128 140 101 
| er 18.600? 23.400 35.800 129 144 102 
| ere 18.500? 23.000 34.800 129 141 99 


Tallene er afrundet til hundreder. 


! For 1945 viser registerstatistikken ca. 2.000 frre fodte end fodselsindberetningerne. Tallet 
for hovedstadsomradet er korrigeret, sd fodselstallet for hele landet kommer til at stemme med 
todselsindberetningerne. 

2 Registerstatistikkens tal, der for disse ar gelder hovedstad 9 forsteder, er korrigeret skons- 
meessigt til at gelde hovedstad 11 forsteder. 


Sammenligning mellem Danmark, Norge oq Sveriqe. 
{ g 


Tallene fra de tilsvarende norske og svenske unders¢ggelser er i tabel 6 
sammenstillet med de danske tal for samlet frugtbarhed. Tabellen viser, at 
udviklingen i store trek har veret den samme i de tre lande. Faldet i frugt- 
barheden fra generationerne omkring 1880 til ca. 1900 synes at have veret 
sterkest i Norge. Det statistiske grundmateriale for de norske beregninger 
er dog noget mere spinkelt end for Danmark og Sverige, sadan at det er 
usikkert, om man tér drage slutninger ud fra sa relativt ringe en forskel 
som den, tabellen viser. 

Sverige har for alle generationer haft en lavere frugtbarhed end Dan- 
mark, mens forskellen mellem de danske og norske tal ikke er ret stor. 
Efter alt at démme har ingen af de svenske generationer siden ca. 1885 
reproduceret sig selv, mens de danske generationer helt op til 1891 var re- 
produktive. For Norge synes reproduktionsgransen at vere passeret for 
omtrent samme generation som i Danmark. 
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Tabel 6. Samlet frugtbarhed i de skandinaviske lande. 


Danske og Antal born fedt af 1000 kvinder i Norske tal 


svenske tal for Danmark Sverige Norge for genera- 
generationerne Hele den fodedygtige alder tionerne 
eee 3970 
SEE. SiWebuw eres 3850 aete 
|| ee eee 3670 ee 3910 1870—74 
RR C2 ssicitesa tata are wi 3400 ca. 3200 3810 1875—79 
eee ee 3130 » 2820 3430 1880—84 
SS ker Ns wc wu's 2810 2530 3100 1885—89 
MS ix aaa warns 2550 2170 2730 1890—94 
Se a see 2190 1880 2340 1895—99 
a ae ere 2180 ca. 1810 ca, 2070 1900—04 


Indtil kvinderne er fyldt 35 ar 


= 


| Serr err re 2500 2290 2300 1885—89 
0 ee eee 2320 2060 2120 1890—94 
lo Jerre ree 2120 1800 1860 1895—99 
|e ore 1810 1540 1570 1900—04 
JE Oo 1750 1410 1440 1905—09 
Se ere 1850 1520 1570 1910—14 
Seer re 2000 1720 


Tallene er afrundet til tiere. 


Den nederste halvdel af tabel 6 viser virkningerne af de stigende fgdsels- 
tal i 1940’erne. Den samlede frugtbarhed indtil 35 ars alderen naede bun- 
den for de generationer, der er fédt omkring 1905, og den stigning, der 
fulgte, har veret af omtrent samme omfang i alle tre lande. 

Johan Vogt har opstillet generations-overlevelsestavier for kvinder i 
Norge — af samme art som de danske tavler, der blev gengivet i tabel 3. 
Tavlerne er nzsten identiske med de danske tavler. For Sverige er der ikke 
offentliggjort sadanne overlevelsestavler. 


BEREGNINGSMETODER 


Samlet frugtbarhed. 

For kalenderarene 1880—1940 har Det statistiske Departement offentliggjort 
antallet af fédsler fordelt efter moderens alder ved nedkomsten. For arene 1916—40 
findes fordelingen opgjort hvert ar pa 1-arige aldersklasser for m@drene. For 1911 
—15 eksisterer dels en fordeling pa 1-drige aldersklasser for femaret under eet, 
dels en fordeling pa 5-arige aldersklasser for hvert kalenderar. 1901—10 og 1890— 
95 gelder opg¢relserne 5-arige aldersklasser for hvert kalenderar, mens man for 
1880—84, 1885—89 og 1896—1900 kun har fordelinger pa 5-arige aldersklasser 
for femarene under eet. 

Det, som man har brug for ved en opg¢relse af frugtbarheden, er imidlertid 
ikke antallet af fédsler, men antallet af levendefgdte bgérn, fordelt efter m@drenes 
alder, Tvillingefgédsler burde altsA telle dobbelt, og dgédfgdsler burde ikke tages 
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i betragtning. Oplysningerne om flerfgdsler og dgdfddsler er ikke sa specificerede, 
at man helt ngjagtigt kan opstille aldersfordelingen af de levendefgdte bgrns 
m@dre, men man kan ggre det med god tilnermelse. 

For at komme frem til fordelingen er antallet af fédsler for en bestemt alders- 
klasse af m¢édre ganget med fglgende korrektionsfaktor: 

samlet antal levendefgdte 
antal fédsler, for hvilke moderens alder er oplyst. 

Faktisk er hyppigheden af flerfgdsler stigende med m@drenes alder op til 40- 
ars alderen og derefter faldende. Hyppigheden af dgdfddsler er stadigt stigende 
med alderen. 

Disse to fejlkilder ved ovenstéende beregning holder omtrent hinanden i skak 
op til 40-ars alderen. For aldrene derover medférer beregningen imidlertid en 
overvurdering af frugtbarheden. 

Der har veret et lille problem, fordi f¢dslerne ikke er opgjort efter m@drenes 
fédselsar (efter generation), men efter deres alder ved fgdslen. Man ma f. eks. 
regne med, at ca. halvdelen af de kvinder, der fgdte bern i 1925 og var 20 ar 
ved fédslen, fyldte 20 ar allerede i 1924, mens den ¢vrige halvdel fyldte 20 ar i 
1925. Den fgrste gruppe tilhgrer generation 1904, den anden generation 1905. Vi 
har valgt at henfgre alle disse fédsler til generation 1904 og dermed gjort mgdrene 
gennemsnitlig '/2 ar eldre end de virkelig var. 

Hvor to pa hinanden félgende generationer er af forskellig stgrrelse, fremkom- 
mer som f¢lge af denne forskydning nogle tilfeeldige udsving i de beregnede frugt- 
barhedstal. 

Frugtbarheden for arene indtil 1940 findes ved at sztte fédselstallene pa de 
enkelte alderstrin i forhold til antallet af kvinder. Ved folketellingerne hvert 10. 
ar kendes dette antal for 1-arige aldersklasser. Folketellingstallene er henf¢rt til 
nermeste 1. januar (til og med 1921 fandt folketellingerne sted 1. februar, senere 
afholdtes de i begyndelsen af november). F. eks. flyttes de 20-arige kvinder ved 
folketellingen i november 1930 til 1. januar 1931; de regnes altsa at vere fyldt 
20 ar i Igbet af 1930, d.v.s., at de hgrer til generation 1910. For arene mellem 
folketellingerne er antallet af kvinder interpoleret. 

Savel fgdselstal som kvindetal gzelder til og med 1920 Danmark nord for Konge- 
aen, for de f¢lgende 4r tillige Nordslesvig. 

For de ar, hvor fgdslerne i hvert kalenderar er opgjort efter mgdrenes alder pa 
i-arige aldersklasser (1916—40) er frugtbarheden udregnet ved simpel division: 

beregnet antal levendefdédsler for en bestemt kvindegeneration 
antal kvinder af denne generation ved arets begyndelse __ 

For arene fér 1916 har vi férst mattet beregne gennemsnitlig frugtbarhed for 
flere generationer eller flere aldersklasser under eet og dernest interpolere til 
frugtbarhedstal for hver generation i hver alder. Interpolationen er foretaget 
grafisk. 

1941—54. Det statistiske Departement har ikke offentliggjort den detaillerede 
fodselsstatistik pa kalenderar og moderens alder ved fodslen. Departementet 
har imidlertid hvert ar beregnet antallet af levendefgdte bgrn pr. 1000 kvinder 
for 5-ars aldersklasser. Ud fra disse tal har vi ved grafisk interpolation skgnnet 
frugtbarheden pa 1-ars aldersklasser. 

Reproduktiv alder. Kun alderen mellem 15 og 48 ars fgdselsdagene er regnet 
for reproduktiv. Frugtbarheden for kvinder under 15 og over 48 ar er ganske 
ubetydelig. 
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FRUGTBARHEDEN I DANMARK 


Dodelighedstavler pda generationer. 


De offentliggjorte overlevelsestavler er beregnet pa grundlag af dgdeligheden i 
hvert femar. Disse tavler er félgelig beregnet ved at stykke dgdelighedskvotienter- 
ne sammen for de vidt forskellige generationer af mennesker, der levede ved 
begyndelsen af en periode, pa lignende made som den samlede frugtbarhed efter 
kalenderarsmetoden beregnes ved hjelp af frugtbarhedskvotienterne for alle de 
venerationer af fodedygtige kvinder, der fandtes i et bestemt ar. 

For hver 5. generation er der beregnet en overlevelsestavle pa grundlag af de 
officielle overlevelsestavler. F. eks. er tavlen for kvinder af generation 1925 be- 
regnet saledes: 

Ifglge overlevelsestavlen for 1926—30 resterede der af 1000 nyfgdte piger 914 pa 
5 ars fdselsdagen. Vi teenker os, at dette svarer til generation 1925. 

Vi antager, at disse 914 piger i ldbet af alderen mellem 5 og 10 ar uddgr i samme 
takt som angivet i overlevelsestavlen for 1931—35. I den periode, som denne 
tavle gelder, gennemlever 1925-generationen netop 5—10 Ars alderen. 

Ifglge 1931—35-tavlen var der 924 piger tilbage i 5 ars alderen af 1000 nyfgdte. 
PA 10 ars fgdselsdagen var der ifglge denne tavle 919 tilbage. Sandsynligheden 
for, at en pige, der lever pA sin 5 ars fédselsdag, ogsa kommer til at fylde 10 4r, 
skulle altsA veere 919 divideret med 924 = 0,995. 

Vi lader altsA de 914 piger, der var tilbage i 5 ars alderen, overleve med kvo- 
tienten 0,995 i 10 Ars alderen, saledes at der da bliver 914 < 0,995 = 909 tilbage. 
Disse 909 fgrer vi frem til 15 4r med forholdet mellem 1936—40-tavlens overle- 
vende ved henholdsvis 15 og 10 ar (pai = 0,997 } 0.S.V. 

For 1895 finder ikke overlevelsestavler for hvert femar, men kun for perioderne 
1860-—69, 1870—79, 1880—89 og 1885—94. De tre fgrstnevnte tavler angiver ikke 
antallet af overlevende for hvert alderstrin, men kun for 1, 2, 3, 4, 5, 10, 15, 20 ar 
0.s. v. For 1860—69 og 1870—79 er der interpoleret til hvert alderstrin, for hele 
perioden 1880—94 er brugt tavlen for 1885—94, der er praktisk talt identisk med 
1880—8$-tavlen. 


Nettofrugtbarhed. 


En direkte beregning af nettofrugtbarheden er foretaget for hver 5. generation 
— generationerne 1865, 1870, 1875 0.s. v. Et eksempel viser metoden: I 1865-gene- 
rationen af kvinder fgdte ifglge vore beregninger 1000 kvinder, der fyldte 30 4r, 
ialt 225 bgrn mellem deres 30 og 31 Ars fddselsdag. Ifglge vor overlevelsestavle 
levede 67,0 pct. af kvinderne tilhgrende 1865-generationen pa deres 30 Ars fgd- 
selsdag. De overlevende efter 1000 piger fgdt i 1865 ville altsé, mens de var 
i 30 ars alderen, bringe 67 pct. af 225 = 151 bgrn til verden. 

Denne beregning foretages pa alle alderstrin af kvindernes reproduktive alder, 
og tallene summeres op for hele generationen og betegnes »nettofrugtbarheden«. 

For de generationer, der ikke ender pa 0 eller 5, er nettofrugtbarheden beregnet 
ved interpolation. 

Det bemeerkes, at nettofrugtbarhedstallene er beregnet ved hjelp af dgdelig- 
hedstavler for hele kvindebefolkningen, uanset at dgdeligheden blandt de grupper 
af kvinder, der har stor frugtbarhed, neppe er helt den samme som for samtlige 
kvinder. Der er fra tid til anden beregnet serskilte dgdelighedstavler for gifte og 
ugifte kvinder, og de viser lavest dgdelighed for de gifte, Det ville imidlertid kom- 
plicere beregningerne steerkt, om man skulle tage hensyn dertil, og forskellene er 
ikke sA store, at det ville give store afvigelser fra de resultater, der er gengivet i 
denne artikel. 








MEDDELELSER OG OVERSIGTER 


MODERSMALET OG INPUT-OUTPUT 


I sine tre fortrinlige artikler om input-output analysen offentliggjort i dette tidsskrift' har 
dr. Norregard Rasmussen givet et vesentligt bidrag til udbredelsen af kendskabet til dette 
nye analyseredskab. Ligesom Sven Dangos tre lige sa fortrinlige artikler om linear programming. 
er Norregird Rasmussens artikler forelobigt blevet staende ved det engelske navn. Men i en 
anmeldelse af Riley og Allen, /nterindustry Economic Studies i dette tidsskrift 93. bind, 5.—6, 
hefte, side 282—283 siger Norregard Rasmussen, at nu har input-output analysen faet sit 
danske navn, nemlig »kredslobsanalysen«. 

Skulle det allerede vere for sent at protestere? Man kan naturligvis hevde, at det er urimeligt 
at strides om ord. Har ordet faet sin definition, er sagen klar. For sA vidt angar den kreds af 
personer, som kender definitionen og arbejder med den til daglig, er dette rigtigt. Men for 
ikke-specialisten er det afgjort en fordel, hvis den valgte betegnelse hjzlper ham lidt pa vej i 
den rigtige retning. Og det gor betegnelsen »kredslobsanalysen« desverre ikke. Sagen er jo 
nemlig den, at ordet »kredslob« lenge har veret anvendt om nationalregnskabernes keynes’ske 
aggregater. 

Karakteristisk nok finder man imidlertid allerede pa forste side af kapitel 1 i Norregard 
Rasmussens disputats overskriften »Breaking up the Aggregates«, for det er jo netop det, 
input-output analysen gor. Den sonderslar de keynes’ske aggregater og fortjener derfor ogsa 
pa dansk et navn, som ikke leder tanken hen pa disse aggregater. 

Nu foreligger der til alt held en betegnelse, som ikke leder tanken hen pa aggregaterne, 
nemlig det norske »krysslopsanalyse«. Norregird Rasmussen nevner selv denne betegnelse 
i den forste af sine tre artikler. Lad os derfor bruge betegnelsen »krydslobsanalyse« om 
input-output analysen. Herved vindes der to ting. For det forste ledes tanken i den rigtige 
retning. Medens ordet »kredslob« leder tanken hen pa et cirkelformet, ensrettet kredslob, 
leder ordet »krydslob« tanken hen pa et stort antal mindre stromme i alle mulige retninger. 
Faktisk vekker ordet uvilkarligt forestillingen om »pa kryds og tveers«. Og det er jo netop 
det, input-output analysen handler om: 2;; savel som 2;;. Den anden ting, der vindes, er 
konformitet med vore pa dette omrade meget store brodre, nordmendene. Lad nordmeendene 
om at lave forbistringer! Faktisk er ordet »krydslobsanalyse« sa godt, at man sporger sig 
selv, om mon den gennemforte brug af ordet »kredslobsanalyse« i Norregard Rasmussens 
anmeldelse skulle vere en trykfejl: skulle alle e’erne have veret y’er? 

Dansk okonomisk videnskab opviser flere exempler pa ilde valgte ord. Det verste er vel 
»driftsokonomi«, som vel kom ind i dansk som en fejlagtig oversettelse af »Betriebswirt- 
schaftslehre«. Fejlagtig, fordi ordet »Betrieb« foruden »drift« (modsat anleg) ogsé betyder 
»bedrift, foretagende«. Da driftsokonomien jo notorisk handler om bade anleg og likvidation 
foruden om drift, skulle faget naturligvis have veret kaldt »bedriftsokonomi« (som foreslaet 
af professor Kjzr Hansen i tidernes morgen). Men uheldigvis synes Gresham’s lov ogsa at 
gelde i ordenes verden. Hans Brems.* 


1 Nationalokonomisk Tidsskrift alle tre hefter af 92. bind. 


2 Dr. polit., professor at the University of Illinois. 


ANMODNING 


Dansk bibliografisk kontor, der virker som fllesorgan for alle danske biblioteker, har til 
hensigt at udgive en fortegnelse over utrykte bibliografier, bibliografier under udarbejdelse 
o. 1., som matte findes pa institutioner eller i privateje. Hensigten hermed er gennem offentlig- 
gorelse at udbrede kendskabet til eksistensen af sidanne, samt at hindre bibliografisk inter- 
esserede i at udfore overflodigt bibliografisk arbejde. Kontoret opfordrer alle, der matte kunne 
give oplysninger om sadanne arbejder, til at fremsende meddelelse herom til Dansk biblio- 
grafisk kontor, Norre Voldgade 94, K. 
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BOGANME 


Sparekassen for Kjobenhavn og Omegn 
startede i 1954 udgivelsen af en serie min- 
dre afhandlinger, der er forfattet af yngre 
nationalokonomer. Emnerne har _ naturligt 
tilknytning til opsparing, kapitalmarked 0.1. 

Der er hidtil kommet tre afhandlinger, 
der alle er meget leseverdige og allerede 
har givet serien sit ansigt. 

Det begyndte i 1954 med H. Uldall-Han- 
sen: Renteforskelle pai det danske obliga- 
tionsmarked, Undersogelsen setter sig som 
mal at belyse Arsagerne til den ret betyde- 
lige renteforskel mellem statsobligationer 
og kreditforeningsobligationer, der ifolge de 
officielle statistiske serier er et forholdsvis 
nyt fenomen, 

En nermere undersogelse viser, at denne 
sidste pastand ikke kan sta for kritik. Hvis 
man tager hensyn til forskel i lanebetingel- 
serne, viser det sig, at statsobligationer som 
hovedregel har givet lige sA hoj eller hojere 
rente end kreditforeningsobligationerne. 

Men hvad er s& arsagen hertil. Der nev- 
nes p, 11—12 en rekke muligheder bade af 
rationel og irrationel karakter. Der star 
reale verdier bag kreditforeningsobligatio- 
ner, man @nsker en bestemt fordeling af sin 
fondsbeholdning, fare for konventering etc. 
Alle disse forhold er ret velkendte, og man 
kuane nu have onsket en talmessig belys- 
ning af, hvor obligationerne ligger — i det 
omfang vor sparsomme statistik tillader det 
— og eventuelt af, hvorledes institutionerne 
placerer deres midler, om de velger den 
hojeste forrentning eller de_ traditionelle 
kreditforeningsobligationer. 

I stedet ofrer forfatteren en hel del plads 
pa at anskueliggore den i og for sig ret ind- 
lysende tese, at der skal en stor prisforskel 
til at erobre noget af konkurrentens mar- 
ked, hvis der er almindelige og sterke pre- 
ferencer for konkurrentens varer. 

Det afgorende er, hvor sterke preferen- 
cerne for kreditforeningsobligationer er i 
de forskellige kobergrupper, og det far vi 
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ikke noget at vide om. Derfor synes det 
noget forhastet at slutte som forfatteren, at 
der ikke er grund til at antage, at lave ud- 
budskurser for statslan skader laneoptagel- 
sen gennem kreditforeningerne. 

Afhandlingens fortjeneste ligger iser i at 
have taget et meget interessant emne op og 
belyst det pA en yderst klar og i mange til- 
felde fantasirig made. 

Den neste afhandling, S. Aage Hansen: 
Staten og opsparingen tager et andet og po- © 
litisk langt vigtigere emne op. 

Det var lenge god latin at se med mis- 
troiske ojne pa opsparingen. Den var jo an- 
svarlig for krisen i 30’erne, mente man. Er- 
faringen har dog belert myndighederne om, 
at opsparingen og her iser den personlige 
opsparing matte stimuleres for at klare alle 
de krav, der blev stillet til investeringerne 
efter den anden verdenskrig. 

Der foretages herefter en gennemgang af 
de foranstaltninger, der er gennemfort i for- 
skellige lande for at gore det mere tillok- 
kende at spare op. Vi horer om forsikring, 
statsspareobligationer og premieringsord- 
ning her i landet og skattefrihed i Finland, 
Tyskland og Ostrig. Norge er siden kommet 
med, men Sverige ikke. I Frankrig er pen- 
geopsparingen af gode grunde yderst ringe. 

Der kan desverre endnu ikke svares pa, 
hvor effektive disse ordninger er. De er 
midlertidige og ville volde mange vanske- 
ligheder, hvis de blevy gjort permanente. 
Fordelingsmessigt vil de ofte have tendens 
til at begunstige de mere velstillede. 

Titlen lover lidt mere, end afhandlingen 
indeholder. Den ender med at konstatere, at 
man ber tage fat pa at stimulere opsparin- 
gen pA lengere sigt og ikke blot lave mid- 
lertidige ordninger, men vi far ikke noget 
at vide om, hvordan de mere varige ordnin- 
ger bor se ud. Vi har aldrig veret ivrige 
efter at spare op her i landet, uanset om 
vi har haft ligelig eller ulige indkomstfor- 
deling, hojre, venstre eller socialdemokra- 
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tisk regime. Mon ikke den lette adgang til 
at fa overordentlig langfristede lan gennem 
kreditforeningerne, hvis fortjenester ofte 
med rette beremmes, berer en stor del af 
ansvaret herfor? 


Den seneste afhandling, 7. Hjortkjer: 
Sparevaner og opsparingsmotiver er vel den 
interessanteste i serien. 

Metoden og emnet kendes fra flere andre 
lande, men hvor er det rart, at ogsaA vi be- 
gynder at gore noget ved dette vigtige felt. 
Man onsker simpelthen at vide, hvilke be- 
folkningsgrupper det er, der sparer, hvor- 
dan de sparer og hvorfor, Man har inter- 
viewet 775 husstandsoverhoveder, som man 
kalder dem, i Storkobenhavn. 

Hvordan stemmer resultaterne med det, 
man almindeligvis gar rundt og tror? 7/3 af 
befolkningen sparer op, nar man medreg- 
ner alle former for opsparing. Ser man bort 
fra livsforsikring og pensionsbidrag, falder 
procenten til 40, og ser man bort fra helt 
kortsigtede formal (sommerferie, jul etc.) 
falder procenten yderligere til 20. SA kom- 
mer man efterhanden ned pa den procent, 
man ville vente. 


Som man ville vente, sparer relativt flere 
af de velstaende end af de mindre velstaen- 
de. Fald i pengeverdien synes ikke at be- 
kymre folk og ligeledes kender de i al- 
mindelighed ikke rentens hojde. At renten 
ikke pavirker opsparingen meget, har man 
lenge vidst, men mon den ikke pavirker 
kapitalforbruget? 

Forventninger om fald i pengeveerdien pa- 
virker ikke folk. Mon det nu er helt rigtigt? 
Undersegelsen viser, at sparerne som hoved- 
regel har konkrete sparemal af ret kortfri- 
stet karakter (se tabellen side 19). Hvis man 
havde tillid til pengeverdien, ville der sik- 
kert vere flere, der sparede, og flere der 
sparede pa langt sigt (alderdom etc.). 

Sparekassen fortjener stor anerkendelse for 
at have taget disse tre vigtige felter af vort 
kapitalmarked op til behandling. Man vil 
for fremtiden med forventning se hen til 
nye bidrag i denne skriftrekke. 

Erik Hoffmeyer.’) 


1) Cand. polit., lektor, Kebenhavns Universitet. 


Monopolloven. Med kommentarer af Steen 
Richter. G. E. C. Gads forlag, 1955. 208 s, 
Pris: kr. 16 uindb. 

Forfatteren, som besidder en stor viden 
savel om den administrative praksis under 
de hidtidige prislove som om forarbejderne 
til den nugezldende monopollov af 31. marts 
1955, giver i det her foreliggende . arbejde 
sine kommentarer til denne lov. Et veld af 
relevant materiale er fundet frem, ordnet 
og fortolket. Herunder far forfatteren lejlig- 
hed til at informere leserne om, i hvilke 
tilfelde priskontrolradets hidtidige praksis 
kan forventes at vere vejledende m. h. t. den 
praksis, der ma opst4 i den nye lovs kol- 
vand, og i hvilke tilfeelde dette ikke kan 
forventes. For den, der vil sette sig ind j 
loven, kan forfatterens kommentarer yde 
en udmerket stotte. Anmelderen har kun 
enkelte kommentarer til kommentarerne, 

Til udtrykket »erhvervsgrene« i § 2 (>lo- 
ven finder anvendelse ... indenfor erhvervs- 
grene, hvor konkurrencen ... er begren- 
set«), siger forfatteren (side 15): »Udtryk- 
ket kan ikke opfattes som dekkende »bran- 
cher«, men ma snarere antages at omfatte 
»varer eller tjenesteydelser«, idet begrens- 
ningen af konkurrencen altid ma anga be- 
stemte varer eller ydelser. Det kan imidler- 
tid ofte vere vanskeligt i de enkelte tilfelde 
at fastsl4, hvad der skal forstas ved en 
... Man kommer dog formentlig lo- 
vens mening nermest ved at forsta udtryk- 
ket som omfattende de varer eller vareom- 
rader, der berores af konkurrencebegrens- 
ningen«. — Forfatteren har set rigtigt i, at 
ordet erhvervsgrene er mindre heldigt. Det 
Abner muligheder for retstviste, der skulle 
vere udelukket efter lovens hensigt. F. eks. 
vil en merkevareproducent altid, hvis der i 
erhvervsgrenen findes producenter pa sam- 
me »horizontale« stade, der sezlger deres 
produkter i konkurrence med_hinanden, 
kunne hevde, at der er konkurrence i er- 
hvervsgrenen, hvorfor loven ikke kan an- 
vendes pa hans forhold. Ja, sammenslutnin- 
gen af producenter pa et hvilket som helst 
led i en erhvervsgren kan melde hus forbi, 
hvis der er konkurrence for og/eller efter 
deres led i »vertikal« retning. —- Men an- 
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melderen kan ikke se bedre end, at nar for- 
fatteren kommer til det rigtige resultat, at 
»verhvervsgrene<« star for »vareomrader der 
berores af konkurrencebegrensning<, sa bli- 
ver den rent praktiske konklusion den, at 
ordet erhvervsgrene kan undveres, da det er 
overflodigt, jevnfor resten af paragraffen. 

Umiddelbart efter kommentaren til »er- 
hvervsgrenec« kunne der vere anledning til 
en kommentar til ordene »konkurrence<« og 
»konkurrencebegrensning«. Det ville vere 
interessant at fa klarlagt — hvis det er mu- 
ligt — om konkurrencebegreensning udeluk- 
kende sigter pA begreensning i priskonkur- 
rence og ikke pa f.eks. begreensning i re- 
klamekonkurrence eller i  servicekonkur- 
rence, Vil man afvise en lege, der klager 
til priskontrollen over, at hans »branche- 
forening« forbyder ham at reklamere, med 
den begrundelse, at denne konkurrencebe- 
grensning medforer urimelig indskrenk- 
ning i den frie erhvervsudovelse? Vil man 
afvise en producent, der klager over, at 
hans brancheforening begrenser servicekon- 
kurrencen? 

Forfatterens kommentarer (s. 15) til or- 
dene >i hele landet« i samme paragraf, 
(o>hvor konkurrencen i hele landet eller in- 
denfor lokale markeder er begrenset«), fo- 
rekommer anmelderen at vere resultatet af 
en malplacering af ellers fornuftige be- 
merkninger. Kommentaren horer hjemme 
under kommentar nr. 1 eller nr. 2 — En 
kommentar til ordet i »hele landet« matte 
lyde: nar »hele landet« nevnes, er det en 
folge af, at lovgiverne har onsket at sigte 
ogsd pA mindre omrader, hvorfor disse ud- 
trykkeligt matte nevnes. Men sa blev det 
nodvendigt — for at fa orden i tingene — 
at nevne »hele landet« forst. 

Man kan vel ikke bebrejde forfatteren, at 
han ikke tager standpunkt til, om urimelige 
priser ogsA omfatter »urimeligt lave priser«, 
thi dette sporgsmal er, savidt vides, uafkla- 
ret. Det kan maske dog hevdes, at loven 
ikke kan sigte pd urimeligt lave priser i 
almindelighed, for kun fa og uvigtige til- 
felde af det, folk forstar ved urimeligt lave 
priser, kan forhindres gennem offentligt til- 
syn med monopoler og konkurrencebegreens- 
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ninger (jfr. § 1). SAvel kobermonopoler, 
som priskrig mellem storvirksomheder pa 
ufuldkomne markeder herer jo til sjelden- 
hederne. Om loven skulle kunne bruges til 
at forhindre urimeligt lave priser i almin- 
delighed, skulle den ogsa omfatte erhvervs- 
grene, hvor konkurrence ikke er begrenset 
(jfr. § 2). 

Iovrigt synes forfatterens kommentarer at 
vere meget oplysende, og bogen skonnes 
derfor at kunne blive veerdifuld for erhvervs- 
folk, sagforere, revisorer og embedsmend. 
Dette er bogens hensigt, og det er derfor 
i og for sig irelevant at bemerke, at dens 
kommentarer ikke direkte bidrager til en 
okonomisk-teoretisk afklaring af monopol- 
politikken. Nar anmeldelsen ikke slutter her- 
med, skyldes det, at uanset, at forfatteren 
ikke har tilsigtet et indleg i den okonomisk- 
teoretiske debat om monopolpolitikken, gar 
han i et par tilfeelde i sine forsog pa at af- 
klare, hvordan lovens bestemmelser skal 
forstas, sa dybt ind i problemerne, at vig- 
tige sporgsmal, der ma interessere okono- 
mikken, blotlegges. 

Referatvis fremhzeves det i kommentarer- 
ne til § 11 (se side 64), at prisens og om- 
kostningernes hojde ma bedommes i forhold 
til varens kvalitet. Det er en svaghed ved 
loven, at den ikke fastslar denne simple, 
men vigtige okonomiske kendsgerning. Hvis 
det offentlige ikke har indseende med vare- 
enhedens definition, kvalitativt og kvantita- 
tivt, kan man ikke afskaffe urimeligheder 
i monopolers prisfastsettelse alene ved at 
regulere priser. Man ma komplimentere er- 
hvervsorganisationerne for deres dygtighed, 
da de fik lovgiverne overtalt til at stryge 
ordet varekvalitet af forslaget til § 11, fordi 
»kontrol med varekvaliteter forudsetter et 
varekendskab, som tilsynet ikke vil kunne 
vere i besiddelse af«. (Se side 63). 

Forfatterens droftelse af begrebet urime- 
lig i forbindelsen »urimelige virkninger af 
konkurrencebegrensninger« vil jeg resume- 
re derhen, at forfatteren anser virkninger- 
ne for urimelige, hvis ikke: (a) effektive 
metoder og virksomheder far adgang til 
efterhanden at fortrenge mindre effektive, 
(b) forrentningen af den arbejdende kapital 
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set pa lengere sigt overstiger samfundets al- 
mindelige renteniveau med mere end ned- 
vendigt under h.t. risikoen i hvert enkelt 
tilfeelde (side 59). Hertil kan vel fojes: (c) 
Jonnen for driftsherrens egen indsats set pa 
lengere sigt ikke overstiger den almindelige 
driftslederlon i andre brancher, med pas- 
sende hensyn til indsatsen i hvert enkelt 
tilfelde. — Forfatteren ser godt de store 
vanskeligheder ved dette urimeligheds-be- 
greb og setter sin lid til skonnet i de enkelte 
tilfelde. Det er ogsa klart, at man i prak- 
sis ma klare sig med et skon. Men anmel- 
deren foler trang til at fastsla, at det er en 
illusion at tro, at man ad videnskabelig vej 
kan na frem til en malestok for urimelig- 
hed, der kan anvendes i grensetilfelde pa 
konkurrencebegrensede markedsomrader. 


Det er umuligt for staten at bevise, at an- 
dre metoder og private erhvervsvirksom- 
hedstyper, der ikke forefindes pa omradet, 
er mere effektive. Og svert at bevise at 
visse metoder og virksomhedstyper, der vel 
forefindes, under alle tenkelige afsztnings- 
forhold vil vere de mest effektive. 

Den passende risikodekning og den pas- 
sende driftslederlon er ikke matematisk be- 
regnelige storrelser men kompensation for 
subjektive fenomener. Det er ikke muligt 
under konkurrencebegrensning at bevise 
overfor producenter, at de far mere, end en 
grenseproducent ville fa under fri ligevegts- 
prisdannelse. 

Hvis staten vil beskytte forbrugerne, ma 
den — nar den selv eller forbrugerne ikke 
har positiv interesse i konkurrencebegrens- 
ning — bortrydde hindringer for tilgang og 
fremhjzlpe god viden om markedsforhold. 
Og hvis staten og/eller forbrugerne har in- 
teresse i konkurrencebegrensning, ma den 
serge for selv at vere den, der begrenser: 
d.v.s. den ma bortlicitere produktionstilla- 
delserne og benytte provenuet til forbruger- 
nes fordel. 

Forfatterens grundige kommentarer afslo- 
rer ogsa lovens etiske ejendommeligheder: 
Offentlige virksomheder ma det, som staten 
forbyder private. Urimelige prisberegninger, 
der ikke er tilladt overfor landets borgere. 
far frit slag overfor udlendinge, Aftaler, 


der ikke kan forventes at fa storre betyd- 
ning, skal ikke kontrolleres. Det er alts 
ikke hensigten, det kommer an pa. 

Niels Lindberg.’) 


Perspectives on Delinquency Prevention. 
City of New York 1955, Robert F. Wagner, 
Mayor. 66 s. Enkelthefter kan rekvireres 
gratis. 

I sin form er dette hefte en rapport fra 
en embedsmand, Henry Epstein, til New 
Yorks overborgmester, i sit tiltrekkende ud- 
styr med billeder og diagrammer er det 
nok sé meget en henvendelse til offentlig- 
heden. Emnet er forebyggende foranstalt- 
ninger til bekempelse af ungdomskrimina- 
litet i New York, og rapporten har et ret 
lokalt preget sigte. Af interesse set fra et 
dansk synspunkt kan det vere, at bogen 
demonstrerer, at U.S.A., der pa s& mange 
mader er foran de fleste lande, og ogsA ofte 
har de mest fremragende sociale enkeltin- 
stitutioner, har en ret beskeden gennem- 
snitsstandard, nar det gelder omsorgen for 
den truede del af den opvoksende genera- 
tion. Oprettelse af fritidsklubber, forsyning 
af skolerne med ordblindelerere, politiets 
inddragelse i den forebyggende virksomhed 
over for bernekriminalitet er omrader, hvor 
man bade med hensyn til at diskutere pro- 
blemerne og foretage sig noget, er lengere 
fremme i Kobenhavn end i New York, Der- 
for kan visse ideer godt vere inspirerende, 
f. eks. vedrorende familieradgivning i for- 
bindelse med ungdomsklubber eller skoler 
og tanken om frivillige ungdomsarbejds- 
lejre. 

For dem, der er interesseret i emnet, kan 
det iovrigt bemezrkes, at heftet indeholder 
ikke mindre end 241 litteraturhenvisninger 
— hovedsageligt amerikanske — om emnet 
berne- og ungdomskrimninalitet. 

Kirsten Rudfeld.*) 


Nicholas Kaldor: An Expenditure Tax. 
George Allen & Unwin Ltd. London 1955. 
249 sider. Pris: 18 s. 

Denne bog er nermest at betragte som et 
kampskrift, hvormed Kaldor har villet agi- 


1) Dr. polit., professor, Landbohojskolen. 
*) Cand. polit., fuldmegtig, Socialministeriet. 
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iere for, at man delvis erstatter den almin- 
delige indkomstskat med, hvad han har kaldt 
An Expenditure Tax, pa dansk almindelig- 
vis kaldet en direkte forbrugsskat, altsé en 
skat, der efter indgivelse af selvangivelse 
m.m. beregnes pa grundlag af det konsta- 
terede forbrug. Kaldor tenker sig den di- 
rekte forbrugsskat progressiv, hvad man vel 
ogsA normalt gor. Men i og for sig behover 
den ikke at vere det. 

Ideen om den direkte forbrugsafgift er 
gammel. Kaldor mener at kunne pavise, at 
den i det mindste er 300 ar gammel. Lad 
det nu vere, hvad det vere vil; givet er det, 
at den i visse perioder har veret sterkt 
diskuteret; for os star vel Irving Fisher som 
manden, der mere end nogen anden er gaet 
ind for denne skat. Ogsé herhjemme er 
den i de senere ar blevet aktuel gennem for- 
skellige politikeres, herunder vel forst og 
fremmest Thorkil Kristensens, interesse for 
ideen. Denne bog viser, at man ogsa i Eng- 
land interesserer sig for tanken. 


Bogen synes at vere blevet til derved, at 
Kaldor som medlem af en kommission er 
gaet ind for disse tanker, men ikke har 
kunnet fa kommissionen med sig. Denne til- 
stand er jo ikke uszedvanlig og har for gi- 
vet anledning til veerdifulde mindretalsudta- 
lelser eller, som her, arbejder uden for kom- 
missionens rammer. I dette tilfeelde er der 
kommet en yderst leseverdig og inspireret 
bog ud af det. 

Forfatteren tager sit udgangspunkt i visse 
spekulationer over, hvad det egentlig er, der 
skal beskattes. Han gar ud fra ordet »pen- 
ge« og finder, at hvad folk vil have beskat- 
tet, er den evne, som man maler, nar man 
siger om en mand, at han har sa og sa 
mange penge. Men nar man kommer ner- 
mere til definitionen af, hvad der sa skal 
forstas herved, dukker vanskelighederne op. 
Kaldor mener ikke, at penge alene omfat- 
ter indkomst, men gor — og i mine ojne 
med rette — opmerksom pa, at eksisten- 
sen af formue giver en mand en storre dis- 
positionsret end blot den dertil svarende 
indkomst. At legge denne sterre disposi- 
tionsret til grund for beskatning er imidler- 
tid ikke muligt. Han filosoferer i denne for- 


bindelse lidt over formueskattens _beret- 
tigelse som supplement til indkomstskatter. 

Herfra drages han over i betragtninger 
over, hvad man egentlig skal forsté ved 
indkomst, en rekke interessante afsnit, som 
jeg dog ikke vil ga ind pa her. 

Efter disse ledes han over i overvejelser 
over, om det i virkeligheden er spending 
power, der ber danne grundlag for beskat- 
ningen, og ikke snarere actual spending. 
Han kommer ind pa, hvad det egentlig er, 
der bevirker, at en mands opforsel kan ge- 
nere andre mennesker i samfundet. Han 
kommer til resultatet, at det kan ikke vere, 
at pageldende tjener penge, heller ikke, at 
han sparer penge; forst nar han forbruger, 
begar han handlinger, der er i uoverens- 
stemmelse med medborgernes _interesser. 
Der er derfor ingen grund til at straffe en 
mand, fordi han tjener meget; det er i alles 
interesse, at manden tager initiativ og pro- 
ducerer meget. Der er forst grund til at 
straffe ham den dag, den store fortjeneste 
giver sig udslag i et stort forbrug. Andet 
steds i bogen er han inde pa betragtninger 
over, hvilken enorm gevinst for samfundet 
det var, da de rige gik over fra at bygge 
herregarde og slotte for deres penge til i 
stedet at bygge jernbaner. I konsekvens 
heraf sperger han, om ikke det rigtige er 
at beskatte det, som volder medmenneskene 
ulemper, nemlig forbruget, men at undlade 
at beskatte det, som det er i alles interesse 
at fremme, nemlig indkomsterne. 


Bogen indeholder en noje analyse af virk- 
ningerne af indkomstskat og af direkte for- 
brugsskat pA henholdsvis opsparingen, vil- 
ligheden til at bere risiko og lysten til at 
patage sig arbejde. Han kommer for alle tre 
deles vedkommende til samme resultat, nem- 
lig at en direkte forbrugsafgift er bedre end 
indkomstskat. Den direkte forbrugsafgift 
vil ikke straffe opsparingen, som indkomst- 
skatten gor det. Den vil opmuntre til risiko- 
bering, hvor indkomstskatten gor det mod- 
satte, og endelig kommer han vel nermest 
til resultatet, at den direkte forbrugsafgift 
er mere neutral over for villigheden til at 
patage sig arbejde end indkomstskatten. 
Medens de to kapitler om henholdsvis opspa- 
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ring og risikobering forekommer mig at 
vere serdeles gode, forekommer afsnittet 
om tilskyndelserne til at arbejde at vere 
temmelig spinkelt og delvis misvisende. 

Bogen indeholder et veld af droftelser 
og betragtninger. Disse er af meget stor ver- 
di. Bogens karakter af et kamp- og strids- 
skrift kommer forst og fremmest frem der- 
ved, at man kan vere sikker pa, at enhver 
droftelse falder ud til fordel for den direkte 
forbrugsskat. 

Indvendingen, der i almindelighed rejses 
mod den direkte forbrugsafgift, at denne af- 
gift er umulig at administrere, at den for- 
langer en kyndighed fra myndighedernes 
side og en wrlighed fra skatteydernes side, 
som normalt ikke foreligger, kommer Kal- 
dor i sin bogs sidste sider ind pa. Hans in- 
teresse for skatten bevirker selvsagt en vis 
tilbojelighed til at undervurdere vanskelig- 
hederne og at fremhzeve de administrative 
fordele, som det lykkes ham at pavise. 

Hans konklusion af de mere praktiske af- 
snit er dog, at en sddan skat ikke i dag er 
gennemforlig for hele det store indkomst- 
omrade. Derimod foreslar han, at man ind- 
forer den til erstatning af den engelske 
supertax, d. v.s. det tilleg, som store skatte- 
ydere betaler udover basic rate. Den yder- 
ste progression pa indkomstskatteskalaen 
foreslas sdledes erstattet af en skat pa stort 
forbrug. 

Bogen er ualmindelig velskreven og der- 
for ogsa forholdsvis letleselig. 

Kjeld Philip.') 


Harold C. Edey and Alan T. Peacock: National 
Income and Social Accounting, Hutchinson's 
University Library, London, 1954. 222 sider. 
Pris: 8s. 6d. 

Offentliggorelse af verker om _ nationalind- 
komst, nationalregnskaber og dermed besleg- 
tede emner er efterhanden en daglig foreteelse — 
bibliografien, der udgives af International 
Association for Research in Income and Wealth, 
berer tydeligt vidnesbyrd derom. Hovedparten 
af disse arbejder er statistiske undersogelser af 
de nzevnte emner, men den teoretiske litteratur 
er ogsd omfattende. 


1) Dr. oceon., professor, Kobenhavns Universitet. 
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I betragtning af den grode, der er pa dette 
omrade, er det nyttigt, at der med mellemrum 
udkommer boger, der pA letfattelig vis kan 
fore leseren ind pa problemerne, og derved 
bidrage til hans forstaéelse af de mange tal- 
messige oplysninger, der foreligger, eller danne 
udgangspunkt for mere indgdende studier af de 
teoretiske problemer. 

Omhandlede bog er en sddan »lerebog« j 
nationalindkomst og nationalregnskab, og na- 
tionalregnskab skal her forstas i vid betydning, 
idet bogen ikke blot behandler den gzngse 
opstilling af produkt- og indkomststrommene i 
det dobbelte bogholderis system, men ogsa 
kommer ind pa formuebevegelserne og de si- 
kaldte »input-output tabeller«. Da bogen yder- 
ligere indeholder et kapitel om miélingen af 
nationalproduktet i faste priser og et om na- 
tionalbudgettering, vil man forsta, at det er en 
omfattende emnekreds, forfatterne vil soge at 
sette leseren ind i pa et i forhold hertil beske- 
dent antal sider. 

Bogen begrenser sig da ogsa til at forklare 
leseren de mere principielle ting i de behandlede 
emner og har ikke plads til nogen sterre omtale 
af de diskussioner, der fores inden for de for- 
skellige omrader. Bogen henvender sig derfor 
forst og fremmest til lesere pA begynderstadiet 
inden for nationalregnskabsteorien og har kun 
i mindre grad bud til dem, der har passeret 
dette stadium, og gerne vil felge med i udvik- 
lingen inden for dette omrdde, uden selv at 
have tid til at lease den lobende litteratur. 


Bogen er delt i 3 hovedafsnit med kapitel- 
underopdeling. I forste afsnit behandles na- 
tionalregnskabet i sedvanlig forstand, og der 
startes med nogle enkle eksempler, der iovrigt 
i forste omgang ikke er stillet op i det dobbelte 
bogholderis system, men i matrixform, hvilket 
utvivlsomt letter forstaelsen af sammenhzngen 
mellem nationalregnskabet og input-output ta- 
bellen. Fra det forste simple system, der kun 
bestar af to konti, en for virksomheder og en 
for husholdninger, udvides regnskabet efter- 
handen med en kapitalkonto, en konto for 
udlandet og en konto for det offentliges virk- 
somhed. Fremstillingen forekommer klar 0g 
forstaelig. Efter denne gennemgang af national- 
regnskabet behandles i et kapitel forskellige 
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sammentrengte form, der anvendes, reducerer 
jmidlertid nok verdien af dette kapitel noget, 
men anmelderen har dog merket sig nogle 
udmerkede kommentarer til afskrivningspro- 
blemet. 

Andet afsnit omhandler i forste kapitel méa- 
lingen af nationalproduktet i faste priser, og 
udover fremstillingen af forskellige tekniske 
problemer, der er forbundet med disse bereg- 
ninger, knytter kapitlet nogle advarende kom- 
mentarer til internationale sammenligninger af 
nationalproduktet og til anvendelsen af real- 
produktet til velfeerdsmalinger. Med hensyn til 
det forste sporgsmal er det navnlig interessant 
at lese, at forfatterne mener, at selv om det i 
teorien skulle vere muligt at na til sammen- 
lignelige tal, hvad enten man opgor national- 
produktet via indkomststatistik eller produk- 
tionsstatistik eller ved selvsteendig beregning af 
konsum, investering og betalingsbalanceover- 
skud, vil der i praksis vere en tendens til, at 
opgorelser pa grundlag af indkomststatistik giver 
lavere tal end de andre metoder. Medens det 
efterhanden vel kan siges, at der er almindelig 
enighed om, at sammenligninger af national- 
produktets absolutte niveau landene imellem 
er en hojst tvivisom affeere som folge af omreg- 
ningen fra det ene montsystem til det andet, 
nerer man storre tillid til sammenligninger, 
der viser en eller anden storrelses procentvise 
andel af nationalproduktet. At tilliden er storre 
er ganske vist nok berettiget, men den ber dog 
nok ikke vere for stor, bl. a. af ovennzvnte 
grund. 


Andet kapitel er helliget nationalbudgetterin- 
gens svere kunst. Efter nogle indledende mere 
principielle betragtninger gennemgas et eks- 
empel, der er baseret pA budgetteringen i Eng- 
land for aret 1951. Kapitlet afsluttes med en 
diskussion af berettigelsen af at opstille national - 
budgetter. Forfatterne konkluderer, at en rege- 
ring har behov for skon over den ekonomiske 
udvikling, men deres tillid til egentlige national- 
budgetter er ikke stor. 

Emnet for afsnittets tredie kapitel er input- 
output tabellen. Selv om kapitlet er ganske 
kort, giver det dog en ganske god forstaelse af 
princippet i denne tabel, og som ogsA tidligere 
nevnt har forfatterne pa heldig vis forstdet at 
knytte forbindelsen til nationalregnskabet. 
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I tredie afsnit behandler forfatterne formue- 
beveegelserne, og man har indtryk af, at det 
vesentligste formal for forfatterne med at skrive 
deres bog har veret at fremhzve betydningen 
af kendskabet til disse beveegelser og vise, hvor- 
ledes de indpasses i nationalregnskabet. Det 
sidste gores ved forst at opstille nogle helt 
enkle eksempler, som efterhanden gores mere 
omfattende, ved at bl. a. banker og andre 
financielle institutioner trekkes ind i billedet. 
Ogsa her far leseren et ganske godt indtryk af 
de problemer, det drejer sig om, i hvert fald 
nar han forst har vennet sig til opstillings- 
formen, som godt kan virke noget uoverskuelig. 
Enkelte steder besveerliggores lesningen af hen- 
tydninger til specielle engelske forhold, som i 
hvert fald den danske leser godt kunne vere 
foruden, og som i det hele taget forekommer at 
kunne undveres i det opstillede forenklede 
billede. 

Alt i alt giver bogen et ganske godt grundlag 
til forstaelse af de mange publikationer med 
nationalregnskaber i forskellig form og er en 
god introduktion til videre studier i de behand- 
lede emner. I forbindelse hermed kan det 
nevnes, at der sidst i bogen er en ganske vel- 
valgt oversigt over litteraturen pa omradet. 

Udover den ret klare fremstilling af de for- 
skellige emner kan der vere en yderligere 
grund til at anbefale lesningen af denne bog, 
nemlig den at forfatterne forskellige steder i 
bogen knytter — efter anmelderens mening — 
fornuftige kommentarer til de behandlede em- 
ner, kommentarer der kunne tyde pa, at for- 
fatterne ikke blot har beskeftiget sig med na- 
tionalindkomst i teorien, men ogsa i praksis. 

Leo Meyer.*) 


Max Kjer-Hansen: Avissalget i Kebenhayn. 
En analyse af eftersporgselen efter dagblade i 
Kobenhavn og af de faktorer, der har be- 
stemt det kobenhavnske dagbladsalgs udvik- 
ling i Arene 1921—53. Einar Harcks Forlag. 
Kobenhavn 1955. 96 Sider. Pris: 9.50 kr. 
Denne empiriske Eftersporgselsundersogelse 
er et Led i det Arbejde, Instituttet for Salgs- 
organisation og Reklame paa Handelshojskolen 
udforer med Henblik paa en Kortlegning af 
Eftersporgselsfunktionen for en Rekke Vare- 





1) Cand. polit., sekreter, Det staiistiske Departe- 
ment. 
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grupper, f. Eks. @l og Sodavand, Radioer, 
Cigaretter o. 1. 

I den foreliggende Undersogelse af det koben- 
havnske Avissalg betragtes Morgenbladene som 
»Hovedblade« med Nodvendighedsvarens Preg, 
medens Middags- og Eftermiddagsbladene i det 
store og hele er Genstand for en Kompleterings- 
eftersporgsel. Derfor behandles disse to Grup- 
per hver for sig. Sondringen kommer tillige 
frem ved Fastleggelsen af Konsumentenheden, 
der for Morgenbladene er Husstanden og for 
Middags- og Eftermiddagsbladene er Personer 
over 20 Aar. 

Som Konklusion for Morgenbladenes Total- 
salg naar man frem til, at Trenden — et Udtryk 
for Kobevanerne, dvs. det at anskaffe et Morgen- 
blad — i Dag synes at have udspillet sin Virk- 
ning, hvilket vil sige, at Maalet — en Morgen- 
avis pr. Husstand — omtrent er naaet. Derimod 
vil det fremtidige Salg i hojere Grad vere af- 
hengig af Realprisen, dvs. Relationen mellem 
Avispriserne og alle andre Varepriser. 

Under Analysen af Middags- og Eftermid- 


BOGANMELDELSER 


dagsbladene arbejdes med tre primzre Efter. 
sporgselsdeterminanter: Indkomstsvingninger, 
Avisernes Realprisendringer og en _ positiy 
Trend. I Modsztning til Morgenbladene kon- 
stateres her en tydelig Trend, som dog paavirkes 
af Realprisen og Konjunkturerne. Trenden for- 
klares ved den redaktionelle Indsats, ved For- 
bedringen af Befolkningens okonomiske og 
sociale Kaar samt ved Efterkrigsaarenes ret 
kraftige Akkvisitionsarbejde. — Foruden Total- 
salget undersoges i to szrskilte Afsnit Dagbla- 
denes indbyrdes Udvikling. 

Selvom denne Eftersporgselsanalyse ikke 
indeholder de principielle, teoretiske Betragt- 
ninger, som vilde vere af Interesse for en storre 
Kreds af Nationalokonomer, vil Fremstillingen 
dog vere serdeles nyttig for alle, der arbejder 


i ner Forbindelse med Pressen. Den kaster | 
Lys over et Omraade, som hidtil har veret | 


preget af daarligt underbyggede Skon. 
Holger Engberg.) 


1) Cand. polit., Berlingske Tidende. 
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